
光明新零售商城开发

产品名称 光明新零售商城开发

公司名称 吴泽钦系统开发

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区中山大道379号联合社区东区

联系电话  18026275322

产品详情

突如其来的资本寒冬的确打乱了新零售发展的速度，原本应该接棒移动互联网的发展套路开始遭遇越来
越多的挑战。在互联网时代日渐成熟起来的市场和用户对于所谓的概念和噱头不再一哄而上，最终让以
资本驱动的新零售行业的发展带入到了困境里。对于依然需要流量烘托的新零售来讲，流量的缺失不得
不说是当头一棒。新零售的退热开始让那些仅仅只是将它看成是一个概念的玩家们产生焦虑，有关新零
售的未来的忧虑开始出现。新零售究竟是一个虚无缥缈的概念还是一个可以落地到实际的存在，成为每
一个参与新零售的人必须要回答的问题。以阿里、腾讯、京东为代表的互联网巨头们对于新零售的深度
布局告诉我们，新零售并非概念，而是一个看得见、摸得着的真实存在。新零售之所以遭遇过山车式的
发展态势，很大程度上是由于它并不仅仅只是像互联网式的模式一样只需要搭建一个平台就可以实现盈
利，而是需要更多新的深度的介入才能真正完成对于新零售的搭建。因此，尽管现在新零售的发展遭遇
到了瓶颈，但是，如果我们能够认清新零售的本质，真正能够按照新零售的运行逻辑进行新零售的落地
，所谓的新零售依然可以给我们带来完全不同于互联网的发展。

光明新零售商城开发找吴泽：180-2627-5322可微可电、光明新零售商城系统开发、光明新零售商城系统A
PP开发、光明新零售商城软件系统开发、光明新零售商城系统模式开发、光明新零售商城系统开发源码
、光明新零售商城平台开发、光明新零售商城系统开发成熟案例、光明新零售商城系统开发方案。

光明新零售系统介绍:

43元购买一套产品，后续免费领一年产品，(邮费自理)

1.创客:消费1套产品，自动成为创客代理，产品价格33元，利润10元;

2.区代:直接销售5套产品，团队累积销售10套产品，自动升级为区代，产品价格28元，利润15元;

(拿创客整体团队每销售一套5元利差)

3.总代:直接销售10套产品，团队累积销售100套产品，自动升级为总代，产品价格23元，利润20元;



(拿创客整体团队每销售一套10元利差)

(拿区代整体团队每销售一套5元利差)

4.合伙人:团队累积销售600套产品，自动升级为合伙人，产品价格18元，利润25元;

(拿创客整体团队每销售一套15元利差)

(拿区代整体团队每销售一套10元利差)

(拿总代整体团队每销售一套5元利差)

5.联创:团队累积销售6000套产品，自动升级联创，产品价格13元，利润30元;

(拿创客整体团队每销售一套20元利差)

(拿区代整体团队每销售一套15元利差)

(拿总代整体团队每销售一套10元利差)

(拿合伙整体团队每销售一套5元利差)

6.董事:团队累积销售20000套产品，自动升级董事，产品价格8元，利润35元;

(拿创客整体团队每销售一套25元利差)

(拿区代整体团队每销售一套20元利差)

(拿总代整体团队每销售一套15元利差)

(拿合伙整体团队每销售一套10元利差)

(拿联创整体团队每销售一套5元利差)

经过互联网时代的洗礼和改造之后，用户的需求正在发生潜移默化的变化。从互联网时代简单地需要效
率的提升，开始逐渐转变成为质量上的优化，各大电商平台日渐沉寂的用户群体便是这一现象的生动证
明。仅仅只是按照传统的互联网式的供应模式业已无法满足用户业已升级的消费需求，当用户日渐沉寂
，曾经风生水起的电商平台开始遭遇越来越多的挑战。相对于仅仅只是做用户和商家之间的信息撮合，
而不去改变商品的生产和供应方式，用户的需求必然无法得到真正意义上的满足。只有真正改变产品，
并且以这些产品去满足用户业已升级的新需求，才能跳出互联网式发展模式落幕的怪圈，找到满足用户
新需求的方式和方法。新零售的出现提供了这样一种可能性。通过对B端行业进行深度的赋能以及对于整
个产业链的改造和升级，用户的新需求有了新的释放渠道和满足方式。通过对商品的生产、供应和销售
等一系列环节的深度改造，我们可以找到解决用户新需求的全新解决方案。当新零售的概念被提出之后
，我们看到新零售的玩家之所以会对商品的生产、物流、销售等全流程的升级和改造，正是这种现象的
直接体现。阿里、腾讯在资本市场上的贴身肉搏、在新技术领域的不断布局、在产业链上的搭建都是旨
在通过新的方式和渠道来改变用户的新需求。
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