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两个经典案例开场，学到就是赚到

昨晚19点19分袁国顺老师一开播，观看人数便迅速突破20万，21万，22万，23万余人⋯⋯袁国顺老师应听
众要求先讲了两个案例：

1、门店收回投资：沈阳孔秀丽部长的连锁餐饮小店开业一块钱吃面，再辅以几个充卡方案，一个月就收
回了投资。

2、库存处理：10000双皮鞋库存，成本100元一双，准备50元处理。经袁老师指导，以300元一双的价格全
部卖出，终赚了180万。

流量策略把自己与别人的客户整合共存。需要想清楚三件事：我是谁的客户、谁是我的客户、我的客户
谁用。关键点：1）前置引流  帮其卖货  2）销量提升  反哺成本3）数据联合  集采挤压
4）三方买单  流量变现
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用户策略所有商业服务都是围绕人性进行的，壹玖，要洞察人性，壹玖课程培训，永远站在客户角度思
考，给客户安全感。关键点：1) 各种对  劣后赔付2) 赠品特权  感恩回馈3) 三方机构  安全可靠4)
调整顺序  概率盈利

如何用资本的方法解决渠道商和供应商的矛盾？

渠道商和供应商的矛盾在一般人眼中是永远无法化解的，因为一方想进得便宜，一方想卖得更贵，壹玖
哪里培训，两方的关系好像是水火不相容。袁国顺老师认为不然，因为能直接掌握终端消费者的制造商
其实非常少，而渠道商又不能制造产品，所以只要方法适当，壹玖企业培训，双方是能合力产生非同一
般的效果的。

接着袁国顺老师用在《免费模式独角兽版》咨询会中讲过的“有限合伙公司”的A+N模式，让供应商和
渠道商从买卖关系转化为利益共同体关系，既解决了卖的问题又解决了买的问题。还顺便延伸了老板和
员工如何用这个方法创造更多价值。

壹玖课程培训-壹玖学习会(在线咨询)-壹玖由广东壹玖文化传播有限公司提供。广东壹玖文化传播有限公
司（www.yijiu19.com）位于广州市番禺区红八方创业创业园1栋2楼。在市场经济的浪潮中拼博和发展，
目前壹玖课程在教育、培训中享有良好的声誉。壹玖课程取得全网商盟认证，标志着我们的服务和管理
水平达到了一个新的高度。壹玖课程全体员工愿与各界有识之士共同发展，共创美好未来。同时本公司
（www.yijiu668.com）还是从事壹玖免费模式基础版咨询会，壹玖免费模式基础版报名，壹玖免费模式基
础版学习的服务商，欢迎来电咨询。
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