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公司名称 广州宸铠科技文化传媒有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 白云区南村中路39号

联系电话  18627127465

产品详情
我们是主播的指向标：让主播更加快速的成长是我们的使命
我们是主播的定心丸;时刻观察主播的心理变化，给到主播最正确的方向
我们是主播的军师：无论遇到什么障碍都能帮助主播出谋划策。
我们是主播最强的助理，主播的事就是我们的事。 宸铠科技的卡卡有个梦想就是做个小说家，关于店铺直播捞干了讲估计要连载了。
受今年疫情影响，商家试水直播，大体来说有两种方式，一是专业达人主播带货，二是商家自播，打造自己店铺ip。
无疑，对于成熟的大卖家来说，找达人主播带货无疑是迅速提升销量的方式，带货虽好，但对于中小商家来说，且不说店铺等级能不能上得了达人直播，专业达人带货的费用高昂，还要被压缩一道。利润被挤压的很厉害。（举例说明，此篇不讨论达人带货话题）
商家自己做店铺直播目前的成本还是比较低的，卖家把店铺直播做起来，店铺的引流和销售都会抓的很好。
今天宸铠科技卡卡，无偿分享给大家几点，店铺直播需要注意的点在这里。
视觉效果决定直播盈利
直播可以联结你的店铺，品牌，产品以及你的客人。
我想起了一个之前做了很多年传统电商的主播客户。说没有流量，观众进来停留时间特别短，卖货也差劲，之前做传统电商玩得特别转，怎么一到直播就失了灵。我打开这个直播间一看，镜头里阴沉沉的，主播都开播五分钟了还没有进入状态。
好看的东西才吸引人，就是颜控，就是视觉动物，你的产品和服务这是售后的东西，产品质量好，服务特别棒，还停留在售前的观众可以看得到吗？一般人的逻辑就是看不到的东西＝没有，网上没有什么酒香不怕巷子深。
我曾经线下去实际采访淘宝直播的观众，我说是什么让你们决定停留在一个直播间，他们用朴实的语言说：“就是看着好看呗”，那什么又让你们一下子划过呢？一个骨灰级看直播买衣服的阿姨告诉我：“现实中我等一个人五分钟都觉得时间很短，但在直播，让我看五秒我都觉得时间好漫长，一看这家不行，直接换。”
这话真的一下子点透当时还不太注重视觉的我。是啊，我们生活中等个人五分钟，感觉很快，但在网上时空被切换了。五秒钟都觉得好长时间啊。
我对这几个观众的“采访”，才知道直播视觉这么重要，说能决定“生死”都不为过。直播的第一印象要下死功夫去做。
于是我第一个提出组建电商直播视觉小组，当时是带着几个摄影师，轮番调教，一开始免费给人家调。宝剑锋从磨砺出。才有现在惊艳的画面。
绕远了，捞点干的跟大家讲
保持实体店风格，讲产品挂在了墙上。这个时候观众会有仰视的感觉。会有种脖子难受的感觉，你没花心思往上面一挂跟你家店一样，舒服了，可观众就不舒服了。
在直播画面中，主播占比不要超过70%，适当的留白和延伸性的空间让人富有遐想。



来个反面案例，这是我们刚做淘宝直播有了一些小成绩就准备大干一场，做的直播间。当时来看到的人
无一不称赞，好厉害啊，这直播间真好看。

到正式开播时，是炎热夏天，我们播反季大衣，不懂如何处理噪音，空调打开，噪音就大到刺耳，于是主播就忍着，满头大汗头发都湿，为了缓解热，还不能有噪音，我就在镜头外为他们人力扇扇子，中暑是常事。
我们都很刻苦，一场直播干八九个小时，主播高频次说话，因为经验欠缺。通风不到位，还出现了主播缺氧送医事件。
这是改良后，虽然现在看起来平平无奇，甚至有些弱鸡，但在直播发展初期，这个算得上是顶配直播间了。
正确的灯光布景，对画面有质的提升，能够明显提升观众的停留，配置包括主灯、补光灯还有背景灯。灯光位置很重要，主灯在直播间主播位置上方，补光灯的摆放应在主播的较远地方，切记不能为了亮把灯光怼在脸上，这样脸部过度曝光不好看的同时还会影响主播视力。直播间色彩饱和、明亮且高清，才有诱惑力，更容易把粉丝留在直播间。
想说掏心肝的话，就要做好超字数的准备，当然除了视觉还要别的小动作，关于店铺直播，大家点击关注和分享。下一篇还有。
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