
2020上海休闲食品工厂展会-OEM贴牌展会

产品名称 2020上海休闲食品工厂展会-OEM贴牌展会

公司名称 沈伟专业会展人

价格 .00/个

规格参数 综合食品展:15800655929
OEM:15800655929
贴牌展会:15800655929

公司地址 上海市

联系电话 18721287393 18721287393

产品详情

联系方式：15800655929沈先生

2020年初的一场新冠状病毒肺炎疫情席卷全国，团聚的假期也因此变
得冷清严峻。在经历了一段“停滞期”后，企业慢慢开始复工，城市
开始正常运作。当一小部分的人还停留在疫情的影响之中，已经有目
光敏锐的人发现了新机遇。

No.1 危机与机遇

面对这场悄无声息看不见硝烟的疫情战役，必定是一个加速成员淘汰
和加快产品细分升级的过程。强者愈强，弱者恒弱，能够存活下来必
定是最能适应环境变化，对行业变革有充分而清醒认知并全面调整自
己的企业。在全国因疫情导致全面停工的几个月中，市场亟需更多的
新品和亮眼产品来引领，展会带来的新产品正是市场的强心剂，只有
把握住这一机遇，才能在行业洗牌之后迅速打开市场。



No.2 行业洗牌与淘汰

同时在疫情前后各个产业链上的环节必将会有一部分被淘汰出局，在
疫情下考验的是每个企业的整体实力是否够强，企业是否良性发展，
营销能力是不是足够强，营销团队是不是过硬，策略调整速度是不是
能超过对手，将决定了未来的发展。据可靠消息，国内一线大展的品
牌展商已经在这次疫情防控期间纷纷扩大参展面积和加大宣传力度，
为的就是在疫情全面结束之后立刻占领处于“停滞”和“空白”的市
场。在部分小企业倒下的局面下，此次洗牌将正是大企业加大市场渗
透和占领市场的时机。

展会是一种最有效最直接的营销方式

为你创建出一个很好的商业机会

树立、维护公司形象

特别是在客户和经销商相对比较集中的地区或国家，通过展览可以有
效的提升公司形象，提高产品的知名度和市场竞争力。也是对当地经
销商的一种支持和协助。

 展示品牌，新产品、新技术，提升行业中名气与影响力

大多数展会（尤其是大型展会）通常都吸引媒体的关注。利用媒体进
行曝光可以成为参展商的优势。邀请重要的媒体记者访问展台是一项
重要的工作。企业可利用媒体进行企业宣传，增加企业以及产品的曝
光率，同时通过展会展示企业最近产品，分享最xin技术，最直观的展
示宣传，树立行业品牌与实力。

考察市场潜力，了解行业发展趋势与规律，确立发展方向与战略

可考察当地的市场需求和潜力。通过展会把世界上所有的同行都聚到
一起后，可以明显的感受企业的发展空间和市场空间，了解自己产品



的市场潜力。了解同行信息，以及竞争对手的产品与技术，把握同行
发展的趋势和发展规律，合理规划本企业发展方向和销售计划，确定
企业正确的发展战略，另外，一些行业展会还举办大量的行业论坛、
讨论会等，可以通过这些会议进一步快速了解行业信息，形成行业的
桥梁和纽带，促进行业的发展。

通过展会提高了洽谈效率，节约成本、时间

一个企业在某个地区或国家的客户可能很多，而且肯定比较分散，单
独拜访不仅费用高，而且效率低。通过展会，可以将所有的经销商或
客户集中起来，逐一洽谈，提高了拜访和洽谈效率。根据调查显示，
利用展会接触客户的平均成本仅为其他方式接触客户成本的百分之40
%更低，以拜访公司的所有客户成本为例，约见所有客户于展会现场
面谈的参展费用成本仅是拜访所有客户中相关费用的10-30%。

同时，在展出的时间里，参展商接触到的潜在客户比销售人员三个月
里能接触到的人数要多。面对面地会见潜在客户是快速建立客户关系
的手段。

工作量少、质量高、签单率高

在展销会上接触到合格客户后，后继工作量较少。展览调查公司的调
查显示，展会上接触到一个合格客户后，平均只需要给对方打0.8个电
话就可以做成买卖。相比之下，平时的典型业务销售方式却需要3.7个
电话才能完成。根据麦克格罗希尔调查基金另一项研究，客户因参观
展销会而向展商下的所有订单中，54%的单子不需要个人再跟进拜访
。

巩固老客户，结识大量潜在客户，发展新客户

通过展会邀约老客户，意向客户于展会现场，展现最xin产品，巩固老
客户，同时让意向客户更直观了解产品，快速达成合作。展览调查公
司的研究显示，以一家展商摊位上的平均访问量为基数，只有12%的



人在展前12个月内接到该公司销售人员的电话；88%为新的潜在客户
，而且展销会还为参展带来高层次的访问者。对于参展公司的产品和
服务来说，展会上49%的访问者正计划购买那些产品和服务。

绝对的竞争力的优势

展览会为同行的竞争对手展示自身提供了机会。通过训练有素的展台
职员，积极的展前和展中的促销，引人入胜的展台设计以及严谨的展
台跟进，参展公司的竞争力可以变得光芒四射。而且，展会的参观者
还会利用这个机会比较各参展商。 并且展览会现场提供了研究竞争形
势的机会，这个机会的作用是无法估量的。在这里，有关竞争对手提
供的产品、价格以及市场营销战略等方面的信息，参展商通过观察和
倾听就可以了解很多。

相对企业宣传，展会的宣传更加广泛，更加全面

对于企业的各大宣传都是单一的，有限的，但是展览会的宣传更加广
泛，更加专业，更加全面。展览会会通过各大自媒体，专业网站，大
众网站，大众媒体，专业媒体杂志、电话邀约，传真，协会，政府等
全方位进行宣传，塑造展会的品牌以及增加企业曝光率。
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