
刷脸支付设备商家不愿意出设备的钱

产品名称 刷脸支付设备商家不愿意出设备的钱

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

对于支付平台而言,技术变革也推动着支付方式的变革。2017年 ,刷脸设备要几万元-台,到2019年8月,刷脸
支付设备成本已被降到3000元左右,技术得以迅速推广。许多行业人士称2019年是刷脸支付元年,支付宝、
微X信支付方面投入的大量消费补贴用于刷脸消费的随机免减,加上刷脸支付设备自带会员绑定后台,消费
者在门店完成一次

刷脸支付后,即可成为该店会员,下次到店即可享受相关商品优惠,刺激消费者二次进店,极大增加了商户门
店的用户流量和粘性。这也成为刷脸支付受宠的重要原因之一。支付刷脸支付，只有经得起市场考验的
产品，才是市场需要的。从刷脸支付诞生到现在，刷脸支付已经不再是一种新鲜事物了，他被广大商家
使用，是因为他节省人工成

本，提高收银效率。还没有安装刷脸支付设备的商家

不是他们不需要，可能他们对刷脸支付的认知不够。华淦看支付刷脸支付不仅是一种支付工具，而且可
以帮助商家实现数字化转型，成为解决客流问题的“强效药”。看支付刷脸支付伴随着刷脸支付一路走
来，给你科普下：首先，2019年支付宝方面就动作频频，宣布了三项升级，其

中一项是升级硬件设备——发布了两款新的刷脸硬件设备“蜻蜓”；还有一项是升级数字营销手段，推
出了“轻会员”这样一种新模式。什么是“轻会员”？华淦看支付刷脸支付举例来说，一个商家的优惠
政策是10元会员费换5张8元的优惠券。在“轻会员”这种新模式下，消费者凭借信用或冻结一定的消费
信贷额度，可以先“免费”享

受会员优惠。会员到期后，如果5张优惠券都用了，消费者则需要支付10元的会员费；如果已享优惠不足
会员费时，会员费为0，扣回已享优惠，消费者和商家都不亏。业内观点指出，这样的模式本质上是一种
营销手段，将帮助商家吸引更多客流。而微X信这边，一直是基于社交场景做的数字化营销，“青蛙Pro
”是微X信支付在今年3月

发布的“青蛙”基础上的升级2.0代产品，率先在业内推出双面屏构造，前屏和之前的刷脸终端设备一样
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