
完美日记直播卖货小程序开发

产品名称 完美日记直播卖货小程序开发

公司名称 广州量子云力科技有限公司-产品部

价格 .00/个

规格参数 完美日记:现成案例

公司地址 天河区车陂

联系电话 15626225311 15626225311

产品详情

完美日记直播商城小程序开发，请咨询【叶经理：（电微）】完美日记直播系统开发，完美日记直播卖
货小程序开发，完美日记商城小程序开发，直播卖货商城小程序开发.

微信小程序直播开启公测已将近2个月，期间涌现出大量优秀案例，仅3.8女神节当天，就出现近千品牌
同时直播的盛况。数据显示，2000个主播累计直播时长近900小时，每个用户平均点赞数达到了280次，
分享次数最高的直播间达到2万次。

借助小程序直播，有服饰品牌订单量增长仅12倍，有家纺品牌单日销售突破2000万大关，也有百货品牌
创造了100万的销售业绩，商家实现了流量、销售额的双增长。

一、完美日记小程序直播效果

在运营方面，小程序直播的直播数据可以实时获取，这有助于团队了解每一场直播的效果，及时调整方
案。“市面上的直播工具很多，但完美日记最看重小程序直播的两点，是用户体验和转化率。”

“转化率是其他直播平台转化率的2~3倍。”刘炳良坦言，直播观看数据会受到很多因素的影响，用户行
为是因素的其中之一。“对于本来就使用微信的用户来说，跳转到微信小程序直播的路径最短，所以转
化率也会更高。”

不过，完美日记还是会保持自己多渠道多触点的运营方式，在多平台进行直播。“在我们来看，只要用
户有需求，我们就会去尽量满足。平台间不是抢占资源，是用户有什么需求我们就对应匹配资源。”

今年2月，完美日记的场均观看人数相对于1月份有3~10倍的增长，且每场直播的观看的人数和次数仍处
于快速上升的阶段。

这样的成绩对刘炳良来说算是“意外惊喜”，他分析，一方面原因是大家不能外出所以会观看直播，另



一方面是，更多的消费者开始了解和喜爱完美日记的小程序直播。因此，他希望在疫情之后，也可以把
小程序直播持续做下去。

二、完美日记小程序直播有什么优势

1、流量属于商家

小程序直播的所有访问、互动及交易均在商家自有的微信小程序内完成，无需跳转APP、其他小程序。

直播带来的所有流量，也都会沉淀在商家自有的小程序中，更有利于商家长期运营。接入小程序直播后
，商家可自行决定什么时候开展直播，充分配合自有的营销及运营活动。

2、低门槛、快运营

微信提供了一揽子直播功能，接到邀请的商家可在小程序后台“功能-直播”申请直播能力，通过审核之
后根据文档开发，即可在自有小程序上进行直播，并可使用小程序直播组件自带的一系列能力。目前最
快一天即可开发完成。运营最快20分钟即可上手。商家可通过小程序直播高效、直观进行商品展示，使
用点赞、抽奖、评论等能力，与用户产生各类互动。

三、完美日记美妆行业微信直播小程序开发优势

1、场景化购物

美妆行业微信直播小程序开发，通过主播场景化展示，使用产品，让用户更全面的了解产品，刺激消费
。

2、增加购物流畅度

美妆行业微信直播小程序开发，直播与商场无缝对接，用户无需进行平台转换，通过直达链接进入商城
购物。

3、提升店铺成交量

美妆行业微信直播小程序开发，融入奖励模式，加快口碑传播，将品牌粉丝转化为购买用户。

4、营造消费气氛

美妆行业微信直播小程序开发支持点赞、打赏送礼、评论等实时互动，增加平台活跃度，营造良好的购
物氛围。

5、多流量入口引流

美妆行业微信直播小程序开发支持多社交流量入口分享，缩短020互动路径。

6、引导消费者消费

美妆行业微信直播小程序开发，通过发放优惠券、购物币等营销玩法，刺激消费者购买欲望。



不同于其他平台直播（如淘宝直播、抖音直播、腾讯看点直播能等），小程序直播的所有访问、互动及
交易均在商家自有的微信小程序内完成，无需跳转APP、其他小程序，也不用担心手滑跳转至其他直播
间。直播带来的所有流量，也都会沉淀在商家自有的小程序中，有利于商家长期运营。基于微信小程序
直播是营销闭环，沉淀流量。
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