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产品详情

二类电商是除一类电商以外的产品，以下我们来具体区分析下一类电商和二类电商的区别和二类电商怎
么做推广卖产品。

一、一类电商二类电商区别

1、一类电商

什么是一类电商？

凡是以在线支付型的店铺推广方式，比如我们经常用到的京东/天猫/淘宝等，都是通过商品店铺形式展
现，它的流程大概是商品上架—客户下单—在线支付—签收回款。

2、二类电商

什么是二类电商？

区别与在线支付的形式，二类电商是货到付款的单品推广方式，例如我们知道的广点通，今日头条等，
通过在投放平台开通一个账户，然后以单页面推广的，就是二类电商，二类电商的流程大概是制作单品
广告落地页—付费主动推广—客户下单—客户签收—回款。



二类电商形式是一个单页，什么是单页，就是只有一个页面，页面内没有任何跳出的链接，用户可以直
接在这个页面购买，在页面表单中填写地址，姓名，联系方式，然后选购什么颜色，什么尺码的衣服，
直接提交，用户没有购物车，也没有物流追踪。

那么一类电商和二类电商的差异和相同点又在哪里？

1、差异

支付方式：一类电商为在线支付；二类电商为货到付款型

推广：一类电商为店铺推广；二类电商为单品页面推广

结算方式：一类电商与第三方托管平台结算；二类电商和快递公司结算

2、相同点

1.都是以卖出产品为目的；

2.都要通过网络进行推广；

一类电商的商家可以在店铺后台进行订单管理，功能较丰富；而二类电商的商家则可以在广告投放平台
上的后台进行订单管理，功能比较简单。

总的来说，二类电商是一类电商的补充，其实最早的二类电商应该是搜狐，新浪这些门户，都是针对三
四线城市具有消费力的人群，这种人群会特别谨慎或者没有在线支付的方式，但是他们又会上网，对网
购有比较大的兴趣，所以会选择二类电商的货到付款形式，更愿意相信一手交钱一手交货。

二、二类电商信息流推广平台

B度信息流、凤凰网、今日头条、快手、抖音、腾讯广点通、一点资讯等，平台众多，只要打开基本上都
能看到各类电商广告。各个平台上出现的暴利项目案例也是层出不穷，实打实证明了二类电商的暴利，
以及可持续性。

广告平台以广告为生，电商又是广告行业的最大金主之一，消耗能力强劲且因为没有中间商挣差价，愿
意支付的广告费用较其他广告主更高，且有利于广告平台发展自己的电商业务。因此广告平台也愿意扶
持二类电商的发展。

二类电商也有痛点，其推广方式决定了无法和消费者保持长时间的消费关系，即天然的用户重复购买率
低。因此二类电商在对于产品质量的把控上便没有很高的热情。

以下具体介绍下主流信息流渠道的简介、优缺点以及一些投放建议，供各位二类电商的广告主参考。各
位广告主可以根据每个平台的特性，选出符合自己产品的平台做广告推广，效果会更加显著。

本公司投放经营的推广媒体有：广点通 今日头条、东方头条 拼多多 趣头条  微视今日头条、美播、快
头条、美柚、宝宝树、妈妈帮、陌陌、新浪、凤凰、爱奇艺、B度、UC/神马、搜狗、360、闪电盒子、
微鲤头条等等，我们全部都有代理，目前引入原生广告位超2000个，汇集了百亿级别的原生广告流量。
全网广告曝光量超过100亿，真正实现了跨屏、多终端、多媒体覆盖。请说出您的所需，欢迎咨询。



 我们公司以专业的市场营销和广告推广服务于市场，并形成了量身定做合适的推广方案的服务特色，
与众多需求群体共同创造出大量成功品牌。 我们始终秉持着量身定做合适的推广方案的服务特色，针对
需求群体，采用不同的策划方案，达到您的期望。有需要合作可前来咨询。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

