
娃哈哈社交新零售系统模式开发

产品名称 娃哈哈社交新零售系统模式开发

公司名称 广州市金诺互联网科技有限公司

价格 24000.00/套

规格参数 软件:社交新零售
产地:广州
联系:18603036732

公司地址 广东省广州市天河区

联系电话  132****4389

产品详情

娃哈哈新零售系统开发【商务经理吴羽：I8б薇-OЗOЗ电-б7ЗZ同步】娃哈哈新零售定制开发、娃哈
哈社交新零售系统，娃哈哈新零售软件开发、娃哈哈模式开发，娃哈哈新零售软件开发

 

当下的社交电商平台依然以流量为主导，很多社交电商的参与者是坐拥流量的网红或者个人，所以，他
们既不是严格意义上的平台，又不是严格意义上的个人，所以，对于他们的确切定位更像是一种全新的
类型——小b。他们和大型的B端平台一起，共同组成了社交电商时代的产品和服务的供应主体。

 

一、什么是社交新零售?

社交新零售，以社交赋能新零售模式，提升零售效率为目的的企业升级解决方案。社交新零售，是在消
费升级时代，企业构建以消费者为中心的先进模式，从而获得竞争优势和效率提升。区别于社交电商模
式，社交新零售，是更适合于广大实体传统企业进行升级转型的一种模式，涉及企业商业模式升级转型
、线上线下一体化建设、消费者链接方式和消费关系重塑、智能新零售平台搭建等一系列商业决策。

二、社交新零售怎么做?

利用线上化和社交化的手段，让业务实现持续增长。

三、怎么理解社交新零售

微商开创了社交碎片化零售，虽然市场初期部分也称自己为微商的人影响了口碑，但是社交零售的趋势
依然是不可阻挡的，而且发展的会越来越迅猛，社交零售不是因为想买才去搜索而买，而是在社交中无
意间被吸引而被成交，两者截然不同，社交零售就像实体店的最后一公里，互联网版的最后一公里，让



人们越来越便利，越来越节省时间成本，在社交、娱乐的同时产生需求而购买。

其实，我们可以把新零售的S2b的商业模式应用到社交电商上来试验这种模式的可行性。这个时候，以阿
里、京东、苏宁为代表的大型平台的角色是大S，他们有技术优势，数据优势，生态优势，借助这些优势
，它们完全可以给需要的小b进行深度赋能。

 

S2b的商业模式并不需要新零售时代真正来临之后才能应用，即使是在社交电商时代，我们依然可以来试
验。当越来越多的玩家投身到社交电商市场当中的时候，一个全新的风口正在来临。然而，伴随着风口
而来的是，人们对于社交电商的质疑。这无可厚非。

一味地以流量为主导，的确让社交电商有倒退到电商，甚至微商的风险，于是，我们要给社交电商以全
新的定义，才能真正让社交电商摆脱风险，真正承担起担纲电商和新零售之间桥梁的重任。
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