
吕家传代理模式商城系统开发 吕家传app

产品名称 吕家传代理模式商城系统开发 吕家传app

公司名称 广州量子云力科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 系统开发:13265513859
软件开发:13824453859

公司地址 广州天河区棠下

联系电话  13392470121

产品详情

吕家传平台开发软件【郑经理132-微6551-电3859】吕家传系统开发软件，吕家传商城开发模式，吕家传
平台开发模式，吕家传系统开发模式，吕家传软件开发模式，吕家传制度开发模式

供应链每个环节的质量把控最终都会影响到消费者的体验，虽然国内新零售企业都在加码供应链基础设
施的改造，但冷链物流技术渗透率低、产品损耗大、跨区域设施不完善等问题依然存在，难以满足生鲜
产品的仓储配送需求。未来的新零售企业可以通过大数据画像，精准了解消费者的购买需求并进行趋势
预测，做到精准营销。

注重品质与服务，追求个性化、新鲜刺激多样化、高品质、体验式消费，由此引领了一波个性化、多样
化消费需求的兴起，这也间接对生产商的产品提出了更高的要求。受此影响，我国的消费升级步伐也得
以快速前行。

新零售、新商业以雷霆之势席卷中国的背后是消费迭代后国内商业及零售生态面临重构、发展模式及经
营方式需要重审、市场竞争更需创新。作为商业重要组成部分之一的家居业及其行业下游的终端门店在
商业重构中无法幸免，没有了天然的护身符，只能积极主动地去迎接挑战，而从身边新零售的标杆去取
经是面对挑战、激发创新灵感的有效途径之一。

一、吕家传系统开发代理商制度：

天使：数量5盒，单价110，总价550，补货量5盒起;

合伙人：数量30盒，单价90，总价2700，补货量10盒起;

董事：数量200盒，单价70，总价14000，补货量100盒起;

官方：数量1000盒，单价55，总价55000，补货量300起;



吕家传模式例如：升级后如果你的团队每个月销量达到5万(1000盒)，按照系统的机制——零售价150、天
使110、合伙人90、董事70、那么你的每盒平均低利润在30以上，就意味着你的月收入为30*1000盒=30000
，此时你可以享有公司分红=4500，那么你的月收入在35000左右，只要你能完成这个小目标，那么接下
来的时间你就可以达到倍增。招平级代理，且代理可以通过提货进行累计升级。

二、吕家传模式的代理机制

统一市场零售价格150元/盒。

天使代理，拿货5盒总价550元，成本110元/盒，每次补货量不低于5盒。

吕家传模式开发合伙人级别代理，一次性拿货30盒，或者累计拿货到30盒均可以升级到合伙人级别代理
，比如说我第一次拿了10盒，第二次拿了10盒，第三次拿了10盒，前两次10盒都是110元/盒，第三次拿10
盒达到合伙人级别按90元/盒价格计算，合伙人级别每次补货最少10盒。同理升级到董事和官方级别道理
一样的。

三、吕家传微商系统开发的累计晋升政策

代理拿货升级可以按每次拿货累计计算，比如第一次拿了30盒成为合伙人代理，第二次拿货170盒便可以
升级为董事级别代理，170盒按董事级别代理价格计算。无时间限制!

吕家传微商平台天使代理A分三次从上级B处拿货分别是10盒、10盒、10盒，则三次拿货价分别为1100元
、1100元、900元，第三次拿货时拿货数量累计到30盒取得“合伙人”资格，所以第三次拿货时按合伙人
价格90元计算。

即：代理累计拿货数量达到下一档时，最后一批补货享受该档代理价。

四、吕家传微商代理系统的代理商及其团队分红

代理升级为官方以后，按照自然月累计提货金额达到5万元则可以按照提货金额享受不同比例的分红，分
红在次月中上旬兑现。是分红必须是取得“官方”代理资格之后的提货额按照自然月统计计算。

五、吕家传微商代理系统开发代理推荐制

实际销售过程中部分代理的下级代理想升级，但是上级代理由于自身原因不愿意升级，因此我们推出“
代理推荐制”。即：代理(推荐人)将其欲升级的代理(被推荐人)推荐给自己的直属上级(推荐人上级)，推
荐人上级将被推荐人升级利润的80%一次性给到推荐人，自此以后被推荐人成为推荐人上级的直属代理
，与推荐人再无关系。

当前的社会环境下，以往商品力、品牌力为中心的零售营销模式已经在发生变化，社交力、社群力正在
成为新的零售营销影响力。零售在变的社交化，具备更多的社交属性，具备更多的社交功能。在互联网
环境下，社群影响已经成为消费购买的主要影响要素。

目前的零售市场已经是高度的线下与线上二维市场。未来的零售市场必将是更加充分的二维市场结构空
间。市场不会再回到单一的线下市场结构，只有实现二维市场融和规划，协同发展，才是把握了市场的
全部。
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