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你会做淘宝直播吗 教你快速出货的技巧

 你会做淘宝直播吗 教你快速出货的技巧

其实直播是一场秀，一场有内容有程序的秀，什么样的东西吸引人或者怎么符合你的店铺，这些都需要
有策划，不能说太随意的乱播。

首先，虽然官方说开通不需要花钱，但是不是符合条件以及有等级的开直播，对于小店来说很难。所以
就要找那些专门做这一行的，给钱帮忙开通。

开通了直播权限你以为就百事大吉了，这只是刚刚开始。

因为淘宝直播中还有一个叫浮现权的东西，简单的说，没有这个浮现权淘宝自然分流会很少，或者几乎
没有，全靠自己请观众，就是自己的亲朋好友啥的，如果自己本身就在某一个社交网站大红大紫了.

所以，我们又花了一笔钱开通了浮现权，嗯，就是这样子。这笔钱反正比开通直播的钱多。

好，开通了直播之后，流量都是慢慢来的，刚开始一场直播两个多小时，可能一两百人，再接着四五百
，到现在一两千或更多，都是一个过程。

而这个过程进化的快慢我觉得很大程度取决于你直播的质量，影响直播质量有几大方面：

1.直播的环境：卖衣服的宝宝当然要选明亮宽敞的，越高级越好，不然怎么有人专门装修直播间赚钱，
这点很重要，毕竟背景一下反应了档次

2.直播清晰程度：刚开始，我们也用手机播，那时候觉得已经很不错了，播着播着发现问题就是电池电



量不足以及不高清，经常手机滚烫，随时会有要爆炸的幻觉，还有就是对比电脑直播，清晰度不够，以
及不能展示主播信息等；

所以我们决定换电脑直播，但是电脑直播有两个致命的点i5以上，i7的电脑硬件，不然CPU处理不过来，
会非常的卡，还有需要买一个主播摄像头以及麦克风。

这两个条件你都有了，那么你的直播硬件算是足够了。

3.直播内容：其实直播是一场秀，一场有内容有程序的秀，什么样的东西吸引人或者怎么符合你的店铺
，这些都需要有策划，不能说太随意的乱播，费时费力效果还不好，所以有目的的，想好如何介绍产品
，如何和观众宝宝互动很重要。

4.直播活动：据我这两个多月的观察，对于新店来说，就是没有固定粉丝的店铺来说，前一阶段的直播
活动就是烧钱和烧时间。

对于那些有几十万粉丝的店铺，他们的直播是在巩固和扩大自己的影响力。为何这么说，因为如何吸引
流量和粉丝，需要做活动，比如给大家发红包，发优惠券，比如经常在直播间低价，才能留得住人。

因为经验所得，有一些宝宝是整天没事在淘宝直播等着抽奖刷红包的，并且很多人习惯这样的低价快销
，如果你的价格比较高或者正常，都不能提起这部分人的兴趣。

常用话术

问题一：*号宝贝试下?

分析：提出试穿要求的，说明粉丝对该宝贝至少产生了兴趣，需要耐心讲解。

话术：**(粉丝ID)姐，先正上方红色按钮关注主播，**(主播名字)马上给你试穿哦。

问题二：身高**能穿吗? 体重**能穿吗?

分析：直播中经常会出现这样半句语病的问题，需要耐心引导解答。

话术：姐要报具体的体重和身高哦，这样**(主播名字)才可以给你合理的建议哦。

问题三：有吗?有抽奖吗?

分析：这样的粉丝一般喜欢贪小便宜，但这样的粉丝也是直播间的常客。

话术：姐，今天我们的*号宝贝**产品在*点有哦，优惠*元，优惠力度超级大，记得到时候过来哈!/先关
注主播哦，我们每天都会有福利的(对于暂时没有抽奖的，有的直接告诉抽奖的方式和时间)。

问题四：**号多少钱?/这个宝贝怎么优惠?

分析：这样的粉丝比较懒，但已经表现出想购买的意思，需要耐心解答。

话术：**号宝贝可以找客服报主播名字领取*元优惠券哦，优惠下来一共是*元，屏幕左右滑动也可以看
到各个宝贝的优惠信息，喜欢这件衣服的赶快下单哦。



分析：粉丝没有养成看直播印记的习惯。

话术：姐，屏幕左右滑动可以看到各个宝贝的优惠信息哦，这个宝贝是找客服报主播名字领取*元优惠券
哦，优惠下来一共是*元。

问题五：主播怎么购买，怎么领取淘宝直播优惠券?

分析：粉丝已经准备购买了，所以一定要亲自演示怎么操作。

话术：这个姐，你跟着我一起操作哈，先..再..

问题六：*号跟*号比，哪个更好?

分析：女人都是纠结的动物，你应该明确告诉这个粉丝，哪个宝贝适合怎么样的人，然后问这个粉丝她
本身是怎么样的，最后明确告诉他选择哪个。

话术：*号宝贝适合**(什么样)的人，另一个宝贝适合**(什么样)的人姐你可以告诉我下你是属于哪种类
型的。

问题七：主播身上的衣服是几号?

分析：这样的粉丝纯属是没长眼睛的，但是还是需要保持耐心。

话术：**(主播名字)身上穿的是*号，每件衣服都会有对应的号码牌哦，屏幕左右滑动可以看到对应的优
惠信息，下次一定要记住哦。

问题八：**产品有吗?(如：连衣裙有吗?)

分析：这样的粉丝比较懒，需要多耐心引导。

话术：姐可以点开左下角的购物袋，*号和*号都是连衣裙，姐看中哪件都可以告诉我**(主播名字)给你上
身展示。
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