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对于众多淘宝卖家来说，选款是店铺销量的重中之重。比如拿女装类目来说，选款的方向和好坏是决定
我们店铺能否做成功的关键。要知道任何销售方式的核心就是产品，如果产品没选对，那再努力都是在
做无用功。好的产品才能获得客户的青睐，很大程度上也取决于能否满足客户的需求，以及能否抓住客
户的痛点和兴趣点。想知道更多关于电商技巧的新手卖家，可以关注“湖南蓝一电商”公众号，我们将
定期更新运营干货和学员分享。

对于新手卖家来说，选款测款和营销推广都是必须要掌握的技能。

我们就拿女装类目产品来举例是如何选款测款的？

选款选的就是产品的款式，选款对于服装行业的卖家，尤其女装行业至关重要，因此绝不能根据自己的
喜好来选择款式。很多新手卖家往往会犯主观的错误，常按自己的喜好来选，但是到头来，发现只是自
己的一厢情愿，客户并不买账。这就是不重视选款导致的结果。如果有货源的卖家因选款失误导致压货
那压力就更大了。

一、无货源店铺选款时间

女装是会受季节性影响的产品，这类商品有一定的周期性和淡旺季，夏季的衣服到冬季就是淡季。因此
选款要注意时间，越早选定产品对于行业来说就在时间上取得了一定的先机。而客户一般是喜新厌旧的
，她们更愿意购买新款。

观察女装行业，我们会发现秋款女装十月份为热销阶段，但是它的动销点和推广时间基本是每年的夏季
。在七月份，聚划算品牌团中已经开始秋季新品上市，夏季清仓了。

二、无货源淘宝店铺选款风格



选款一定要符合店铺的整体风格，而不是看哪款好看就选择上架到店铺。

不管是不是做女装行业的，首先类目一定要统一。在早期，很多卖家在店铺里会上很多产品，哪怕是其
他类目的产品，都可以获得很多流量。但是随着淘宝的规则改动，现在如果我们还来把自己的店铺类目
搞乱，淘宝就无法给店铺精准的定位，也就无法匹配精准的标签人群。

想让店铺更容易获得流量，首先就要确保自己做的是蓝海词，蓝海词就是竞争较小，热度较高的词，如
果不知道的话，蓝一电商有相关的课程教学，蓝海技术也是蓝一电商的学员开网店成功率上升的原因之
一。

我们去看看那些行业的大卖家，店铺的整体风格无一例外都是统一的，没有掺杂其他风格，这种风格能
够让我们的精准客户在购买这类风格时优先想到我们的店铺。

就比如说韩都衣舍是韩范的，茵曼是文艺范的，当然，我们说的风格不仅指款式的风格，也包括了店铺
的装修风格。

店铺的风格做到统一。这一点我们可以去看一些大女装店铺，店铺整体风格都是统一的，没有其他杂乱
的风格。这种风格会让我们的精准客户在购买这类风格时第一时间想到我们的店铺。

当店内的款式风格不统一，客户进店后，可想而知，她们的选择就会比较乱，而且客户体验不好，转化
率也会差。所以说风格统一的店铺，定位更精准，也更容易抓住精准标签客户。

三、无货源淘宝店铺的价格

在夏季时我们发现女孩子会选择购买连衣裙，经测试后发现搜索排名靠前的大多数是价格在100-250元之
间的连衣裙。

如果对搜索数据有研究的话，可以看到54%的买家会选择价位在112-310元之间的。因此我们也定价时也
在这个区间内的话更容易被客户接受。

如果说选款时间、款式和店铺的风格以及价格都确定好之后，就可以根据数据来确定具体款式了，灵活
运用淘宝排行、阿里指数、生意参谋等工具可以更好的帮助我们选款。

拿女装举例是因为女装比较具有代表性。但不是说让各位新手去选女装类目哦，女装类目是妥妥的红海
产品，不建议新手卖家去做。但如果是有女装货源的情况下，不得不选择这个类目，那可以到蓝一商学
院这来学蓝海精细化模式，掌握蓝海选词做标题的技巧。而且还可以将您品质好的货源入驻蓝一电商的
产品库，成为蓝一电商的供货商之一。

如果是无货源的学员，想了解如何蓝海选品、做标题都可以在蓝一电商推出的蓝海精细化课程里得到系
统的学习。并且蓝一电商有自己的产品库，通常为了帮助学员创业，会给予学员出厂价的拿货折扣，以
及非常诱人的订单返点额度，让学员卖得越多，返得越多。

蓝一电商有实力充分利用公司自身资源帮助学员开网店，这也大大的提高了学员的成功率。更多精彩内
容可以关注“湖南蓝一电商”公Z号。
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