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产品详情

新手卖家做店铺前期没有那么多资金投入，要提升销量就得有店铺里有爆款，但是想通过直通车和活动
这些来提升销量，对新手卖家也有很多局限性，比如说资金和等级达不到要求。因此蓝一电商总结了一
些学员操作过的比较可行的一些关于用自然流量来打造爆款的方法，分享给大家。大家可以关注“湖南
蓝一电商”公众号。

一、写宝贝标题

在制作自己产品的标题是，先要明白标题对宝贝流量有哪些影响？

1、影响电脑端和手机端自然流量搜索

如果标题上没有关键词，消费者自然搜索不到我们的宝贝。

2、影响猜你喜欢免费流量

猜你喜欢的产品主要是由人群标签和猜你喜欢权重来决定的，为了让我们的流量更加精准化，从而能够
让客人快速找到符合他们的购买习惯。不同的价格、不同的人群，展示也会不同。

3、影响人群标签

在买家账号产生购物行为和购物意向时（关键词搜索、浏览宝贝爱、收藏、加购、购物频率等），年龄
、性别、爱好、职业和消费水平这些买家标签在某段时间内也有不可预知的随意性变化。也就是说同一
个买家属性标签实际上会对应N个行为属性标签，这也导致买家人群标签的不稳定。



二、如何去制作自己的精准标题

假如拿做大码女装类目的学员来举例，他主卖连衣裙。

第一步：明确中心词，大码连衣裙。

第二步：搜索中心词，在淘宝上搜索大码连衣裙这个关键词。

第三步：下载关键词，任意点击一个店铺进去，点击TOP20W关键词，下载。

第四步：筛选符合我们类目的关键词。

第五步：点击筛选类目，输入我们的类目，然后把包含中心词的关键词筛选出来。

第六步：搜集该关键词的市场平均价，我们就要在淘宝上搜素关键词：大码连衣裙，点击按照销量排名
，把销量首页所有别家的自然流量的价格加起来，再除以44（因为首页一共44个店铺），得出平均价73.5
，如图：

算出平均价的话，我们可以在平均价的基础上加减10元，然后我们定价时覆盖到这个价格区间，这样客
户群体才能尽可能多的被覆盖，后期手淘推荐和猜你喜欢的流量才会多。

第七步：定位关键词精准流量

做任何决定都不要用主观意识去做，要依靠数据，刚刚下载筛选好的关键词有上百个，把每个词的点击
率、转化率、点击指数、市场宝贝数量、平均价。从销量第一页到第十页的数据收集好，用来判断后期
我们操作流量的难度。然后把不符合自己宝贝属性的都排除掉。

第八步：关键词排列

把剩下的关键词，排列起来，有雷同文字的挑选出来。

第九步：组合标题

把这些雷同的文字选出30个字组合起来，只要通顺即可。这样的标题精准度是相当高的，但对后期在操
作流量、点击率、转化率就容易多了。

更多精彩内容可以在“湖南蓝一电商”的公众号看到哦。
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