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 淘宝直播大师教你做好直播

      说到淘宝店铺推广的方法，从大的方向来说可以分为两个方面，一个是付费推广。也就是主要
是以直通车推广为主；第二个是免费推广。这个主要是通过自然搜索吸引进来的流量。对于这两个淘宝
运营方法，前者投入比较大的，虽然说或多或少都可以看到一些成交，但往往都不能成正比，对于这部
分的广告投入很多的商家都是接受不了的，而且没有一定经验的人去操作，基本上都是白做。而说到做
关键词的排名，这个说是免费的，其实上有时候比付费的还要难的，因为从产品上架没有排名做到有排
名，那不是一个零到一之间突破的问题，很多的商家都是卡在了这一步。比如说认为销量是重要的原因
，于是就去做销量，在“知商道空包”上面代发淘宝快递，前期可能会有一定效果，但是后面数据跟不
上，排名又降下来了。今天，我们是要介绍一种当下淘宝最为流行的营销方法-淘宝直播！

可以看到，如今的各大店铺，特别是一些做得好的店铺都开始重视淘宝直播这个环节了，有些店铺是自
己去播，有些店铺则是请了专业的团队进行直播。这个有什么好处呢？首先就是可以增加产品和店铺曝
光率；其次就是提升产品的转化率；提高客户的粘性，增加回购率；方便测试款式；保持店铺流量和良
好的数据。所以说，如今的淘宝，如果你不会其它的运营方法，不懂如果去做关键词，也不会做直通车
，还不如多花一些时间在做淘宝直播上面，具体怎么做呢？

首先，做好定位，打造与众不同的优势

做直播就是为了将卖点视觉化，让产品不再以图片的形式展示给大众，通过真人试穿、试用以便获得更
高的成交率。我的目的其实是比较明确的，就是为了卖产品，所以在直播的过程中，我们要掌握一定的
主动性，宣传卖点，而不是为了单纯讨粉丝喜欢而去做直播，如果是这样的话获得再多的流量也是枉然
。在给产品做介绍的过程中要重点突出我们产品的优势，激起粉丝的购买欲望。



硬广和软广相结合

做直播就好比我们发朋友圈，如果一味的宣传我们自己的产品，顾客会有腻味的心态。那么在直播的过
程中，应该穿插一些新颖、搞笑、热点的内容，这样的方式才能够增强老顾客的忠诚度，同时让更多的
新买家感兴趣。可以适当在直播过程中穿插一些当下比较热点的话题，像什么娱乐八卦的都可以，主要
是为了使在直播过程中没有显得那么单调枯燥。

粉丝的维护

我们做淘宝直播的成功关键就是在于粉丝。如果没有观众的表演，即使是再伟大出色的表演那也只能是
失败的表演，因此对于粉丝的维护很重要，可以经常做一些活动，去把粉丝活跃起来；可以偶尔与粉丝
进行互动，关心和关注一下粉丝关心的话题，甚至是生活的都可以。总之，对粉丝的维护，最高明的方
法在于不把我们的粉丝当作是卖产品的，而是以朋友对待，而卖产品则只不过是顺便的事情。

当然了，如何做好淘宝直播也不是一天两天就可以做好的，这是一个漫长的过程，就像我们产品上架做
销量和排名一样，都是需要一个量的积累才有可能看到质的飞跃。像做产品销量一样，前期通过一个一
个销量去打造，前面看上去都没有什么效果，一定积累到了一定的阶段，说不定就在一夜间爆发出来了
。
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