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短视频主播的必备技能 帮你脱颖而出

       短视频直播室2020年开年就启动了一个原点，从直播睡觉到直播云蹦迪，虽然现在很少有直播
睡觉的，但是上段时间直播睡觉上百万能观看，云蹦迪一场收入200多万，这无疑透露着一个信号，直播
产业会进入发展周期，以前爆发过一次，主播平台大战，但是跟上一次不同的是，这次是更精细化操作
，以前是多平台竞争，现在是单平台操作。

今天我以短视频为直播操作，详细的分享直播产业带来收益与如何直播。

短视频，作为移动互联网目前最后一座仍在增长的金矿，短视频的崛起，也让资本和创业者前来掘金。
短视频的商业化也正在加速进行中，以广告、电商、直播，MCN、同城等业务也在飞速发展。

一，一片红海，满眼红利

如今看直播成为人们的一种生活方式。

据QuestMobile数据显示，截至2019年6月，已有4.3亿的网民观看直播。而在这些用户里，24岁及以上到30
岁以下的年轻人占了直播用户50%以上。

此外，越来越多的年轻人选择主播作为自己的职业。报告显示，从事主播职业的人群都非常年轻，90后
主播占68.4%，95后主播占15.7%。据报告显示，2019年三季度，直播的平均薪酬为9423元/月。

如今直播显然被年轻人所接受。这也意味着在短视频里有着海量的潜在观看直播的用户。

年轻人将会是未来消费的主力，未来短视频的机会则是在短视频直播。



一、背靠短视频，短视频直播不缺流量

截止今年7月，短视频的日活超过3.2亿，这也为短视频的发展提供了流量的支持。

然而如何利用好流量始终一个难题。据短视频负责人介绍，短视频直播广场将优化个性化推荐，提高流
量利用效率，让流量配比更合理，更稳定。

二、解决人与人的弱关系

当前习惯于刷推荐流的用户将会发现，视频流里将更多地出现已关注账号的内容。解决了人与人弱关系
的问题，这对直播来说无疑是个利好的消息。

在针对新人主播方面，短视频推出“黑马计划”，该计划包含流量成长扶持、平台服务、变现模式等内
容。据短视频直播相关负责人介绍，短视频直播将从流量补贴、成长扶持和极致服务三个方面，为创作
者们搭建健康、可持续的直播创作生态，在服务好每一位创作者的同时让平台和创作者取得双赢。

此外，短视频直播一直在完善公会服务体系，构建公会生态共同体，短视频直播对于公会的重视不言而
喻，新公会可以在其中获得很大的发展空间。

三、直播内容升级，去迎合更多年轻人

当前90后、95后其实是伴随着泛娱乐大浪成长起来两代人，这批年轻用户对直播的需求也是越来越旺盛
。

随着对直播内容的探索，其边界也在不断外扩。如果不重视内容打造、升级，就会错失这些年轻用户的
青睐，也很快被淘汰。

如今直播面临对优质内容需求和劣势内容淘汰的趋势，如何打造直播内容升级成为关键。据短视频直播
负责人介绍，在短视频直播上的直播内容很丰富，不再是简单的游戏、舞蹈等标签，取而代之的是文教
、美妆、时尚二次元、萌宠等多元化标签。这些直播标签也会和用户产生共鸣。

重视直播内容升级，丰富直播内容，也成为短视频直播的有力的武器。

二.直播扶持，构建生态

相对于其他直播平台来说，短视频直播入局较晚。然而凭借短视频这一超级入口，短视频直播与其他直
播平台相比，在玩法上显得有些特殊，短视频做直播的优势也很明显。

1、头中尾三方相顾，短视频的直播生态

如今直播平台的马太效应明显。头部主播会得到更多的关注和流量的扶持。这样的结果只会是头部永远
是头部，尾部就会永远是尾部。小主播或新主播很难再有出路。

为了流量和推荐位，很多主播甚至以吸引眼球的方法来博出位。这种恶性竞争事实上很难形成良好的直
播生态。

短视频直播不仅有专属的头部主播流量扶持，还有针对有不同生命周期的直播创作者都会给予相应的流
量支持。

不管是师、明星或者音乐人，或者公会的直播创作者，都可以有对应的定向流量分发，保证了不同层级
创作者都有相应土壤可以耕耘。



头部主播稳定发展，小主播和新主播也有流量保证，这也构成头中尾三方健康的直播生态。

2、与公会联手，放权给公会

2019年4月，短视频宣布引入1000家公会，并将进一步开放流量入口、优化直播广场以给直播更多流量扶
持。

短视频直播扶持公会的发展可谓是不余遗力。据公会负责人透露，短视频直播上线了7×24小时客服的服
务，随时解决公会问题。同时也为公会提供培训和交流的机会，包括线上培训和线下沙龙、行业交流等
方式。

短视频直播一直在完善公会服务体系，构建公会生态共同体，短视频直播对于公会的重视不言而喻，新
公会可以在其中获得很大的发展空间。

首先，新公会冷启动计划将为新公会提供专属运营服务，并给予一定流量扶持，缩短新公会成长周期。

其次，短视频打造全新公会评级体系，不以流水为单一纬度，从多角度考核公会；合理分层，提供专属
流量特权和优质服务。针对不同层级公会，短视频直播为其提供不同任务，给予扶持，助力不同层级公
会发展。

此外，短视频直播推出公会跟播功能，给予公会自运营能力，提高运营创作者的效率。

此前有报道称短视频开放了日结功能，主播当天直播完后就可以提现，这对于主播和公会来说无疑利好
的消息。

如今短视频直播聚集了趣星传媒、无忧传媒、女神联盟、愿景娱乐等业内实力公会。

3、“黑马计划”，挖掘直播黑马

“直播黑马计划”包含流量成长扶持、平台服务、变现模式等内容。据短视频直播相关负责人介绍，短
视频直播将从流量补贴、成长扶持和极致服务三个方面，服务好每一位直播创作者。

一方面，短视频直播会提升直播创作者的首页推荐流量；另一方面，也会在直播广场向用户进行个性化
推荐。

与此同时，短视频还将提供多元的商业化服务，从短视频、星图、直播、电商各个方面帮助直播创作者
更加高效便捷地实现自己的商业价值，充分利用平台资源，延长商业变现的生命周期。

短视频直播相关负责人表示，短视频一直致力于为直播创作者打通上升通道，通过系统化、专业化、资
源化的整合模式，与创作者一同成长。（在后面的我会说如何申请入住这方面的内容）

三.短视频直播如何做

新手主播在刚开始做直播的时候可能粉丝不会太多，礼物也不会太多，所谓的互动也可能是一个人在自
言自语。

这个时候，不要泄气，最需要做的就是给自己一个清晰的定位，找准自己的风格，并长期坚持。时间长
了，就会形成自己的特色，吸引志同道合的人，你最终要做的就是把这部分群体放大。（针对的个人的
情况，当然除了克服自身的问题，还是孵化与运营方面）



1. 拒绝“不好意思”的心理

做直播本来就需要良好的心理素质，可以大家一起嗨，也可以沉醉在一个人的世界里乐到不可自拔。

很多新手主播在刚开始虽然和粉丝隔着屏幕交流，很多时候还是会紧张，担心自己的风格是不是粉丝喜
欢的，自己说的话是不是有时候体现出来低情商。

刚开始做直播的时候很多人都会这样想，不过主播在最开始直播一定要战胜自己克服不好意思的心理，
主动去和喜欢你的粉丝聊天。

对于新奇的事物，很多人都有浓厚的兴趣，很多人对陌生人的看法都有好奇感。因此，不必顾虑，勇敢
说出自己的想法和粉丝交流，面带微笑。

直播间很多主播面部表情不是特别丰富，体现不了自己的性格特点。

其实笑容能够很好的消除自己的紧张情绪，并且能够融洽观众对你的态度，觉得你人很nice。

同时，应该时不时的用的眼睛去注视一下摄像头，对着你的观众。

这样，观众会有一种你在跟他交流的感觉，这不仅是礼貌也是网络里交流的辅助语言。

注意不要长久凝视。如果不但你自己开心，还能让你的粉丝开心，你就成功了一大半。

2.与粉丝产生“一见如故”的感觉

在直播间和粉丝聊天的时候，根据你们之间的聊天内容，寻找你和观众之间的共同点来作为交谈的话题
。

在交谈的时候再次寻找你们之间的契合点，找到“一见如故”的感觉。这样双方谈起来才会有兴趣，你
们就会聊的很开心。

直播间欢乐的气氛中你们有说有笑的听歌、做游戏，忘记眼前的烦恼，这可能是现在社会环境下很好的
解压方式，也是大家愿意看直播的根本所在。

说话要声音要有自己的特点，给粉丝的感觉可以是甜甜的萌宝宝或者声音很亮有自己的底气。

新手主播可以平时可以多上上声乐课或者给自己制作一个录像带，听听自己声音哪里有不足，哪些话换
一种说法更合适。

也可以多看优质主播的直播间，观察他们的表情，体会他们面对黑粉的应对能力，与同行多交流心得，
改变自己。

新手主播除了需注意以上两点之外，由于缺乏经验，依然面临着很多问题，比如：

1. 每次直播都是自言自语，直播间没人和我搭话应该怎样直播不会冷场？

2. 不知道直播要说什么，实在找不到话题，怎么办？

3. 直播间人好少，应该怎样让更多的人进来？

3. 新主播直播冷场、没人说话？



其实很简单，只要能调动观众的积极性你就赢了。

比如跟观众玩彩字谜，先口述字谜，让他们猜。如果他们及时跟你互动你就达到效果了。如果还是没什
么人跟你互动，那么你可以以开玩笑的方法吐槽大家小笨蛋之类的，然后自己再说出答案。注意字谜一
定要新颖有趣，买彩字谜的书或者直接百度都能满足你。

发红包，每次直播不定时地给大家发发红包。（记得要在上一次直播时预告、直播期间不时提醒大家几
点发红包）、首次进直播间有红包、点关注有红包、虽然有人说这些粉丝都是冲着红包来的，但是新主
播很需要提高人气，这个方法的的确确短期内可以提高粉丝量和互动，互动上来了自然有更多的人跟风
而来。

疑问结尾。指的是经常说话时，以一些疑问的话题、语气结束，让观众能继续跟你聊下去，不要自己把
话题说死了别人不知道怎么搭话。

4.没有话题、直播不懂说什么?

这个首先要靠主播个人的口才善不善于沟通、自己平时是不是个爱说话的人。

但这只是先天优势，并不代表口才不好的人就没得救了。

1. 新主播平时多在网上看些好笑的段子或者轻微暧昧的段子，这样可以在直播时现学现卖。

2. 多生活。生活是不需要口才的，你生活中有趣的事，甚至觉得疑惑的事比如为什么你努力运动了体重
还没减轻等话题，让观众去给你建议。

3. 多积累多进步。在不断的直播过程中提高自己的口才、说话更幽默更吸引人，让人有想继续听下去的
悬念，这些都需要你不断地去学习。毕竟直播是靠嘴吃饭的，你如果不进步就只会被淘汰！

5.新主播怎样让更多人进到直播间？

首先，想办法上热门。上热门需要做几方面努力：首先要了解短视频平台规则上热门有什么规定，尽量
按照规则来做。比如上热门需要多刷什么礼物（比如刷玫瑰）那就在直播的时候引导观众，我要冲热门
请大家多刷玫瑰。

其次，一场内容精彩的直播一定是能冲上热门的好帮手。精彩的直播包括精彩的说话（上面提到的提升
幽默的方法）、精彩的画面（可以是丰富的表情、精彩的才艺表演、好听的歌声、画画很棒等等），要
尽情地去发挥你的长处！

最后，定时、规律地直播。每天直播固定时间、时长，形成稳定的规律，这样粉丝才会按照你的规律按
时过来看直播。

因为粉丝也有自己的事要做，要是你直播时间都不规律，那有多少个真爱粉能时时刻刻守着手机看你什
么时候开始直播呢？

其次，每次直播快时可以顺便提醒观众下次直播的时间，不见不散。

这只是针对个人与新手主播方面，接下来我还有其他的分享，问答专区还有干货。从分析到直播与直播
趋势，短视频直播你准备好做吗？

无论是直播还是带货，未来这是趋势发展的速度会很快，不妨是短视频分布出来的一个风口，比较人在
无聊的时候，都会找一些寄托。
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