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“做新业务，要记住，冷一点热一点都不重要，重要的是稳定。你看无论赤道还是北极，人都能生存，
但是地震不断、海啸不停的地方，什么都生存不下来。

所以要保持一个业务的生态稳定，所有人才能够活下去。”这是阿里巴巴集团董事局秘书长说过的一句
话。淘宝直播很火？一是的。

直播卖货的好处有哪些？

①在线直播过程可以极大的提高销售效率，降低销售成本；

②对于高颜值、高技能网红的要求要远低于其他类目；

③可以利用直播提高品牌知名度，增加直播宣传方式，方式多样化；

④降低推广成本，与传统推广相比，费用极低；

⑤提升信任度，直播生产工艺，直播购买场景，直播服务环节；

⑥直播可以结合店铺运营打造爆款产品，提高店铺权重；

⑦直播粉丝忠实传播的力量很大，让你的店铺和品牌更多人知；



⑧直播时可以测款、前提是有粉丝；

淘宝直播就算听过也做过，可是怎么做的?无非请一个主播或两个以上的主播来帮你做店铺直播或者是你
们常用的就是请达人主播帮你卖货直播从而赚销量或是赚钱？

请主播很容易，类似于请一个客服似的，但是请来的主播一般都不是那么有经验，淘宝电商养活了一批
客服的工作，现在要养活一批主播的工作，那么有经验的主播是少之又少的。

除非他们有做过站外平台的主播(如：YY，花椒，映客等等)可能还稍微懂点直播时该如何播，其实怎么
播只要试着播个四、五次基本上也就没有什么大问题了。

主播会播会讲是很正常，如何才能让我们在做直播时能把直播的各项重要数据给到位呢?这个就需要专业
的直播运营来把控数据和策划直播营销。

直播运营是什么?

淘宝直播运营它也是类似淘宝直通车的一种店铺推广工具，直通车需要运营，那么为什么直播不需要运
营呢？

直播运营的工作主要：

1.做分析直播中及直播后的数据，针对数据制定策划一场高效的直播；

2.根据店铺运营需求结合直播打造爆款及测款；

3.根据直播策划的需要进行直播付费钻展的玩法；

4.直播运营之如何做到日均五万以上观看；

首先我们要把做运营的思维来做淘宝直播运营，那么你其实觉得也不会很难，就看你能否像以前学习时
能把老师教的东西能融会贯通并且把它引用到你的这份直播运营中来使用呢？

在淘宝直播里我们也会有螺旋的因素，也是有直播权重的因素，也会是有销量，转化，GVM等因素来决
定你直播是否能拿到高转化。

而每个数据指标能否做决定，你是否能做到一万、三万、五万，甚至是十万以上的直播观看量的。

那么在我们萌新主播开始直播时，在打算做直播这个项目时，必须要承受一个静默期，一般约1-3个月。

类似打造一个店铺爆款也大概是这样的一个时间段，也就是说你不会一开始播就立即几万观看或是十万
的观看，就像你们开个淘宝店也不会是一下子就能让你的店铺火爆起来的。

所以需要我们做直播运营，但是如果你的产品利润或是产品款式，或是产品质量不行的话，那么就算一
个懂直播运营的人来做直播策划，也不会有我们想的观看人数出现的。

哪些因素来决定直播观看量的增加？

转粉率、同时在线人数、观看时长、点击率、转化率、销量、营业额、观看指数、互动评论指数、分享
直播间、粉丝回访、进店访客数、收藏、加购数。



其实对淘宝直播系统来讲里面的数据约有100多个，但是相对较为重要的则是以上这些来决定你是否能拿
直播高权重，从而在公域流量里给你更多排名机会来引流观看。

那么通过我们自己做直播这么久以来，会发现7天做到十万以上观看，15天1万以上观看，1个月5万观看
，3个月1万观看等。

无论哪个时间段多少观看，最终我们是达到想要的上万观看的目标了。所以其实对于观看人数就好比店
铺营业额也是有一个层级标准的七个层级。一万、三万等你觉得这个观看数多吗？

其实对于商家来说观看数一直比不上达人主播是有原因的，因为我们的角色是不同的，不能一直去模仿
达人主播的生存模式来做商家直播呀!我们需要另聘新泾一一就算要模仿，也应该是模仿淘宝商家店铺的
运营模式。
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