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产品详情

目前的营销推广多多搜索、场景，是获取流量最快速的方法，但站在一个运营商家的角度，当然希望获

取到更多的免费流量那才是最合适的。毕竟多多搜索与场景如果没有一定的产品基础或开车的技术技巧

，那都是会亏损比较严重（当然你有基础或想深入做好推广，可以回看我之前的干货帖子，有学习内容

的哦）。那这次我们就说下如果不开车的情况下，我们要做什么事情可以获取到更多的免费流量呢？

先说下几个要求，我们的主图和文案设计上，这几个是商家最容易忽略的重点：

1.产品主图：主图10张，每张都代表着不同的卖点、看点，所以我们要重视尺寸、拍摄风格、文案设定

。

2.尽可能选择竞争对手没有的主图背景颜色，比如在搜索上展现出来与自己接近的竞品，那我们就做出

不同的颜色背景布局。

3.丰富的图片类型、场景图、白底图，满足各方面的搜索需求。

4.营销文案不建议过多，这样子会适得其反。



主图和文案的设定，大家都要抓准这些技巧，后期才能避免违规，且获取更多的免费流量。

说完了主图和文案的一些基本要求，那接下来就是说的活动了。

官方活动是平台给予我们的流量巨大入口，我们在不开车的情况下，就要尝试做好平台给予的活动平台

了，那这里建议做的是秒杀：

对于秒杀活动，中小卖家都比较熟悉的，秒杀看起来高大上，但实际上很多商家都会亏本，为什么呢？

只因为你没有掌握以下几点：

1.产品如果原来的货源优势就不大，那亏本是很正常的。比如都是同样的商品，我的成本是19元，而你

的成本要25元，那报名秒杀的时候我的优势肯定会更大，更容易报名上去的。

2.报名秒杀，亏本的话做不做？ 其实这个问题大部分商家心理都有了答案：不做！！如果是我，有机会

且亏的不多的情况下，我一定做。为什么呢？因为当我做了这次秒杀活动，我的产品和店铺权重提升的

几率就非常大了。比如我做了秒杀后，资源位后期会安排展现多久，不要问我为什么，因为我有一个店

铺就是这样做上去的（如果大家想看，后面的文章我可以放上案例图，现在暂时不放）。做任何事情，

都要想先付出，付出的时候我得到了什么？

其实很多商家都怕做活动亏本、开车亏本，这也是很实在的心理，没有错。但如果想着店铺上架产品就

能自动卖爆，这现实吗？如果我们想尽办法S单，风险高且效果不实用。那我们还不如去做秒杀活动，一

单亏2元有什么所谓，后期我们得到的权重、展现、资源位都是不同的。这是一个思维上的定律，如果不

懂这些定律后期做电商肯定会更加困难的。想要得到一定会有失去的，不想耗着就要想办法进行突破。

突破的点在哪里，在什么渠道，就要自己想、自己尝试了！
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