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产品名称 类似一茶一念会员制社交电商解决方案

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

类似一茶一念会员制社交电商解决方案
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现代社会与日俱增的生存压力，极度透支的身体状况，日益淡薄的人情冷暖，东方人特有的含蓄表达方
式⋯⋯人与人之间的信任危机、误会、隔阂⋯⋯随处可见、层出不穷，人们都在渴求，一个恰如其分的
载体，用以表达由来已久，深藏心底的那份感激、惦念、愧疚⋯⋯一茶一念恰逢此时应运而生，它顺应
了时代背景，满足了人们的健康需求，传递了爱与感激，分享了新消费模式．

一、一茶一念商城的产品有哪些？

两款健康的茶：红豆薏米芡实茶和红枣枸杞玫瑰花茶

二、一茶一念商城分销的消费模式是怎么样的？

①、在平台购买一盒茶５９元，包邮到家，平台自动生成二维码。（注：本人复购八折优惠，类似天然
工坊复购模式）

②、分享二维码到朋友圈，有人通过你分享的二维码购买，你就会有收益佣金，自用省钱，分享还赚钱
。

③、微商代理无需囤货，一茶一念商城系统的一大特点就是０投资，０风险，０囤货，发展团队可获得



更多收益。１０个分团队，就有产品价格百分之八的收益，２０人有百分之１５的收益。（推广的团队
人数越多，得到的返利比例越大）

互联网不断发展，新型营销方式层出不穷，传统的分销模式是：工厂—总经销—分销商—商城超市—消
费者，所有的这个利润跟消费者没有任何关系，而一茶一念消费模式彻底颠覆了传统销售模式，采用Ｆ
２Ｃ模式，将中间商利润分给消费者，让消费花钱的同时也能赚钱。

三、一茶一念商城分销模式有什么优势？

１、管道收益源源不绝，零售价降到极致，因此复购率达９０％以上。

２、奖励可获无限代、无限级，源源不断，所有名下会员，每一单均有提成。

３、可超越上级及反超越，每人均有机会超越上级及反超越，最终与最高合伙人平级。

４、进入成本为０，无门槛，任何人只需购买任意一箱产品自用，即获所有产品代理权。

５、退出成本为０，收入却持续一生，还能传承给后代。

６、分享经济前景无限，国家政策支持，消费者同时成为分享者、创业者。

四、一茶一念商城分销模式有什么优势？

①．提升推广“性价比”

微分销推广是通过为企业搭建微分销商城而实现全民分销、渠道分销、供应商分销、全球分红等功能。

②．解决企业“推广难”

推广一直是企业的一大心病，产品质量过关，却鲜有人问津。通过微信三级分销不但解决了推广问题，
发展“粉丝经济”，还能将多种渠道的客户汇聚到同一平台，帮助企业形成自己的大数据库，并统一管
理。

③．打造企业“好口碑”

微分销从技术层面帮助传统企业实现ＰＣ端、移动端线上线下快速融合，多条渠道同时推广企业产品。
企业便可以将更多的精力花在商品设计、品牌质量、客户体验等方面，使竞争回归商业本质，让更好的
口碑被更多的人知道。

据微分销发展趋势而言，微分销系统发展前景依旧广阔，对于中小企业而言，仍旧是一种低成本的营销
方式。

————————————————————

五、一茶一念分销系统平台的优势：

１．裂变分销，借助微信朋友圈的分享功能，一茶一念分销商城系统自动生成的邀请链接分享到朋友圈
中，通过你的链接购买产品的人都会成为你的下线。

２．一茶一念分销商城系统，当用户申请成为品牌分销商之后，一茶一念分销商城系统会为分销商生成
一个专属的分销商城，通过朋友圈等方式发展自己的下线。



３．分销商管理，分销商入驻的时候需要填写基本的信息资料，一茶一念分销商城系统中还有详细的记
录。

４．分佣结算，分销商每产生一笔订单都会获得佣金，当下线中产生订单时也可以获得相应的佣金。

系统搭建咨询热线：微三云麦超

微三云售后维护优势

１、运维指导：服务期内提供运维指导服务

２、部署上线：协助部署系统上线

３、软著：协助申请软件著作权证书

４、ＶＩＰ服务：赠送３个月２４小时加急ＶＩＰ服务

５、首年免费客服：赠送首年１２个月（含３个月ＶＩＰ）的客服服务、操作指导和运维指导，紧急故
障应急处理、非紧急问题跟踪处理服务

６、首年免费升级：赠送首年所购单独应用的版本升级服务或套餐产品的全部应用更新功能

７、二次开发支持：部分版本提供二次开发咨询指导服务

８、补差价升级：后期增加扩展应用或升级套餐版本，只需要补差价升级即可，支持随时升级。
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