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产品详情

淘宝开网店竞争本来就很激烈，如果没有足够的网店知识和相关技能做支撑，很有可能被竞争者挤到后
面去，很难再爬上来。

蓝一电商做电商教学多年，也在不断的学习和更新技能，这样才能跟紧淘宝的脚步。想学更多关于电商
方面的技巧可以关注“湖南蓝一电商”公众号。

蓝一电商的很多学员都是零基础开始学起，对于新手学员和开店没成功的学员，需要学的东西也不一样
，蓝一电商尽可能的根据学员的基础来定制教学的方案。来确保每个学员都能更好的掌握开网店知识和
技能。

今天跟大家讲讲新手开网店容易忽视的几个要点。

1、产品定位

开网店和线下开个实体店是完全不一样的。在实体店，只要选址好，质量不差，还是能做得起来。开网
店要面对成千上万的竞争者，如果没有好的货源，不懂选品、做标题、图片处理、店铺装修、优化运营
这些技能，就很难达到预期。

但是开网店投入的财力和人力会比实体店小很多，就算没做成功也不会亏太多，这也是为什么很多人小
本创业，几千块就开了一家网店的原因。

开网店的产品定位最好是要找线下不容易买到的东西，比如说特别的工艺品，限量版的宝贝，电子产品
等，而且还要分析有多少的竞争者，尽量避免红海市场。



蓝一电商有提供蓝海精细化模式教学，非常适合不知道怎么找蓝海产品的新手卖家。

2、价格定位

开网店没有店铺租金的压力，也没有工商税务的烦恼，初期一个人，一台电脑，一部手机就可以把店开
起来。只要我们能找到好的货源，赚多赚少都是自己的。因此价格一定要比实体店的便宜，多参考同行
的价格。

3、店铺“小而美”

选品的前期多做准备工作，确定好自己的产品定位后，不要像以前大量铺货那样去做，现在淘宝提倡的
是“小而美”的店铺，店铺精细化做。“小而美”真正的本质并不是只卖一种东西，“小而美”的核心
，是针对一个特定的人群，然后去满足这部分人群的相关需求。

选择商品就要从一个细的类目上来切入市场，不要想着什么都做，因为不管是从经验、资源，还是能力
上来看，从一个大的一级类目切入，都不是一个好的选择。比如，只卖连衣裙，就要比什么女装都卖要
容易。不要觉得市场小，用户那么多，每个细分类目都有许多潜在客户。

我们那拿女装来举例吧，女装中有连衣裙，连衣裙里又分长裙短裙，还有复古，碎花，夜店，这些标签
，如果你都选择，这就是标签混乱，当然，具体选择什么样的市场，选择多大的市场，主要取决于你自
己的实力和资源投入状况。哪怕你是做一件代发的，只是从1688上拿货的，你照样可以通过统一的风格
、精准的店铺标签，创出属于你自己的一片天地，最关键的是：能赚钱。

4、灵活使用推荐位

当我们有了一两个推荐位时，就要灵活的运用，一定要挑一个在分类里有特色，价格有优势的产品放到
推荐位上去，不光光是为了提高销售量，更是为了让这个推荐的产品吸引更多的客户来店里参观，从而
提升成交量。

开网店要学的知识太多了，只有系统的教程才能让新手完全的掌握技术，我们提出来的这几点只是让新
手卖家加深记忆。真正的要对开店有帮助，还是要找专业的机构系统学习。

蓝一电商给学员提供量身定制的网店教程，合理的安排课程，理论指导实践，以视频的方式教给学员，
一对一指导让学员更容易掌握所学技术。

新手卖家除了苦恼于不懂开店技术，更苦恼的是不知道如何找货源，蓝一电商有自己的产品库，给学员
拿货折扣，并给予高额订单返点，学员卖得越多，除了赚到的利润还可以获得返利。

对于自身有货源的学员，蓝一电商不仅提供先进的开店知识，还提供一整套开店技术扶持，如产品拍摄
、店铺装修等等，还可以让学员将货源入驻蓝一电商的产品库，成为供应商之一。更多精彩内容可以关
注“湖南蓝一电商”哦！
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