
拼多多代运营 自然流量如何获取

产品名称 拼多多代运营 自然流量如何获取

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数 服务模式:三对一
服务内容:全托管外包
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

我公司主要经营网站装修;网站代运营;店铺运营;网站推广;运营外包

商家们常常在说的销量问题，一个月能有多少营业额，能赚多少钱，那么销售额的基本前提就是店铺要
有顾客进来，有访客，有流量才有客户，那么流量来源一般分为以下几个点，我给大家分享下

首先我们得来了解一下流量分为有，

1、付费流量

2、自然流量

如何提升获取到更多的自然流量，我们得一步步来了解分析。

流量大全分析

这里所指的付费流量也就是我们在开车--购买--平台的流量，达成我们的交易所得，最终来提升我们的产
品排名，从而提升我们的自然排名，获取自然流量。付费推广包括了多多搜索、多多场景、聚焦展位、
明星店铺多多搜索：

通过搜索关键词找到产品，广告位没有千人千面影响，自然搜索位置有千人千面影响。

扣费公式：（下一位的出价*下一位的质量分）/自己的质量分+0.01元

广告位置：1+6N的位置，也就是我们的1、7、13、19.......



通过搜索推广关键词的快速积累，提升关键词的自然排名，获取更多的自然流量。

初始期：新计划权重低，PPC花费高，优化产品点击率>行业1.5倍点击率，快速积累产品点击量，降低各
项花费。

冲量期：提高关键词曝光，拉点击量，冲产品销量，提升自然排名。

盈利期：关键词排名上去了，以赚钱为主，关键词ROI高为主（投入产出比）。

影响关键词质量分的因素：

1、关键词的相关性（类目选择、标题、产品属性与关键词相关性强）

2、持续性积累关键词点击量（不能随便删除关键词、以及关键词计划）多多搜索关键词删减分析：

1、曝光少、点击少、转化高

建议：提升观察数据变化，属于潜力词，防止数据过低造成错误判断。

2、曝光少，点击少，点击率高的词

建议：提升关键词出价，观察产品转化的问题。

3、曝光多，点击多，转化率高的词

这些词就是所谓的好词，加价继续冲，获取更多的订单数。新品搜索计划数据：

多多场景:

扣费公式：

全体人群+全体人群*定向溢价百分比=定向人群价值

定向人群价值+定向人群价值*资源位溢价百分比

广告位置：

类目商品页：1+6N，即1、7、13、19......

商品详情页：6N-3，即3、9、15、21、27，N<5。

营销活动页+优选活动页：前50个位置都是广告位置。

场景推广分为定向和资源位的理解，通过基础的出价来决定基础的鱼塘大与小，从而控制定向人群和资
源位的溢出，优质提高人群和资源位的优先展现。初始期：提高基础出价，低溢价，获取更多的曝光，
增加鱼塘里面的鱼群大小，获取更多的曝光数据可以测试产品主图和人群、资源位。



冲量期：高基础出价、中等溢价，获取到高点击数据，快速提升计划权重，获得更多的订单，降低PPC
花费。

盈利期：低出价，高溢价，提高优质人群，获取类目排名，从而带动自然流量。

新品场景计划数据：

聚焦展位+明星店铺有机会再分享........

---------完美的分割线----------

一开始产品没有数据展现的时候，要通过付费推广快速提升排名，获取更多的自然流量，打造出爆款产
品的出现。

推广不仅仅是可以用来提升产品，也是我们作为电商人必备的测款测图的好工具，好帮手。赚不赚钱，
直通车一定要学习好，无车无捷径。
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