
蓝一电商 新学员开网店答疑

产品名称 蓝一电商 新学员开网店答疑

公司名称 湖南蓝一电子商务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 长沙市雨花区万芙路与迎新路交汇处汇景豪庭A
座1703房

联系电话  18975608842

产品详情

新手怎么样才能做好淘宝，相信很多人心里都有疑问，有人开店赚大钱，有人却举步维艰。蓝一电商从
事开店教学多年，经验丰富，今天就针对新学员提出的一些问题给予解答。（更多精彩内容可关注“湖
南蓝一电商”公众号）

Q1:淘宝怎么才能做好？

任何行业，在前期不熟悉的时候都需要系统专业的学习，外加自己的努力，不断的总结跟练习，这样才
能从陌生到熟悉，才能掌握做淘宝的核心技术。

不打无准备的仗，只有掌握了足够的网店知识和相关技能才能让我们从容应对开网店中遇到的一些问题
。

这些对于新手来说尤其重要。

蓝一电商提供系统的淘宝教程，大家可以了解下。

Q2:现在卖什么好？

不同行业不同特点，适合自己的才好，比如服饰鞋包类目，款式为王。这对我们的选款和测款能力有要
求，如果你有货源优势，那也是很好的，比如家乡特产，周边特色货源等。找类目和产品，要细心的找
，建议找竞争小，需求大的蓝海产品。

蓝一电商的蓝海精细化模式对于要找蓝海产品的新手卖家也是很适合。



Q3:我不知道怎么着手怎么办？

做网店需要经验积累的，没有谁一开始就会。当我们前期没有思路和方向时，不要盲目动手，不妨跟老
师聊聊，孤军奋战总是要付出更多的时间和代价。掌握了技术后心中有数，成功几率会大很多。

Q4:怎么做才会有排名和流量？

要想得到流量和排名，就得搞清楚平台给宝贝的排名和流量的机制，比如说是点击率、收藏率、加购率
、转化率、停留时间、转化率、好评率等等，如果连这些基本的数据都不摸透怎么会有好的排名和流量
呢？如何优化数据和店铺运营这个技能非常重要，在蓝一电商的课程中都能学到。

Q5:淘宝技术好学吗？

任何事情都取决内外因相互作用，如果只是一个人摸索，遇到一个小问题都有可能摸索很长时间，枯燥
烦闷，有老师教，有同学一起交流讨论，学起来就很快，一个人摸索，会走很多弯路浪费很多时间，而
且枯燥烦闷，而大家集中在一起交流学习，相互分享经验，不仅轻松愉快，还可以结识很多优质的电商
人脉，学到很多赚钱经验。好的经验是可以相互模仿借鉴的，别人能做好，你也一样可以做好，当然有
老师教，也需要你要有执行力，按照老师说的方法去实践，否则谁也不能保证你能做好。

Q5:宝贝前期怎么才能有销量？

要想宝贝有销量，就是要给买家一个选择你家商品的理由，要么是款式或者产品功能好，要么是价格合
适，要么就是销量高评价好等等。很多新手卖家的宝贝都是0销量，或者零星几个销量，这样的宝贝权重
都没有，都没展现在买家面前，怎么会有销量呢？

如何做运营和推广，蓝一电商也有相对应的课程可以学习。

Q6:宝贝上架许久，一单都没有卖出去咋办？

宝贝上架许久都没有销量和流量，一般是宝贝前期的数据表现不好，没有抓住淘宝给的机会。这时需把
宝贝下架，删除，然后选择有竞争力的款式重新编辑上架。然后拿到新品标签和操作基础销量后再观察
宝贝的数据，比如点击率、收藏、加购、转化等，对数据好的宝贝继续推广，数据不好的宝贝选择删除
，再上新，店铺基本就活过来了。

Q7:你们那么厉害怎么不自己开店？

我们的老师大部分都有自己的店铺，只是不需要花太多的时间管理，做好了优化自动就能卖，有人发货
即可。而我们的重心主要还是经营好我们的课程，我们优化好我们的课程，提高我们的服务，不比开店
差。这就好比商场卖衣服赚钱，但是有人建设商场更赚钱，演员赚钱，当导演更赚钱，一样的道理。

Q8:跟蓝一电商合作能保证做好店铺吗？

蓝一电商不来虚的，开店就像做生意，赚钱的事情都是在找到对的方向后经过自己的努力才获得的回报
。

我们把自己多年经验传授给学员，手把手教学，定期给在线授课，诊断店铺，回答问题，提供相应的服
务，会很大提高学员开店的成功率，比自己一个人摸索要节省大量时间，也让学员少走了很多弯路。但



是如果说要保证的话，我们只能说，但凡轻易给保证的往往不可信。我们只能确保蓝一电商的老师会教
你踏踏实实的做网店，创业从来不简单，需要通过我们的努力把核心技术掌握才能提高成功几率。

Q9:零基础可以学会吗？

蓝一电商的老师们也都是从零开始的，经过多年的摸索和经验积累才能熟练掌握电商技术。并且电商的
课程都是老师根据学员的实际情况来量身定制的，只要在课程中用心学习，我们学员都能掌握，后期有
不懂的，也有老师提供指导。想了解更多关于蓝一电商和网店技巧的新手卖家，可以关注“湖南蓝一电
商”公众号了解、学习哦！
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