
口罩隔离衣到英国伦敦航空运输物流

产品名称 口罩隔离衣到英国伦敦航空运输物流

公司名称 广州涵文国际货运代理有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市越秀区侨光西路13号十七楼07、08房（仅
限办公）

联系电话 18520223827 18520223827

产品详情

深圳涵文国际货运代理有限公司成立于2010年，是国家外经贸部批准的一级国际货运代理企业，拥有无
船承运人资格和WCA会员，主要经营国际贸易货物进出口空海运。优势航线有美国、欧洲、东南亚、澳
洲、中东等。

 

专业接收口罩、防护服、额温枪、免洗洗手液等防疫物质，另外可以接收电商货，普货和超重货。

可以选择广州和西安直飞伦敦，正常起飞后一天到，一手操作，仓位有保障。

另外可以单独包机整机出售，航权在手，可以随时订。

空运服务：可以直飞德国法兰克福，莱比锡，法国巴黎，荷兰阿姆斯特丹，比利时列日，美国洛杉矶，
纽约，芝加哥，旧金山，西班牙马德里，印尼雅加达等全球100多个国家和地区。

可以在广州、深圳、厦门、长沙、西安、南昌、郑州、武汉等起飞，接收福建，浙江，江苏，山东，湖
北等全国的口罩防护服隔离衣出口，可以交广州、深圳、厦门、长沙、东莞、西安仓库，也可以上门提
货。

 

战“疫”下半场，外贸企业应该怎么打？

当前，我国疫情防控形势持续向好，生产生活秩序加快恢复，但境外疫情扩散蔓延给我国外贸企业带来
了诸多不利影响。许多外贸企业面临“在手订单”被国外客户暂停甚至取消，“后续订单”严重不足等
问题，各行业外贸企业的形势都非常严峻。这场战“疫”的下半场，外贸企业应该怎么打？对此，河北
省贸促会分别从控制“在手订单”履约风险、夯实外贸业务发展基础、开拓海外市场获取新订单方面提
出建议，供广大外贸企业参考。



在控制“在手订单”履行风险方面，企业可采取以下措施，一是减轻资金链压力。外贸企业可以研究相
关政策，维持和降低现存融资成本，不宜盲目扩大融资规模；同时，外贸企业要尽力降低产品和原料库
存，避免造成资金压力过大。此外，还要注意疫情给信用证支付方式带来的拒付风险。二是化解供应链
风险。由于国内供货合同与外销合同属于不同法律关系，在面临国外客户因不可抗力向外贸企业要求暂
停甚至取消合同时，外贸企业不仅要做好商务上的衔接安排，还需聘请法律专业人员为其做好法律上的
衔接。对于原材料价格大幅上涨，继续履行合同将显失公平，外贸企业可根据“情势变更”规则，有理
有据地与外方协商变更合同，如无法达成一致，则可以向法院、仲裁机构申请对合同予以变更或解除。
三是理性应对客户的“不可抗力”主张。当国外客户提出暂停发货、取消订单、返还款项要求时，外贸
企业可委托法律专业人员根据适用法律、合同约定，分析判断客户无法履行的合同是否为“不可抗力”
，分情况做好应对。四是把控物流风险。疫情全球扩散蔓延，国际货物运输受到了极大影响，建议外贸
企业首先要通过各种途径关注国际货物运输相关动态信息，并据此与客户协商相应调整生产交货周期；
其次，根据不同的价格术语，合理划分买卖双方的费用和风险责任。此外，对于无故弃货的客户，要敢
于据理力争，及时采取商会敦促履约、调解等法律行动，维护自身合法权益。

在夯实外贸业务发展基础方面，企业也要做好四项工作。一是平衡好“稳定队伍”与“控制成本”的关
系。首先外贸企业领导和员工们要树立同舟共济的意识，尝试通过多种方法创造价值和收益；其次，严
格按照有关法律及人社部相关规定，通过协商方式妥善处理相关问题，避免雪上加霜、产生劳动争议；
最后，关注政府部门出台的稳定就业方面的帮扶政策，最大限度降低成本。二是做好企业合规建设工作
。外贸企业只有加强合规建设，才能在开拓国际市场过程中行稳致远。疫情当前，相关国家的出口管制
和经济制裁措施不但没有减少，甚至有加码趋势，国外许多大型采购商的通用条款中，大多也含有合规
承诺要求，如有违反，轻则失去供应商资格，重则可能带来违约赔偿风险。战“疫”下半场，国外防疫
物资采购需求激增，因此，转产医疗防疫物资的外贸企业，要及时办理所需的相关认证。三是提高知识
产权意识。疫情期间，一些企业通过知识产权质押方式获得银行融资，充分体现了知识产权的无形资产
属性。各个国家、相关国际组织也越来越重视知识产权的保护，因此企业要提前做好知识产权国际布局
，保护好自身的知识产权。同时也要尊重他人的知识产权，避免因侵权而带来的民事、行政乃至刑事责
任。四是勇于尝试新的营销方式。疫情之下，线上营销加速发展，外贸企业要勇于采用各种新型的营销
模式，如实景体验、数字展览以及通过大数据收集客户信息等。在尝试新的营销方式时，企业要注意保
护自身的商业秘密，也要避免违反侵犯他人的隐私权。

在积极开拓海外市场获取新订单方面。企业可借助信保支持政策，开拓新订单。受疫情影响，国外客户
的资金链同样承受了较大压力，在开展新业务时，可能会提出延长付款账期、降低预付款比例等要求，
这给外贸企业带来了更大的商业风险。中国出口信用保险公司出台了一些帮扶政策，可以帮助企业提振
接单信心，积极获取新订单。另外，企业可借助贸促会信用推荐认证，拓展海外市场。贸促会在长期为
外贸企业提供出证认证等贸易便利化服务基础上，开展了不同层次的信用推荐认证服务。例如，可以通
过为符合条件的外贸企业出具《中国出口商品品牌证明书》、加贴贸促会推荐认证标识等方式，为企业
拓展海外市场提供信用背书支持。
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