
众利聚购系统开发（开发系统）

产品名称 众利聚购系统开发（开发系统）

公司名称 林美鑫软件APP系统开发

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区东圃镇

联系电话  18028510282

产品详情

改造金融产品和服务，成为破解互联网金融痛点和难题的关键。如何改变？仅仅只是借助互联网金融的
去中间化肯定是不行的，因为去中间化改变的仅仅只是出借人，并未改变金融行业本身。我们需要改造
金融行业的B端，通过改造B端来获得新的金融产品和服务。这其实与其他行业有着同样的发展脉络，也
就是我们现在经常提及的产业互联网。所谓的产业互联网其实就是把B端用户当成是改造对象的时代，通
过深度赋能，多方位支撑，我们可以改造消费互联网时代那些没有改造的痛点和难题，从而满足C端用
户的新需求。金融科技便是在这样的背景下应运而生的。从行业发展的规律来看，金融科技取代互联网
金融是非常合理的。这或许是金融科技的概念一经被提出便吸引了新旧玩家的根本原因所在。但是，金
融科技并不是所有人都可以生长的沃土，只有真正深谙金融行业运作之道的玩家才具备金融科技的素质
。对于互联网玩家来讲，去金融化后的数字科技或许才是他们可以长期发展的目标。这可能是京东金融
转型成为数字科技的根本原因所在。从表面上看，从金融科技到数字科技仅仅只是两字之差。其实，这
两个字的差异透露出来的是内在运行逻辑的深刻变化。金融科技是在金融行业的内外部环境已经发生深
刻改变的大背景下，金融行业与科技行业深度融合的结果，它代表的是金融与科技两种元素的融合，融
合之后，依然有很强的金融属性。数字科技则不然。它是站在产业互联网的角度，通过更加深度地挖掘
金融行业背后的数字“资产”，再去深度赋能金融行业以及其他行业的存在。数字科技是科技的一种，
尽管它脱胎于金融，但是已经没有了金融的痕迹，有的仅仅只是浓烈的科技色彩和元素。

众利聚购系统开发找林楠：180-2851-0282微电同步、众利聚购系统开发、众利聚购系统开发软件、众利
聚购系统开发定制、众利聚购系统开发模式、众利聚购系统开发APP

一、众利聚购抢购模式介绍：

1.团长发团：有100元，200元，300元，500元产品

团长对不同价格产品可以选择开11人团，21人团，31人团，51人团

在规定时间内（30分钟）拼团成功，团长获得产品价格的15%***奖励，例如100元产品的团，每成团一次
，团长赚15元，一天成100个团，团长赚15×100＝1500元/天1500×30＝4.5万/月



2.普通团员：保持其账户有等值该面值金额的购物卡即可参与拼团

（1）抽奖规则：每天多可参与15次拼团；每次成功开团，系统随机选择一人拼；

（2）拼中团员即得到价值100面值购物卡，100等额数量的众利豆

（3）未拼中其余团员，则平均分配10元红包，作为参团奖励例5人参与100购物卡拼团，

（4）未被选中的4位团员则平均分得10元，每位得2.5元团员累计奖达到6次、可用550众利豆兑换一张红
利卡，价值1100元!

（5）每天参团10次2.5元=25元，每天参团100次2.5元=250元

二、众利聚购系统有什么核心亮点？

1.数字化标签会员，精准营销提升复购率

2.黏性复购，会员管理与数据统计

3.分销裂变，人人都是你的销售员，直观的报表统计，以数据驱动营销

金融科技与数字科技的区别最终决定了我们不能把两者等同起来看待，而是需要从更加深度的角度来看
待。金融科技的本质依然是金融，而数字科技的本质则更多地是科技。金融科技关注的是对金融进行赋
能与改造，最终依然要落脚在金融上；数字科技更多地关注的是对金融进行挖掘和创新，最终则是落脚
在科技上。金融科技的玩家需要具备深厚的金融背景，数字科技的玩家则需要具备强大的科技实力。金
融科技与数字科技内在特质的不同最终决定了他们的参与者同样有很大的区别。对于那些不断遭遇监管
的互联网金融玩家来讲，或许他们从来都没有把自己当成是金融机构，当然，他们也不具备金融机构的
特质。所以，数字科技或许才是他们最应该加持的概念。通过不断地去金融化，不断地挖掘金融行业本
身的新功能和新元素，他们或许可以找到更多的新机会。迎着产业互联网的东风，曾经被监管的互联网
金融或许可以迎来新的发展。
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