
拼多多代运营 推广出价怎么出

产品名称 拼多多代运营 推广出价怎么出

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数 服务模式:三对一
服务内容:全托管外包
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

我公司主要经营网站装修;网站代运营;店铺运营;网站推广;运营外包

少拼多多商家在进行推广时，都会遇到入不敷出的情况。推广费用的多与少，这是跟你的出价有直接关

系的；当然并不是说你出价高，推广费用烧得就会比较快，这主要取决于你是不是真的懂得出价。

你还不清楚的话收好下面的推广出价技巧吧！

一、如何出价？

出价方式是先出一个基础价来控制全体人群（如0.10元），也叫通投价，再通过调整溢价比例，定向溢

价范围是10%-300%，资源位范围是1%-300%。

改变出价或溢价时，商品在资源位或适配的定向人群会更改，曝光量会出现变化，进而会导致点击量和

投产比一系列的数据都发生改变，因此要根据运营的需求去决定如何调整。

二、出价调整频率建议

日点击2000以下：日常每2-3小时观察并调整；



日点击2000-5000：每小时观察并根据当前数据对比隔日数据微调；

日点击5000以上：全天没30分钟观察一次并根据数据实时调整；

如在高峰期（10:00-12:00、14:00-16:00、20:00-22:00），则建议每30分钟观察数据并调整出价。

三、保持均匀消耗

不少商家会有这样一个错误的观点：点击量都聚集在一两个小时之间、有可能转化率偏高或者偏低，特

别是在测款的时候，很可能会导致对款式的误判，造成了不必要的损失，除非是有针对性地测试某个时

间段的商品数据。

建议商家们前期根据预算进行多次调整，找出预算内的消耗节奏，这样才能更好保持均匀消耗。

四、利用好分时折扣

每个时段都有不同的竞争环境。一般情况下建议套用行业的分时折扣模板，再根据自己的ROI分时数据

进行微调。

PS：

1、大部分类目的分时数据，在早上6点和7点的转化率是比较低的，建议多关注一下。

2、如果需要在转化率高的时间点加大投放，建议提前1小时左右来提高出价，因为买家从点击到付款，

这个过程需要一定的时间，当发现转化率或者ROI较高的时候，可能就已经错过了最佳的加价时机。
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