
南阳抖音短视频运营,0基础短视频运营常见技巧

产品名称 南阳抖音短视频运营,0基础短视频运营常见技巧

公司名称 南阳企常青信息技术有限公司

价格 500.00/条

规格参数

公司地址 卧龙岗汉画街118号建工集团院内

联系电话 15225602960 18238118463

产品详情

南阳抖音短视频从0做起的冷启动运营技巧,抖音目前Zui炙手可热的短视频平台，日活跃用户已经超过5亿
，所以大家都想把抖音作为一个重要的引流渠道！没有经验怎么从0做起呢？

       一、精简团队

1、初期团队建议人员可以精简化，只需要演员、编导、后期三个岗位即可，现在很多账号，出镜人也同
时担任编导剪辑等工作，尽量将人员充分利用。

2、当然，如果有足够的运营成本预算，专业的团队包括导演、编剧、策划、演员、摄影、剪辑、运营等
角色，做到术业有专攻。

3、但无论配置如何，“网感”和“视频思维”十分重要。能否把握好抖音的热梗，直接关系到这个团队
能否做好抖音。

二、定位垂直领域

1、确定内容垂直领域的选择，Zui直接和简单的方式是选自己擅长和了解的领域。比如懂车的可以做汽
车领域内容，擅长唱歌的可以做音乐领域，了解宠物的可以做萌宠领域⋯⋯

2、若无法直接去确定垂直领域，运营者也可参考抖音内的爆款，或是尝试做蓝海领域内容。抖音蓝海领
域中的母婴、汽车、教育培训、医学科普、法律知识科普等，都有非常广阔的前景；而红海领域中的测
评、美食、美妆等，只要拥有足够新颖的形式，依旧非常值得投入，因为广告变现前景好。

3、以目前抖音的体量和用户增速，几乎所有垂直领域都还有机会。所以，核心的问题还是内容生产者本
身。现在入局，一定要想好内容将要如何变现，因为在很难做到头部账号的情况下，变现更为重要。

三、养号

1、“养号”和“权重”都是抖音官方不认可的说法，但是这并不代表注册完账号就可以发内容，因为容



易被判定为机器或营销号。内容优质的话，即使被系统判定过，后面还是有机会出爆款，权重并没有固
定的规律可言。

2、究竟什么是“养号”？

不少业内人士的理解是，运营者需要尽可能地“模仿正常活跃用户的行为”，比如完整填写资料、每天
刷抖音、评论、点赞等。

四、爆款内容

爆款内容永远是抖音涨粉的核心秘诀，想在抖音上获取粉丝，持续生产优质内容的能力才是关键，播放
量、停留时长、完播率、复播率、评论率和点赞率，这是抖音对于视频流行度预测的维度。

1、开篇3秒决定生死

抖音算法之下，真正决定生死的是开头的几秒钟。如果不被用户喜欢，则会被直接划开，次数久了则很
难再获得推荐。

2、爆款内容有迹可循

爆款视频的六条“可循”原则：

（1）原则一：情感共鸣

一定是引起大家非常强烈的情感波动，才能促使点赞的行为产生。

（2）原则二：形式创新

抖音是内容迭代非常快的平台，只有Zui有新意的形式才能脱颖而出。

（3）原则三：热点反差

热点永远是大家关心的话题，加上出其不意的反转，能让效果翻倍。

（4）原则四：互动合拍

小号和大号合拍，可以吸引更多流量。大号和大号更能产生1+1＞2效应。

（5）原则五：账号内容差异化；

（6）原则六：发布稀缺的热门内容。

五、精细化运营

1、高频率更新，把握流量高峰点

持续又稳定的内容输出，可以获取更多的播放量，有助于涨粉，至少一周五更。每天更新的时间，也颇
有讲究的，抖音有3个访问高峰期：中午12点前后、晚上6点前、夜里10点前后。

2、引导粉丝参与互动



（1）发布内容时有意识地引导用户评论与互动，是抖音精细化运营中的重要一环。对每一条用户评论都
应该认真回复，尤其是神评论。如果无人回复，则自己抢沙发，不要出现0评论的视频。

（2）有运营者透露自己会在视频剧情中偶尔故意留下些许瑕疵，也是为了给用户们找到可以在评论区中
交流的话题。

3、迅速有效的外部助推

抖音的算法是多级推荐模式，如果在发布后短时间内的转发、评论、点赞、完播率等数据较高，便有机
会被算法丢入更大的流量池中。因此对于在起步阶段账号，利用社群发动更多人第一时间来一起完成转
评赞，对于账号的冷启动会更加有利，许多抖音互推互赞的微信群也应运而生。

4、DOU+：少量多次、小额多投

DOU+是平台内的官方助推方式，能够为内容带来一定程度上的曝光和流量增长。但是对于初期运营的
账号，投放DOU+是个需要慎之又慎的决定。

企常青——我们拥有10余年企业宣传片制作经验，已成功为上百家客户提供过宣传片制作业务。

企常青——我们通过整合品牌、公关、互动、影视、网络营销等资源，帮助企业实
现品牌价值，为您创造下一个中国品牌。

企常青——我们采用先进的设备，进行影视动画创意制作，涵盖三维动画、宣传片制作、广告片制作、
专题片制作等。

南阳企常青影视文化传媒有限公司，用严谨的态度得到客户的尊重，用有力的执行得到客户的持续认可
，用专业赢得客户真诚的回馈；
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