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产品详情

蓝一电商教的淘宝开店技巧里，关于提升搜索权重的八个指标的知识，都是经过学员在实际开店中验证
过的。关键是要真的理解，理解了对于卖家今后运营店铺一定会更多自己的思路哦。蓝一电商有更多精
彩内容等着你，请关注“湖南蓝一电商”公Z号。

第一个指标：单位流量产出

什么是单位流量产出呢？很好理解，就是平均每个访客能都带来的销售额。这是一个综合计算出来的指
标。为什么这个指标如此重要？跟着我们的思路一起来其实很好理解，淘宝肯定是希望让有限的流量都
能被充分的利用，让单个流量产出的销售额越高越好。

这个指标的好坏主要受三个因素影响：访客精准度、转化率以及客单价，其中访客精准度能影响转化率
高低。一般情况，搜索流量要比活动流量和钻展流量更精准。淘宝客的流量，精准度不太好控制。

在生意参谋--市场行情--行业大盘，（选择最近30天的数据）找到子类目：

可以看到如下数据：客单价*支付件数/访客数，用这个可以简单判断一个单位流量的产出（这个数值也
不是绝对精准的，要注意），这能给我们单位流量的产出有一个大概的参考。另外，如果有专业版生意
参谋的学员，可以查看主竞品的单位访客产出值，能给优化提供一定的依据。

当然，不同的流量渠道，单位产出也有很大的差异，因此要看店铺的流量结构来判断。

在运营中，蓝一电商遇到过很多的学员，经常遇到转化率很高，但是排名权重表现却不好的情况，这是
因为大家都把注意力关注在转化率上，而忽略了客单价。这可以在生意参谋首页上看一下客单价水平是
否低于行业均值太多。



第二个指标：单坑月产出

单坑产这个指标很重要，它的重要源于淘宝上每个位置的稀缺性。淘宝上的产品处于无限增加的状态，
但是位置却是有限的，这个位置给了你，就没办法给别人。而淘宝会把这个位置给能创造价值最大化的
人，这是以“销售额”来作为评断的依据。

而销售额来自：价格和销量。我们可以发现，单纯的低价或者高销量都不一定能让排名靠前。

第三个指标：店铺停留时间

这里指的是店铺停留时间，而不是页面停留时间，因为页面停留时间只是这个指标中的一个部分。

店铺是否有吸引力在店铺停留时间这里就能得到体现。而影响店铺停留时间的主要原因除了页面停留时
间，页面停留时间的关键在于详情页的设计。还有一个就是跳失率。

影响跳失率的关键因素有以下三个：

1、流量的相关性：也就是说我们的流量不够精准，这要求我们检查自己的关键词，确保关键词都是相关
的，不然就算能给我们店铺带来流量，但不相关的流量也会影响店铺搜索权重。

2、详情页的吸引力：这既要有美工功底，也要有设计逻辑，如果设计的索然无味，自然是不能引起消费
者看下去的兴趣。（蓝一电商提供图片拍摄和店铺装修、运营推广等相关网店服务）

3、关联销售的水平：关联销售的优势就是，当客户没看上此商品还可以看彼商品，只要有点击，也就会
减少跳失率的问题。

第四个指标：店铺动销率

店铺动销率在衣服、鞋子、包包等这些竞争大的非标品类目中更加重要。

动销率跟滞销率相关，淘宝的定义是：连续90天没有销量，且没有对宝贝进行任何操作的称为滞销商品
。但实际上，我们发现连续一个月没有销量的产品基本上就可以被叫做滞销商品了。

但在一些冷门类目里面，这个期限会长一点，最长不超过90天。大家可能会好奇，动销率指标有没有明
确标准来表明多少才算好？回答是，并没有。要看类目来，例如服饰这些类目的要求要高一些，而图书
这样的类目，指标就要低一些。

第五个指标：店铺层级

店铺层级越高，得到的免费自然搜索流量就越多。在店铺层级排名上升的时候，相应的，自然搜索排名
也会跟着上升，层级排名下降，搜索排名也随之下降。

占卖家总数七成的底层卖家就是处于第一层级和第二层级的。关于如何突破店铺层级，获得更多自然流
量，蓝一电商还是很有经验的。

蓝一电商提供系统的网店知识教学，并且可以利用公司资源协助学员去突破店铺层级。

第六个指标：消费者售前反馈



在商品成交前，消费者的一些反馈行为（收藏和加购）。售前的相关反馈指标反映了我们商品的人气，
只要我们能把这两个指标做的比行业均值好，就能让搜索引擎对我们店铺产生信心。

第七个指标：消费者售后反馈

售后反馈指标包括了好评率、带字好评、追评、分享、二次回购等方面。

第八个指标：综合服务质量得分

这包括退款率和旺旺客服响应速度等。

蓝一电商有很多学员反馈，他们在没有经过系统的学习前，哪怕在网上想要看懂一些比较详细的网店相
关知识和操作都是比较困难。于是尽管自身觉得求知欲和学习能力很强，但还是在网上学的一知半解。
但在蓝一电商学那么多的网店知识和操作技巧，却都能弄懂。

这是因为蓝一电商的老师有丰富的教学经验，能够提取重点，不会一股脑的灌输把学员搞懵。而且一对
一教学可以在学员遇到不懂的问题时及时提供指导。这样才能让学员更好的学以致用！

今日分享到此为止，想知道更多网店精彩干货，请关注“湖南蓝一电商”公Z号。
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