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产品详情

今天，小编给大家分享的是医美类广告案例拆解，希望能够帮助到广告主做好广告营销。

医美类推广转化方式主要是：表单留客资、产品售卖、微信关注、应用下载等。

其实信息流广告推广转化也是这几种类别，不过针对特定行业，还是有相应的注意要点。对医美类来说

，外层创意素材至关重要，有人物展示，辅助提升代入感。

素材方向可从两个角度做：

1、利用用户对美貌的憧憬，素材多找原生美人图，不过每个人对美的看法不一，在素材测试的时候要多

选取不同的美貌类型，进行多维度投放测试，优选素材持续投放

2、利用用户对丑陋的惧怕，素材可针对性突出导致不够好看的各类因素，放大突出展示，适配推广产品

功能性需求，比如美白产品可用肤色暗沉有斑素材等

具体优化要点从几个案例来看：

1、客资类

（表单留资类↓）



模拟用户阅读行为，引导转化逻辑顺畅，转化噱头直戳用户痛点非常重要。而此案例外层创意是价格一

览表，打开落地页却是问题表单+领取优惠，行文逻辑不匹配；

首屏信息没有明确推广内容的价格信息/优惠活动，表单逻辑挺好，但是诱导噱头的优惠信息也不明确，

像空头支票。

优化建议：

①外层创意与落地页内容统一，询价体或者优惠报名体

②素材多维度测试，落地页中四种不同类型双眼皮其实也可以作为素材测试，或者尝试前后对比图等

2、产品类

（产品售卖类↓）

产品效果是关键，使用好评要多刷，优惠文案写到位，用户订单自然来。利用前后对比图做外层素材，

直击目标用户需求，落地页顺应时节给用户一个购买理由，不过用户好评方面还是略有欠缺，量不足且

排名前几的效果不好的字眼。

3、吸引粉丝类

吸引粉丝类的套路就很多了，其中多以专业医院/医生IP诱导关注，着重专业背景介绍，案例输出辅助提

升用户信任度，不过目前很多平台对此类推广有所限制，想要投放就只能在可投平台中施展了。运行过

程中，加粉逻辑和加粉操作的每个环节都需要数据监控。

4、应用类

（应用下载类↓）

应用推广就要从app本身出发了，突出产品实用功能，易用性等，为了诱导下载，创意素材多会选取高点

击类的。同时应用商店的运营优化也是必不可少，评分、好评、下载量等等都需要。将产品微整模型作

为主打功能之一，做成创意素材进行投放测试，商品界面还做了信任背书，有明星代言、公司上市信息

等。

目前的话，医美类广告投放资质管控挺严格的，部分平台不允许投放，那就要在能上的平台多考虑一些



，推广要符合平台调性，创意方案符合转化需求，与审核打交道也是不可避免的，多摸索，多试探很必

要。

       开户所需材料：

       1、企业：

        营业执照、执业许可证、推广承诺函、广告审查表、广告样件表等

        2、个人

        营业执照，手持身份证，身份证正反页，推广承诺函，广告审查表、广告样件表，工作证明

、个人执业资格证书、账号关系证明等

如果您需要投放广告，可以联系我们。南京科博韦网络科技有限公司将以专注、专业、专一、专心为目

标，更加专注于用户体验，提供以社会化媒体相关的互联网服务，做专业的社会化媒体整合营销服务商

。南京科博韦是微博腾讯等广告的优秀代理商，可以进行微博腾讯等广告开户，素材制作，广告投放等

一体服务，也可以向我们了解更多有关其它广告的信息----微博广告、微信广告、快手广告、陌陌广告、

美柚广告、新浪扶翼、公众号开发等业务，选择全能广告，选择科博韦投放微博广告，为您提供管家式

服务，让您的广告投放更省心。
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