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产品详情

短视频电商什么意思，做短视频的主要收入来源，微三云麦超

-_____——————

详情了解：https://wsyguanyun.com/

——————

一、短视频电商什么意思？

我们就来探讨一个新的商机，叫短视频电商！我知道大家都听过平台电商，也可能听过社交电商，内容电商大家有听过吗？我今天给大家分享的是内容电商里面的短视频电商，看过文章之后会给你非常大的启发，你会觉得，原来这个时代的趋势在这里表现的非常明显！短视频电商是一个新的行业，非常适合做微商、传统电商、淘宝客、网上创业的朋友去做！接下来我们来系统的讲解一下短视频电商的未来趋势以及发展前景！

我们把电商分为三类，第１个是平台电商，第２个是社交电商，第３个是内容电商。那么短视频电商可以理解为内容电商，就是内容输出与电商的结合体、

内容电商，这个词大家可能比较陌生，但是这种形式并不陌生，给大家举个例子，很多多女孩子喜欢看小红书，小红书呢号称有３０００万女性，然后就是一个叫标记我的生活，是个什么定位呢，就是没事就记录一下自己的一些分享，分享一下我最近减肥啊，怎么减肥的，怎么变漂亮的，或者这个发型怎么做的，就是这样一个ＡＰＰ，包括很多红的东西会优先在小红书里面火，还有之前的微博啊、微信啊，在微信里就有这样一个公众号，叫深夜种草，他就会在这里去讲一些内容，他就会推荐一些产品，６月空瓶计啊，这个还是１５块钱的东西好用，他就是在推荐产品，这个就属于内容电商了。

但是我们要讲的是短视频电商，其实就是内容电商里面的一个小版块，为什么我们要去讲短视频电商，而不是直接去讲内容电商呢，因为内容电商的内容是一样的，但是形式不一样，我们做的事情就是把传统的图文或者文字变成视频版本，而且现在大家都喜欢去看短视频，不太愿意去看文字或者图片，因为人是很懒的，而且视频是一个更高级的传播介质，图片它是没有声音听对吧，看文字需要去思考，那么看视频能解决很多问题，而且从５Ｇ开始之后，慢慢的你会发现很多平台都会有短视频和直播功能，包括微信，微信的直播已经在内测了，而且包括朋友圈现在通过微视也能发送３０秒的长视频。很多平台都开放了短视频功能，还有包括很多短视频平台也开放了购物车功能，像美拍、小红书、抖音、快手，尤其是抖音和快手，因为它们两个是最大的短视频平台。

我们先还是以微信举例，比如这个传统的图文，点击一下，这里面就会以文字形式去给大家介绍一些好用的产品，其实就是典型的内容电商，只不过是图文版本，你会发现他会去讲这个产品怎么怎么样好，然后去分享，其实要么去接广告，要么推荐给你，在下方会给一个链接让你去买等等，是这样一个软文的形式进行推销，然后就是小红书，现在也做的非常完整了，这里边有商城，比如谁谁谁在上面推荐的，它是很好的把内容和电商结合的一个ＡＰＰ，它比抖音和快手都好用非常多，但是呢，它的定位比较小众，一般女孩子会装这个ＡＰＰ，男孩子很难去装，对吧！像这里学生党百元内的这种什么性价比好推荐，这是图片是吧，但是呢，其实随着全网视频化，它也已经有短视频了，实际上就是视频图文一样都有，而且你会发现它这个页面是不是很像快手。

https://wsyguanyun.com/


————————二、做短视频的主要收入来源，做短视频直播有什么赚钱路径？

 

互联网的规则流量为王，现在短视频已经是流量的非常重要的出口，同时伴随短视频的高流量和变现方式，操作成本低的优势。

突然间现在大显神通，造就了很多个千万百万，甚至亿万富豪，基于现在这种情况。今天我将交给大家６种变现模式，根据你创作的内容，找到最适合你的模式，早早让流量转化成金钱。

赚钱路径一：广告变现
广告变现，在全民短视频时代，用户注意力向视频转移。短视频已经成为了广告主争先恐后去争抢的一块宝地，现在的品牌营销必定会跟着流量的步伐去前进。

传统的硬广投放，还有一些社群玩法早就落后了，通过流量ｋｏｌ的方式，带动流量变现，才是现在品牌营销的关键。

广告变现，大概分为４种，有软广，冠名，贴片和代言。

向用户委婉的推荐某个产品，就是软广的形式。比如专门做美食题材的抖音博主会接一些橄榄油，厨房，电器或者与美食素材相关的软广。

——————————

赚钱路径二、电商变现
电商变现，电商可以说是一个历久弥新的模式了，从ｐｃ到移动互联网。无论大家的屏幕怎么变，无论大家的媒介怎么变，电商始终不变。

电商里面其实就有两种模式，第一种叫一类电商，第二种叫二类电商。

其实差别就在于购买平台的直接性，比如说淘宝啊京东这些，咱们上去就是以购物为主的平台，打开来就是买东西，这叫一类平台。

——————

赚钱路径三、直播变现直播变现，抖音看直播的意义何在？

一是抖音功能空间的拓展，为楼主提供了吸粉表现的新舞台。

另外一方面，就是直播的吸引力，通过直播以最直观的方式表现商品的特点，从直播的时效性与交互性出发，最大限度的表现商品的个性和优点，与淘宝开辟的直播功能是同样的。

二类电商平台跟一类电商平台脚步的变现操作是一样的，李佳琦和马云合作的爆火视频。马云挑战口红，马老师和我ｐｋ卖口红，被我完败，我一点都不骄傲才怪。

直播中，李佳琪带货的１０００只口红时，马云老师只有１０支的带货量，这个结果可想而知，也是理所当然。佳琪作为口红一哥，直播带货能力非常强，所有女生立刻买刺激消费者群体，加之李佳琦在美妆主播界积累的名气，这个带货量只是随意发挥的正常水平。

但是请来了马云作为配角出现，当然，马云在这里的存在不是为了带货，对于马云的定位，那马云老师出现在李佳琦的直播间，除了看热闹以外，你还应该看到，

赚钱路径四、课程变现
课程变现是最经典的内容变现方式，也就是卖课知识付费，同样是借助抖音巨大的消费市场与变现力量，出现了一种新型的内容营销。

抖音利用自己的技能制作视频，比如交英语、口语的漂亮姐姐使用的ｐｓ，ｐｒ课程，手把手教学摄影等等课程小视频出现。

抖音被赋予了学习型平台的新标签，各种各样的知识技能都可以拿来展现变卖。

华侨二号两人跳舞，从慢动作到快动作，标题是为什么图立法都火了，我这个师傅发都没有人点赞？上面配文字说，学会了吗？文字下面两个按钮，学会了和左下方购买课程。



博主课程左前方会出现完整课程购买的购物车标志，点击后跳转页面，到课程派单，提供不同的课程种类，付费观看下载，这就是课程变现的实现模式。

——————

赚钱路径五、咨询变现咨询变现，咨询的定义是这样，咨询是商业模式和底层逻辑对接的产物。

咨询变现的公式是让客户情不自禁的下单，咨询的底层逻辑是客户从当下状态到理想状态。上述对咨询的特点具有高度的概括性，咨询的道理，就是在交流中控制情感走向，这种咨询才能对消费者心里，有感性而有理性的把控。

直播多是从卖家知识开始，咨询是从买家角度出发促成成交。在抖音咨询变现的方式中对楼主技能条件的认证和楼主自我价值的营销要求很高。

和课程变现一样，一定程度上相同不同的是，课程变现是卖方静止的状态下，买方动态的寻找。

而咨询变现是买卖方都在动态的对接下，互动的模式交流。面现对楼主的要求更高在此，自身专业知识和技能硬盒的基础下，应该具备咨询师的素质更高的要求下，对于自身技能的营销，一旦与消费者对接成功情绪牵引成忠诚消费者。

赚钱路径六、出版变现出版变现，等楼主运营成熟后，应用自身的资质与经验写作出版书籍。

以售卖书籍为盈利方式，主要手段是抖音运营后端的高书意义方式，出版变现对作者的素质极高，技能条件要求高，但同时带来长期的利润与整体的收益。

书籍的出版本身具有时代性、刻画时代的印记短期来看，有时效性长期来看，有划时代的意义，学习参考非常强，而短视频现在已成为了一个较为完整的系统且风行的领域，时代应该具备对短视频、有学习的数目出现。

另外抖音等短视频平台的运营操作经验和操作知识也应该被当作成熟传播，如何做出抖音爆款短视频等书，都是对短视频领域内容集合而出版边线的先例。

————————

最后总结
广告、电商、直播、课程、咨询、出版这６种模式，要根据自身的内容和你擅长的变现领域去选择。还是那句话，出名赚钱都要趁早。时间计划好，之后的变现模式做好准备。

而定位在短视频制作中占了一个非常重要的位置，就像扣扣子一样，如果第一颗扣错了，后面扣了再对离成功也越来越远，同时，我们也要打通完整的变现渠道，这样基本上可以保证，可以做一个赚钱的抖音号。

。

————————

——————
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