
蓝一电商 新手开网店须知的推广策略

产品名称 蓝一电商 新手开网店须知的推广策略

公司名称 湖南蓝一电子商务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 长沙市雨花区万芙路与迎新路交汇处汇景豪庭A
座1703房

联系电话  18975608842

产品详情

做淘宝店铺不懂推广运营怎么可能把店铺做好呢？就算我们的产品再好，别人看都看不到，何来的流量
？

蓝一电商在这里列举几个淘宝推广的大致方向，希望能帮到新手卖家。想知道更多的开店技巧可关注“
湖南蓝一电商”公众号。

一、巧用关键词

当我们要买一件商品是，我们会在搜索框里直接输入想要的商品的关键词，这是属于“站内搜索”，而
且不同的买家搜索同一件商品，但不一定用同一种关键词，那卖家的商品怎么样才能更多的出现在买家
的搜索页面呢?如果商品名称里包含了更多买家有可能搜索的关键字，那是不是商品就会获得更多的展示
机会呢？这就是巧用关键词的魅力之处。

应该如何更好的设置关键词呢？

关键词可以用品牌、型号、关键字、促销方式、商品特性、形容词、属性等等。这些关键词用随机排列
的方式可以发展出多种组合，只需注意要包含关键字。

二、巧用社区论坛

社区论坛是众多买家和卖家聚集的地方，无论是哪方，都是会有购物需要的。因此社区就成了我们宣传
推广的好地方，这里的社区论坛包括但不限于：淘宝社区论坛、支付宝社区论坛。

在论坛里多发好帖和引来热点讨论的帖子，获得高的关注率有助于打响店铺的知名度，店铺人气的提高
自然会带来不少浏览量，因此，销量也会有所提高。



三、巧用商品促销活动

平常人的消费之道是想以超低的价格，买到超值的商品。因此价格对线上商品的需求影响非常大。这也
是商家为什么要做用促销来吸引消费者的原因。

实现商品促销有两种途径：我们先从自己店铺说起，可以利用节日，有人说，“现在所有的节日都被购
物节取代了”想一想还是很有道理，现在大部分的节日都和购物有了联系。如：端午、情人节、七夕、
圣诞节、新年，包括双十一这些造的节等等。我们完全可以利用节日来搞商品促销活动。有了一定的价
格优势，必定会大大提高店铺的访问量，大大提高销售率。

四、以诚为本

不管做什么生意，都需以诚信为本。这话大家都耳熟能详了，在网上购物诚信更加重要。随着淘宝的每
一次规则变动，相信很多淘宝店主都看到了淘宝越来越重视买家的体验。如果产品的质量差、服务不周
、发布不实的信息都会导致店铺的客户流失。所以，只要我们是用正确的营销方式来经营自己的店铺，
买家会越来越多。

如果你不会开店、不会运营、不懂推广、没有货源、这些都不是问题，蓝一电商都可以帮助你解决。我
们可以教会你一整套的技术；可以给你最低的拿货价；可以给你商城拿货高额返点；甚至可以利用公司
资源帮你把店铺运营上钻，并为你提供创业指导，但是如果你自己后期不用正确的方式经营，谁都帮不
了你。想知道更多的蓝一电商的精彩干货，就关注“湖南蓝一电商”的公众号吧！
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