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产品详情

这里告诉你知乎信息来投放广告怎么做

想要推广告投放开广告主不妨电话联系或者加微信洽谈合作事宜

添加请注明来意

多年丰富的市场经验及把握各行业成功案例

知乎信息流广告正确的投放方式现在是一个信息爆发的时代，越来越多的人群对信息敏感，对信息的要
求也越来越高，随着智能手机的普及、信息获取和阅读时间的碎片化，信息流广告被推广。而知乎信息
流产品，现如今已成为广告主炙手可热的推广渠道。今天，我们会以旅游行业在知乎信息流广告上的广
告投放为例，为各大广告主后期的知乎信息流广告投放起到有力的正向作用。本次投放案例的执行过程
中，充分利用知乎信息流在PC和移动端的优质媒体资源，通过知乎大数据分析工具帮助客户解析旅游用
户属性，结合客户业务诉求点制定核心KPI。针对核心KPI及人群特性，再进行精细的账户划分及人群定
位，并通过“三维四步法”与“知乎动态创意工具”完美配合，实现优质广告创意的精准匹配，为客户
带来更好的信息流广告投放效果。目前,优质的平台资源是所有广告主的优先选择的，知乎信息流推广是
目前网络推广最主要的推广渠道之一。推广的产品目前整合了15亿以上的电脑流-量和超过40亿的移动流
-量，在多方面触达用户的每个生活消费场景。一但需要投放广告的广告主确定了需要的推广渠道，就需
再进一步探讨行业用户属性及制定最终的核心KPI指标。用户通过知乎指数分析发现，用户属性源于产品
需求，后期投放中各产品线人群全面覆盖的重要性不可小觑。知乎推广从PC和移动的流-量出发，确定
效果考核遵循“1+1”原则，在整体ROI指标实时兼顾的前提下，分端口重点考核PC新客数，移动APP下
载及激活新增数。清晰的KPI指标有助于广告主获取最细致又全方位的广告流-量及投放效果。同时需要
正确落地到知乎信息流产品实际的投放执行：我们从核心KPI出发，将“三维四步法”与“知乎动态创意
工具”完美结合，全面感知新老用户使用场景，匹配最精准的优质广告创意，达到zuijia的广告投放效果
。1、人群细分与精准定位主要包括访客分产品线的精细化管理、访客个性化的重定向，以及分产品线创
意吸引新客转化、旅游相关兴趣人群的定位等。2、动态创意覆盖对于已经产生明确产品需求的用户，集
合知乎动态创意功能，利用动态创意模板对接商品库实现广告内容的个性化推荐，有效减少创意制作成
本，CTR也有显著提升。并且，在信息流新形式的推动下，除了个性化的动态创意，我们也分产品线为
广告主制作创意，共同助力新客引流与老客转化。3、三维四步法在整个推广过程中，知乎广告创意内容



占据举足轻重的地位。为此，品众整合了设计+运营+技术三大部门的力量，构建了创意制作结构化的数
字流程。通过结构化创意数据库、行业创意监播、创意投放的结构化动态数据这三个维度的数据支撑，
分四个步骤进行广告创意及动态创意模板的设计与优化。三维四步法主要分为4个步骤第一步，依靠品众
的客户群资源，在全媒体行业客户广告投放的创意跟踪下，基于创意数据库及创意物料库，将创意进行
分类，通过创意文案、创意主体、用户关注焦点等维度的不同层面的适配，挖掘适合客户投放的重点创
意标签。第二步，利用品众自主研发的广告监播系统实时掌控行业的最新动态。第三步，将知乎信息流
推广的地域通配符巧用在广告文案中，有针对性地增加地域信息，使用场景更加精准化，CTR达到150%
的提升。第四步，持续输出知乎广告创意素材并上线投放。基于数次的广告创意投放测试，整合数据并
通过标签分析法去寻找到最适合广告主投放的创意标签。

尊敬的客户，作为广州博辉网络技术有限公司的专业团队，我们将向您详细介绍知乎信息投放广告的操
作方法和策略。知乎作为国内最大的知识分享社区之一，拥有庞大的用户基础和高质量的内容，因此在
知乎上投放广告是提升品牌形象、推广产品和增加曝光度的有效途径。

，您需要了解知乎的广告形式和投放方式。知乎目前提供的广告形式包括品牌形象广告、信息流广告和
盲投广告。品牌形象广告适用于品牌建设和宣传，以提高zhiming度和影响力为目标；信息流广告则是在
用户浏览内容时以类似普通用户分享的形式出现；盲投广告则是以弹窗或者标签的形式展示在相关内容
上。

接下来，我们将重点介绍信息流广告的投放策略。，您需要确定目标受众和广告内容。通过分析知乎用
户的兴趣和行为，您可以准确确定目标受众，并根据他们的需求和关注点编写吸引人的广告内容。，您
可以选择适当的投放方式，如按千次展现、按点击付费等。此外，为了提高广告效果，您可以考虑结合
知乎的推荐算法，选择在用户浏览相关领域的内容时进行投放，以增加曝光度和点击率。

在进行知乎广告投放的过程中，您还需要考虑一些可能被忽略的细节和知识。，优质的广告素材是提升
广告效果的重要因素。您可以根据不同的广告形式和投放方式，设计吸引人的图片、文案和链接，以吸
引用户的注意力。此外，您还可以通过分析广告数据，及时调整广告投放策略，提升广告的转化率和RO
I。

选择合适的投放时间和地域。知乎拥有全国范围内的用户，您可以根据产品定位和目标市场选择适合的
地域投放广告。，您还可以通过分析用户的上网习惯和活跃时间，选择在用户活跃度高的时间段进行投
放，以提高广告的曝光率。

监测和优化广告效果。在投放广告后，您需要定期监测广告的效果，包括点击率、转化率和ROI等指标
。根据监测数据，您可以及时调整投放策略和优化广告内容，以提高广告的效果和回报。

与知乎内容和社区相结合。知乎作为一个知识分享社区，用户更加注重知识和体验，而非传统广告的直
接推销。因此，您可以通过与知乎的内容和社区相结合，提供有价值的信息和问题解答，引起用户的兴
趣和关注。这样不仅可以提高广告的点击率和转化率，还可以为品牌建设和口碑传播打下良好的基础。

综上所述，知乎信息投放广告是提升品牌形象、推广产品和增加曝光度的有效手段。通过了解知乎的广
告形式和投放方式，制定合适的投放策略，并关注细节和优化效果，您可以在知乎上实现理想的广告效
果和营销目标。如果您对知乎广告投放有更多疑问或者需要咨询和合作，请随时与我们联系。广州博辉
网络技术有限公司期待与您合作共赢！
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