
泸州散白酒介绍（上）

产品名称 泸州散白酒介绍（上）

公司名称 泸州泸巷酒业有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 泸县玉蟾街道草街138号

联系电话  15883012399

产品详情

随着人们的生活越来越有保障，人们追求适合自己的生活方式，每天工作忙碌之后，饭桌上白酒一杯，
或者闲暇时光一杯白酒，无不是惬意的生活方式。很多年轻人羞于向自己的女朋友表白，往往也会饮一
小杯白酒壮胆。散白酒价格平民化，市场占有率很高的散装白酒，足以对散装白酒价值的肯定，深得市
场的青睐。

散装的白酒，即使没有华丽的外衣，没有高贵的装饰品，然而并不影响其市场的发展。老话常说，心灵
之美，才是真正之美。散装白酒亦是如此，可谓是“心灵之美”的极致诠释，优质品种的散白酒，选用
上等谷粮品种，传统制作工艺，结合现代科技提高产量，精心酿制的散装白酒，可谓是货真价实的白酒
，与高档原装的白酒，并无本质区别，只不过是穿上不同衣服罢了，高档白酒选择高档的包装，呈现高
档次的白酒，然而散装的白酒，选择普通包装，往往给人一种很普通的感觉。

散装白酒价格平民化，满足于普通的收入者，同时又能满足于他们的酒欲。不可否认的是，泸州散白酒
的价格与高档白酒价格有差天壤之差，哪怕收入相对稳定的家庭，然而对于高档白酒依然是望而生畏，
毕竟喝白酒成为一种生活习惯，大部分人三餐不离酒，酒不离口，这也是为什么散装白酒销量高之因，
尤其是平民化的市场价格，并不会因为喝白酒而影响生活质量，或者给生活带来其它的影响，其平民化
的价格，人人都有购买能力，其散装白酒市场占有率高，人们购买率高，奠定了市场稳定发展。

市场经济的发展，很多行业也在获得突破性发展，摒弃传统的发展模式，新的模式运营发展，利于发展
规模化，实现持续性与稳定性的发展模式。相对于白酒行业的发展，传统的销售模式，大多数自产，自
营，往往在销售范围有限，难以扩大市场经营，这就需要招商，人人有机会成为老板，实现创业梦想，
实现经济双赢。那么怎么样呢？老商家分析关于创业的利与弊。

享受市场品牌号召力，利于市场推广。如果一个新的品牌，那么初次进入市场会有各种阻力与面临着不
同的程度压力，即使是有实力与有价值的品牌，必然需要市场的观察期，想要让消费者快速接受，实现
立竿见影的效果，往往是不可能的结果。可见，泸州散白酒能让你快速进入市场，凭着市场品牌号召力
，开店就能营业，深得消费者的信任，前提条件需要精选的白酒。

专业工作人员指导工作。如果没有经商经验，确实很容易吃亏。不可否认的结果，大多数初次自主创业
者，往往以失败告终，汲取失败的经验与教训，然后重振起鼓，当然并不是每一个人都会有经济能力再



次创业，这也是为什么一次创业失败，终身不创业的人很多。然而通过散白酒创业，专业工作人员市场
指导工作，经过专业培训与现场指导工作，直到能独立的完成销售工作。也就是说，即使没有任何的经
验，甚至缺乏做生意的天赋，但只要经过专业工作人员的工作指导，一切问题就能迎刃而解了。

散白酒，顾名思义，没有专用包装的白酒，其普通包装散零散销售的白酒，一般是客户要多少称多少？
散装白酒多数按斤在卖，如果是一些零售店或者餐饮店，客户喝多少倒多少，避免不必要的浪费，并且
散装白酒价格非常的便宜，然而购买的人非常多，所有酒中好卖的，当属散装白酒，吸引大量商家参与
散白酒代理投资，关于需要遵循的几个条件，实则实现长久的利益回报。

正规实力的散白酒厂商。基于散白酒厂商比比皆是，散白酒厂商的实力参差不齐，意味着散白酒品质不
一，如果是一些普通的散白酒厂商，为降低成本支出，而选择一些普通品质的酿酒原材料，或者制作工
艺不相同等，决定散白酒品质。品质好的散白酒，严格执行标准工艺，传统工艺流程酿制，精选原材料
，每一个环节做到一丝不苟，并且选用现代科技而提高产量。

合理的盈利空间，成功代理散白酒，收益有保障，其中重要的是合理的空间。且不说其销量如何，多少
人认可其散白酒，然而没有合理的盈利空间，终难以实现稳定的收益，无异于失败的投资。散白酒代理
之前，符合相关的代理条件，需要权衡利弊分析，关于在代理中产生哪些费用，那么终的收益状况如何
，而不仅仅认为其品牌，市场口碑。合理的盈利空间，可提高代理商的积极性，提高市场的销量，真正
实现齐赚钱的结果，所以一家成功的散白酒厂商，不仅考虑自身的利益，同时也会切身实际的考虑代理
商的利益。

很多人认为做批发生意需要投入成本高，承担的风险也高，基于经济条件不是很充裕的情况之下，必然
不会冒险投资。其实，任何行业的投资，尤其是批发投资模式，实现稳定而成功的投资模式，关键在于
选择靠谱的品牌，投资散白酒批发，更利于稳定与管理市场，真正实现收益的结果。

批发散白酒利于市场管理。做批发生意的人都知道，其固定的客户源，不会像零售工作一样繁琐，需要
投入很多人工成本。几乎大多数客户进货时，都是有计划和有规划的，比如每个月进一次货，每个星期
进一次货。投资散白酒批发，不仅利于自身有规划的进货，保持稳定和充足的货源，更利于管理自己客
户，维持稳定的合作关系，从而利于散白酒市场的管理工作，降低人工成本投入，实则提升盈利空间，
有效解决招工难的问题，何不是一举多益的举措。

味有着不相同的要求。也就是说，即使是同一家厂商的散白酒，某个地方销量高，某个地方销量平平，
从而决定了投资的收益方向，这就需要深入市场调查的结果，符合市场需求与要求，真正迎合当地市场
的发展，无不是奠定市场的基础，而不是仅仅考虑其盈利空间大，或者某个地方的口碑，市场自己的发
展，更利于维持稳定的经营方向，利于市场的管理工作，这也是源于正确的精选适合的散白酒厂商，正
确的选择而胜于一切。
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