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产品详情

什么是爆款？爆款就是卖的多、销量大、人气很高的商品。说到爆款，也是每个商家都梦寐以求的，但

想要成功打造出一个爆款却不是那么容易的。

想要打造好一个爆款，除了要考虑到产品的本身外，还需要考虑到性价比、受众等多个方面。

今天就和大家分享一下，什么样的产品，打造爆款成功的概率会更高！

一、性价比

人都是爱占便宜的，相同的产品，一个优惠的价格更能受到用户的青睐，所以性价比高一定是成为爆款

的前提条件。

但作为商家要知道的是，不能为了低价而牺牲产品的品质，如果产品质量不过关，那你在用户福利、价

格方面做得再好都没用。因为用户购买产品的出发点就是为了使用，连这最基本的都没有做好，那一定

会反馈在你的评价上，又何谈爆款。

不过要注意的是，性价比不是说让你一味地与同行打价格战，否则还可能让用户产生“便宜没好货的念



头”。

我们可以搜索一个关键词，按照销量排序会发现，销量最高的，一般都不是价格最低的。因为在用户购

买产品时，都会对这一产品有一个心里价位区间，在这个区间之中，价格最优惠、质量最好的，才是他

最中意的。

在合适的价格中保证质量最优，才是客户最好的选择。

二、全年应季、受众面广

想要打造爆款的最好是受众面很广、且全年可热销的产品。注意，这两点一定要同时满足。这样一年四

季都会有着稳定的销量，保证爆款的热销寿命。

就拿鞋子来说，百搭款的销量总是会比那些个性化的潮鞋销量更高，这就是一个受众的问题。

反之，如果是风扇、凉拖鞋、棉衣、毛衣等应季产品。虽然受众面广，家家户户都需要，但这类产品一

般只有夏季或者冬季会需要，即使成为了爆款也只是一个季节性爆款，在其他季节的销量寥寥无几。

三、复购率高

复购率是产品能否成为爆款的一个很关键的因素。

比如零食、纸巾等产品，这些产品的消耗时间一般只有一两周，当消耗完后就需要重新购买，复购频次

高，很容易就能打造成爆款。

而如果是像手机、电脑等产品，这类产品使用周期长，想要做好复购率就很难了。试想一下，你刚买了

部新的手机，在只过几个月的时间后，你会又有想买新手机的冲动吗？当然不会，所以说，复购率高的

产品打造爆款的难度就会更低一些。

四、流行

在现在拼多多的购买人群中，90后以及现在的00后，才是购买产品的主力军。这类人群相比老一辈的人

，会更在意个性化、潮流化的需求。

所以我们作为商家一定要跟着流行的脚步走，尤其是服饰、护肤、化妆等时尚类目。要了解当下的流行



趋势，并从中分析出适合我们的点加以运用，才能符合用户的喜好。

五、比用户更懂用户

作为商家，一定要充分了解我们的用户，比用户更懂自己。

比如零食行业，如果店铺的针对人群是上班族的年轻客群，那店铺的主推款式就一定不能是吃不完不利

于保存的大规格包装。

相反，独立的小包装对于上班族来说，一小包很容易就吃完了，也不用担心剩下的该如何保存，则更能

打动年轻人的心。

所以我们选定主推款，一定要确保我们的主推款能够满足用户的痛点，才能更好地获得用户的青睐。

六、有一定的利润

其实做拼多多，说到底就是为了盈利，我们爆款的目的也是如此，所以我们一定要保证我们产品的利润

。

否则的话，一个产品起爆不仅没钱赚，还会花费大量的人力、物力以及时间，肯定是无法长久运转的。

以上就是爆款的特点，大家想选款主推时，最好多考虑一下以上的这些因素，提高爆款成功率。

我公司主要经营网站装修;网站代运营;店铺运营;网站推广;运营外包

如果你在操作店铺中遇到难题，欢迎致电咨询，帮你解决难题
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