
散白酒售卖模式升级，加盟经营成主流

产品名称 散白酒售卖模式升级，加盟经营成主流

公司名称 泸州泸巷酒业有限公司

价格 1.00/升

规格参数

公司地址 泸县玉蟾街道草街138号

联系电话  15883012399

产品详情

现在正是信息飞速发展的时代，互联网的普及创造了更多的新兴商业运作模式，因此也产生了诸多的商
业新机会。随着工业化和包装的多样化经历近三十年的创新变革，传统的散白酒售卖方式已经开始被大
众消费者遗忘，取而代之的是品牌跟价值的回归，散白酒售卖模式的升级为经营，迎来了另一个销售高
峰。

散白酒突出的特点就是价格较低，性价比较高，售卖方式也比较单一，都是通过小店铺的零散销售，完
全没有品牌意识，随着工业化包装多样化的发展，品牌意识的觉醒，酒水行业就一直向着规模化、品牌
化方向发展，品牌的影响力甚至大到可以代表一类产品。如此，散白酒的生存空间就愈发小了。

但是互联网的兴起让散白酒的市场空间更大，现在有更多人都在互联网上选择商品时可以满足自己的需
求，并且人们的需求开始呈现个性化、多样化、差异化特征，“私人订制”“限量款”这些新兴名词大
量涌现，这代表着散装酒的售卖形式被重新定义，散白酒也向着品牌化靠拢，回归散白酒高品质高价值
时代。散白酒的售卖模式也由小作坊式的分散售卖过渡到了“品牌+互联网+连锁服务”全新模式。

散白酒市场的发展前景更加光明，想要实现连锁经营，那么必须要形成一定的品牌规模，而品牌是要依
靠产品来激活的，而一个有价值的品牌一定是靠产品在市场上实施一定规模的销售规模来实现的，那么
基于此，散白酒品牌化的连锁系统就显得十分重要。白酒行业似乎迎来了新的曙光，全新的散白酒品牌
运作模式，让更多的人看到这块市场蛋糕，纷纷选择加入。

如今的商越来越多，是不是选择一个优秀品牌就可以一劳永逸呢?答案明显是否定的，散白酒连锁品牌潜
力巨大，但现在大品牌仍是占据市场主导地位，小品牌仍需努力，不要忽略了市场，抛开了酒的品质，
不考虑运作模式可行性而盲目投入。同时还要注意营销手段，才能壮大自己的品牌，实现更多的盈利。

散白酒可以选择一些低成本的营销手段，这里所说的低成本并不是不花钱，而是一种营销技巧。比如通
过创意传播变革传播内容，通过消费者线上线下的互动活动等，实现与消费者灵魂的对话，以此达到低
成本传播。

在经营散白酒的时候，还要找准目标消费者进行重点的宣传，要学会巧妙使用一些手段，在局部区域、
主要销售渠道和主要销售网点，进行集中投放，对目标零售店和餐饮终端，主要采用海报、围挡、形象



展板、友情提示牌、门帘等小投入低费用的促销品，配合货架陈列和整箱堆放的陈列活动，组成小范围
的终端氛围占领。在大众消费的终端，形成强势的现场氛围，占据消费者眼球，开展购买拦截，达成销
售。

后就是销售散白酒的团队需要细分自己的工作，并且要多跑跑客户和市场，另外还要加强团队凝聚力。
运作散白酒需要一支较为庞大的团队，人多事杂，管理难度更大，所以需要管理者更加重视加强团队凝
聚力，否则会直接影响到产品的销售。
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