
杭州拼多多代运营 店铺运营核心关键

产品名称 杭州拼多多代运营 店铺运营核心关键

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数 服务模式:三对一
服务内容:全托管外包
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

做好这10项，拼多多新品直冲分类前列1、挑选爆款

我们做电商是为了什么？还不就是卖货，那么卖货的前提我们需要分析的是什么内容和方向？是直接拿
到产品的图片，直接上架卖货？还是直接开推广？

应该很多同学都是这样开始就去操作店铺，上架，做基础销量，做评价，直接推；

如果是这样去操作那么就大错特错了；

在一个平台的时候，是否最大限度的流量是固定的，就像我们中国的14亿人头也是固定的；

那么如何在限定的14亿人口中争取到最大流量？

首先就是你的产品要足够的优秀，那么你才能成为一个合格的爆款；

就是你必须在竞争对手中成为佼佼者，那么你的产品就是一个爆款。

这个时候肯定很多人会问，要去哪里挑选爆款最合适呢？怎么保证我们选出的产品有爆款潜质呢？

那我们就要从市场分析入手，分析我们选择的产品存在什么优势。

预期指从数据上分析产品的运营周期，生命周期，店铺的推广花费，销售预算和利润预算等方向。

我们得分析产品存在什么优势，尤其是在和竞品对比后发现的优势，就要更加加强，优而更优。



我们需要分析的方向：

成本、供应链、团队、品牌、质量、价格、外观、功能、性能、设计、专利、仓储物流速度、服务、资
金、技术、售后、代言等等方面的优劣势分析。

一个店铺能不能做起来的主要因素，来源于挑选爆款，一个同款热卖品可以决定一个店铺的一周销售成
绩！

如何选出一个潜力爆款呢

1、了解行业大盘数据变化，选择出一个潜力爆款从类目大词分析出什么产品在未来1-3个月是更高，更
好售卖。

2、类目下什么词具备潜力，从类目词中选出一个行业爆款类目词也叫产品的法词，举例：女装类目的“
毛衣女”

3、通过竞争潜力词，选择出一个行业爆款

可以根据商品属性找到这些属性需求量较大的一款接下来即将成为爆款的产品，也就是这个产品属性满
足越多越好。

2、美化主图

一个好的产品，没有一张好的主图。同样会影响到产品点击率以及销售量，那么，主图要如何美化，才
能更加吸引消费的眼球呢？

我给大伙举例一个：想吸引住消费的眼球，首先，主图要够清晰；

再次就是颜色充分展现在主图。因为每个消费喜欢的颜色不同，所以主图能展现几张颜色，就展现几张
。

当然，有的款式颜色有好几个，是不可能全部 ps 在 400*400
的主图里的，那么，我们就要在爆款销售量最好的颜色，进行精细的筛选。

最后就是，组合拼图尽量做到背景不杂乱，不模糊。否则，会影响消费者的兴趣！

3、宝贝分类

上架宝贝时，宝贝分类最为重要，一个好的产品在没选对分类时，也会影响到它的点击率以及销售量。

我们应该要如何分类呢？

如：女装，在分类里面有好多种。例如：大码女装和裙装两个大分类。

裙装的竞争力可以说是非常的激烈。再好看、再低价、再爆款的宝贝能展现的机会，也是排行比较靠后
的。

大码女装就不太一样了。一般尺寸 2-3xl 的，都可以放在大码女装分类里。



现在的消费者都是年轻漂亮 mm ，她们体重占比率在 70% 以上是 80-125 斤以内，基本都是买 s-2xl
之间，所以，大多数商家都会选择裙装分类，把大码女装给舍弃掉，同时这也是我们

的机会！

其他的还有 10% 的 mm ，喜欢宽松型。她们的性格一般都会先点击大码女装。其余就是剩下 20% 的胖
mm ，她们基本不会去点击裙装，因为那些尺寸她们根本穿不了，看了会更加心

塞。

所以，大码女装的展现几率很大，点击率又高，成交量又好，那么，可以采用大码女装分类，来作为主
打流量引进渠道。

等销售量到达五百一千时，再修改回裙装分类，那么这时的宝贝就稳赚不赔啦！

4、关键词

在上架之前，必须要有热搜索的关键词。一个好的关键词极为重要，热搜索词能引流精准的成交机会，
也能给店铺带来更多的转化率！

要去哪里挖掘买家最近热搜关键词呢？

由于现在拼多多类目较多消费者需求较大，点击类目搜索实在很费力，所以，现在占买家热搜索率大概
在 30% 以内。

5、性价比

拼多多是一个实惠平台，如果价格较高，同样会影响到点击率跟转化率。并且现在消费者更聪明，一般
都会在多个平台上对比价格后，再下单购买的！

那么，我们要如何给出一个合理的价格呢？

我们可以在折 800 、卷皮 、TB天天特价， 搜索同款对比价格。

6、店铺推广直通车

拼多多的直通车，相信大家都是知道的吧。

目前使用的系统推荐词，因为还不知道多多的直通车是否跟TB的直通车一样的。是的话，亲们可以采用
买家热搜词。

7、竞价活动

竞价活动：我想亲们都能很清楚的了解到想通过竞价参与到其中的活动，就必须得拼价，价格越低，越
容易通过。

所以，亲们应该尽量在竞价宝贝中，挑一款合适你，而且又有足够货源价格优势的宝贝。



点击搜索同款，编辑上架，参与竞价，通过率占 60% 以上，个人多次使用过，推荐亲们采用！

8、活动报名

报名前修改好价格，

重要的事情说三遍。

为什么呢？

因为我每次报名的时候，都忘记修改价格了，导致多次被驳回，同时又被限制一周不可参与活动，所以
，这一点亲们要特别注意，别看这个问题很小，其实大多数人都会犯浑！

接下来，就是搜索同款网站的最低价格。

9、设置优惠券

店铺优惠券的好处就是导购促销，网上购物免不了设置优惠活动，既可以留住老顾客，也可以吸引新顾
客，我经常会设置店铺优惠券，引来流量。

10、店铺推荐位设置

拼多多商品展示模块好处与设置：

可以通过热卖宝贝推荐，到达另外一个新品宝贝的引流过程。

而很多新手说为什么我没有呢，这是因为需要亲去编辑设置想推荐商品。

而还有一部份亲会问，为什么和展示效果的不一样，因为你没有上架商品或者新上架的商品，没有设置
推荐。

那么，设置后有什么好处呢？

设置了店铺推荐位置，可以帮你引流到另两个宝贝的成交率，如：亲，店铺有一款销量是1000
笔，每次成交量到达 33 笔，那么这个热卖的宝贝每天都会有人去搜索、去点击等流量进

入。

若亲这时，设置两款新品又是同热卖款类似的风格，那么，店铺每天可以增加 10-30% 的成交订单！

最后

想经营好一个网店，必须先练好内功。无内功，无舞台。一个好的产品必须要经过千锤百炼，才能出炉
功名成就。

基本功需要从挑选到美化、分类以及关键词组合甚至到性价比直到上架新品的全过程等，才算修为
50%。



单凭以上这些显然不够的，想做到基本内功，还需要报活动，线下推广以及积极处理售后问题等手段，
来练取内功。

同时，保持店铺三项指标持平于 4.9 分，避免小二介入降权。完善以上 99%
的基本内功，目前即可保全店铺稳稳当当的啦~加油哦

我公司主要经营网站装修;网站代运营;店铺运营;网站推广;运营外包

我们的地址：杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室电话：18758183762联系手机：18758183762
期待您的咨询
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