
白酒定制厂家白酒贴牌OEM--巢湖资讯

产品名称 白酒定制厂家白酒贴牌OEM--巢湖资讯

公司名称 古家百年酒业有限公司

价格 .00/件

规格参数 纯粮酒定制:白酒代加工
养生酒贴牌:白酒贴牌
白酒定制:配制酒贴牌定制

公司地址 亳州市谯城区古井镇工业园区

联系电话  18056787109

产品详情

白酒定制厂家白酒贴牌OEM--巢湖资讯经销商应选择品类中具有发展潜力的小品牌，其前提是这一品牌
的品类在市场中已被接受。这种选择不像选择新潮流产品的品牌那样，要承担第一个吃螃蟹的风险，其
具有相对的保险性，有较高的成功概率。同质化的产品无疑给竞争带来更大的压力，而差异化产品则是
品类竞争中独辟蹊径的成功之道。这种差异包括品质，口感，口味，价格，包装等。【汉庭酒业】大品
牌产品动辄十万，几十万地打款，有的厂家甚至强迫经销商预付货款和交纳保证金。巨大的资金压力，
常使经销商有喘不过气来的感。而小品牌产品则不会过多地占用经销商的资金。小品牌对大经销商虽然
有品类结构补缺和增加利润等作用，但在选择产品及品牌时仍需要慎重，切不可以为凭借自己现有的条
件，随便接下什么产品都能成功。这种想法往往会带来不必要的经济损失，同时，也会对自己操作市场
能力造成一定的声誉影响。实际上增加消费人群。从茅台需求结构看，公司通过在ka，电商和机场等直
营渠道以1499元供应，与传统批价天然的价差放大新增流量，除了黄牛倒卖外(销售标准苛刻下受到明显
限制)，部分不经常性消费者也会囤积，甚至起到饥饿营销的作用，购买人群大多是新客户，包括冲动性
购买者。而对于传统的消费人群(企业，高净值客户等)，在经销商的数量减少状况下，传统购买渠道的
供应量减少，此部分需求持续难以被充分满足。需求端：茅台直营放量传统整箱批价因而得到支撑，若
经销商渠道发货不能及时跟上，批价或将重回前期高位。
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