
企业营销人才培养 人才压膜 工业品营销研究院

产品名称 企业营销人才培养 人才压膜 工业品营销研究院

公司名称 上海灵希文化传播股份有限公司

价格 10000.00/年

规格参数 品牌:灵希
产地:上海
是否进口:否

公司地址 上海市嘉定区安亭镇墨玉路185号1幢1506室

联系电话 021-68885005 17621681295

产品详情

越来越多的企业日益重视对能力进行科学系统的管理，关注开发“销售人员能力库”。如何准确的对企
业营销人才培养，最大限度的开发和利用销售人员的能力，并唤起他们的主体意识，提高营销组织中员
工的工作效率，提高营销组织的竞争力，增强员工的满意度等，这些是管理者面对的重要问题，已经成
为迫切需要解决的问题。

       人才压模也是一种企业营销人才培养，可以解决企业老总、销售及人力部门主管经常遇到工
业品企业营销人才培养的8大困惑：

       1、销售业务周期长，过程比较复杂,涉及的人员比较多,新手往往心态比较急于求成,，然而,欲
速则不达,导致积极性不高,容易打退堂鼓该怎么办?

       2、如何在项目过程中，迅速找到线人,透过线人分清客户内部的组织架构与角色分析,让线人真
正帮你促进项目进展？

       3、面对客户内部的关键决策人,如何争取见面的机会,获取信任,从而让关键决策人真正认同,达
到倾向性态度？

       4、在项目过程中,项目前期激情非常高，项目中期心中郁闷，项目后期非常失落，为什么雷声
大雨点小呢？

       5、项目前期如何筛选信息？项目中期，马上招标该如何投标去还是不去，客户马上做决定，
该如何突破？项目后期如何起死回生？

       6、项目跟踪比较长的时间,眼看就要签单了,往往竞争对手出现,搞定某些关键人物,,导致项目可
能落败,是否有”柳暗花明”之时呢？

       7、在项目过程中，无论邀标、议标、陪标；价格谈判往往比较敏感，



价格降了，利润薄了；价格不降,项目丢失了，如何寻找平衡点,达到效益最大化？ 

     
8、与客户做成一桩项目，如何把客户变为朋友，引导客户重复消费本公司的产品，赢得回头客？
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