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产品详情

众所周知淘宝主图的好坏直接轻则影响买家是否有欲望去浏览自己店铺的宝贝，重则甚至影响淘宝店铺的销量、转化率

。

那么主图的点击率的高低也就代表着宝贝的主图是否做的足够好的重要考量标准。

所以如何提高淘宝主图点击率也就成为大众卖家最关心的话题。

其实对于经验丰富的老司机，不难发现，吸引买家注意最常见的方法有一下几种：

1、拍摄角度差异化

如今淘宝上的产品已经是千千万，你卖的产品在同类目中也许有成千上万和你一样的产品，并且有的比你的还好，所以

在众多产品中，如果大家的拍摄角度都差不多，那么你的产品自然就不会很突出，此时你就可以考虑，如果做到拍摄角

度的差异化，通过差异化能够让你的产品脱颖而出，买家在浏览商品的时候能够注意到你。

2、与众不同的背景色



其实我们在做主图的时候，为了更能凸显产品，除了在拍摄角度上做出差异化之外，有时候差异化的背景色也是可以起

到很大的作用的。

比如当你发现你的行业类目下的产品底色几乎都是一样用的深色底，此时你就可以考虑用浅色的底来做主图(结合自己

的产品底色做适当的调整)来突出你的产品，这样买家在流量的时候就会第一时间注意到你。

3、具有创意的淘宝文案

“创意”对于很多人来说的第一印象就是烧脑、遥不可及，致使很多人一谈到创意就望而生畏，觉得自己根本就没有这

个细胞天赋，尤其对于淘宝来说，为了让自己产品图片与众不同，经常会出一些创意的文案，这往往也是众多卖家无法

突破的问题。

其实要做一个创意的文案，不一定需要你有多强的创意细胞。

如果你在没有这方面的基础之前，学会模仿和改进也是一个不错的选择，我们会经常去看同样的主图和图片，如果用心

的话，我们完全可以总结他的图片好在哪儿?有什么创意?

然后我们就可以在这些基础之上结合自己的产品进行修改，不断的试错来验证这个创意是不是也适合我们，从而可以快

速的调整。

4、精准的受众人群

在制作主图和详情页图片的时候，一定要弄清楚自己产品的精准受众人群，不要凭着自己的意愿去做图，尤其不要认为

图片越多就越好。

针对产品的对应人群，要了解他们的偏好、兴趣爱好、消费能力、消费水平，而这点往往运营人员会比美工更了解一些

，毕竟我们天天在分析这些数据。

因此，我们要根据这些点做针对这个人群所关注的点的图片，不要想着一张图片把所有的人群都覆盖了，这样很容易弄

成四不像，最后谁都看不上。



如果要想自己的产品展示出的与同行业产品与众不同、差异化，我们就需要在一些能够让用户一眼能能感受到差异化的

地方下功夫。

其实大家所以如果能够把以上4点做好，相信你的主图点击率不会差到哪里去，转化率自然也就会提升。
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