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产品详情

疫情开始到现在，所有人的心情变化路径：无所谓--调侃--恐慌--迷茫。

企业老板：不知道自己的企业能不能挺下去？原料渠道停工、工人返厂难开工难、下游门店关停。经销
商：不知道自己的生意能不能挺下去？运输成本增加、客户流失。营销人员：不知道自己会不会失业，
不知道不上班发不发工资？

                                                                危机与机遇

面对这场悄无声息看不见硝烟的疫情战役，必定是一个加速成员淘汰和加快产品细分升级的过程。强者
愈强，弱者恒弱，能够存活下来必定是最能适应环境变化，对行业变革有充分而清醒认知并全面调整自
己的企业。在全国因疫情导致全面停工的几个月中，市场亟需更多的新品和亮眼产品来引领，展会带来
的新产品正是市场的强心剂，只有把握住这一机遇，才能在行业洗牌之后迅速打开市场。

                                                         行业洗牌与淘汰 

同时在疫情前后各个产业链上的环节必将会有一部分被淘汰出局，在疫情下考验的是每个企业的整体实
力是否够强，企业是否良性发展，营销能力是不是足够强，营销团队是不是过硬，策略调整速度是不是
能超过对手，将决定了未来的发展。据可靠消息，国内一线大展的品牌展商已经在这次疫情防控期间纷
纷扩大参展面积和加大宣传力度，为的就是在疫情全面结束之后立刻占领处于“停滞”和“空白”的市
场。在部分小企业倒下的局面下，此次洗牌将正是大企业加大市场渗透和占领市场的时机。

参展就是一种最高效的营销方式，为你创建出一个很好的商业机会。

1.以展会的方式可以展现出的公司的实力和形象。在展会中可以遇到很多的潜在客户，展览会为参展商
在竞争对手面前展示自身实力提供了机会。



2.销售产品有很多种方式，有些注重于网络营销，有些是线下营销，现在携带着自己的产品上门非常少
，展会就可以带着自己的产品现场面对面的与潜在客户交流，演示产品、感受服务的最好方式。

3.低成本接合作客户，参加展览会是最有效的方式。根据调查显示，利用展览会接触客户的平均成本仅
为其他方式接触客户成本的10%，结识大量潜在客户。

上海京硕展览有限公司是外经贸系统的一家专业性的展览公司。成立于2012年12月,公司一贯致力于在促
进国内外贸易和科技交流方面发挥桥梁和纽带作用。公司可为客户提供以下服务:主办出国、来华及国内
经济贸易展览会;组织国际会议和技术交流会;接待海外团组来访;代理同海外公司、经济团体的贸易联络;
介绍客户联系买家;办理展品报关、储运、留购业务;办理展览期间的广告业务;组织赴海外出访和组织赴
海外经济展览;其他与展览有关的各项业务;承接各类展览会的设计、工程业务;各种展览展架道具的出租
业务;经营进出口业务及国内贸易。     自成立以来,“京硕展览”秉承“专业、专注、卓越”的企
业精神,顺应产业发展,关注客户需要,致力于品牌展会的培育,并以专业的策划推广、严格的操作管理和卓
越的服务贡献予广大企业。

上海福贸展览服务有限公司
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