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15年白酒台湾50度马祖酒厂陈高酒600毫升马祖陈高10年50度

化网络、精耕终端的 终目的是要对顾客心智的覆盖。当前白酒行业面对的消费主力
新回归民间，以往聚焦少数人的定向公
将让位于对大众顾客市场的渗透经营。白酒代理商要适应这种变化，通过酒商网从对少数人的
系经营到对民间消费圈子的发掘到积累区域市场
点顾客数据库，从而发展自己的“酒友会”融入俱乐部等各种民间小团体等。

3、“营”的能力

 统理解上，15年白酒台湾50度马祖酒厂陈高酒600毫升马祖陈高10年50度白酒代理商更擅长“销”的方
面，而“营”却是短板，作为白酒招商区域市场的经营者酒商网始终建议各位白酒代理商要有意识的发
育自身的全营销链管理能力， 方面有助于参与上游白酒招商企业的策略规划， 方面可以朝着酒企品 运
营的方向发展，成为“营销商”。这种“营”的能力包括产品的设计开发能力以及市场的维护管控能力
等。

15年白酒台湾50度马祖酒厂陈高酒600毫升马祖陈高10年50度产品直接启动 个新的 场的代价是很
的，需要获取新的代理商以及扩充酒水加盟终端。开始阶段收入支出严
不符。由于费用高，在刚开始可以选择 个容易开拓的 场，钻研 个渠道深层次去做。有时候



个渠道就能带动整个企业的成功。

    再次， 定要追随时代的脚步，创造流行 。厂 有时候总希望能满足消费者的 切需求。但是
终能够占住 点已经很不容易了。因此，寻找 个诉求点，坚持不懈的去做。

     后， 些中档酒的生命周期比较短，时间
长，利润空间就变的透明了，酒水加盟终端利润增加这是不可逆转的。
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