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李四

多年丰富的市场经验及把握各行业成功案例



1.了解用户的需求。这三种方式不管用哪一种，都需要了解目标群体的需求，提炼出用户的需求，然后

再根据需求解决出一些解决方案。这样才能够吸引到用户，这个吸引点一定要能够精准的抓住用户的需

求点，这个需求点最好是比较细致，否则可能达不到精准营销的效果。

2.同样的推广渠道。这三种方式虽然都是裂变涨粉，但是初始渠道都是一样的。而起始的推广渠道是非

常重要的，需要准备好完善的发布渠道。同时还需要积累一定的粉丝，让这些粉丝能够心甘情愿的帮助

你进行初始的推广，否则可能营销的效果不佳。

3.吸引人心的海报。这三种推广方式都是需要通过推广海报来吸引人心的，如果你的推广海报吸引不到

人，无法成功的吸引到第一个目标用户，就会导致传播中断。

4.准备好引导转发的文案。吸引到第一次的用户之后，然后需要借助用户进行传播。当吸引来用户之后

，如果没有准备好引导文案，还需要用户进行文案的整理和编辑，可能会引起用户的方案，导致传播终

端。

准备好引导文案需要注意以下几个方面：

(1)对活动有一定的介绍，可以再一次吸引目标群体的吸引点或其他好处。

(2)可以用诙谐有趣的方式来引导用户转发海报，还需要再一次强调只有转发了才能算完成任务。

(3)可以提示一些限时限量，制造一些紧张感，吸引更多的用户。

(4)准备好的引导文案让用户复制即可，减少用户的行动成本，也避免了用户的文字能力较弱，达不到想

要的营销效果。

5.借助社交关系来进行裂变。把海报分享到微信朋友圈

https://www.kaitao.cn/article/20180921144406.htm


或者微信群中，这是裂变的关键。这样才可以借助用户的社交关系来进行裂变，可以通过用户的社交关

系来进行营销。
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