
太秋甜柿子树苗，太秋甜柿子树苗多少钱一棵

产品名称 太秋甜柿子树苗，太秋甜柿子树苗多少钱一棵

公司名称 泰安开发区荣刚园艺场

价格 5.00/棵

规格参数

公司地址 山东省泰安市开发区北集坡办事处季家庄村（经
营场所）

联系电话 05388912256 15853887025

产品详情

                                                                     
太秋甜柿子树苗，太秋甜柿子树苗多少钱一棵

太秋系日本于1994年正式发布的杂交（富有×ⅡiG-16）育成的完全甜柿品种，于2005年从日本引种，201
4年通过品种认定。该品种具有早熟，树势强，结实力强等特点。果实8月中旬开始着色即可食用，成熟
期9月上中旬。果实扁圆形，橙黄色，果顶部有细条纹，果形端正，单果重200g左右，果肉橙黄色，无褐
斑，肉质脆嫩，可溶性固形物15%左右，种籽少或无，品质优。适宜在我市海拨300-700米的山地种植。

太秋’属早熟甜柿品种。在永定县成熟期9月上中旬；早熟；产量高；果实扁圆形，橙黄色，果形端正，
果肉橙黄色，肉质脆嫩，种籽少或无，品质优；适宜在福建省中亚热带气候区海拨300～700米的山地种
植。栽培上注意及时防治柿炭疽病、柿角斑病、柿棉蚧等病虫害。

骗术一：利用苗农急于售苗的心理骗吃骗喝(发生率较高)。 有人通过广告或各种场合收集来的宣传单，
在了解你的苗圃情况后给你打电话，声称买苗，并邀你到他单位所在地详谈。这时候他要购买的苗木数
量一般不会少，是一笔足够让你心动的大生意。如果你的苗木销售渠道不甚畅通，手里积压着许多苗子
急于出售，接到这种电话自然相当重视。约好时间，花去几百元路费，双方见了面，对方会带你到他们
单位看看，使你对他们的身份确认无疑。在具体谈价钱时，“客户”通常会表现得非常爽快，对你开出
的价格全盘答应，很少讨价还价。生意谈完，“客户”把你拉到一个高档酒店安排你住宿，并准备丰盛
的酒饭。明理人都知道，这些钱铁定是不能让“客户”掏的。花千八百元请客签一份十几万的合同，这
生意划得来。第二天，“客户”来找你，暗示你或直接挑明说，买苗子的事情在单位领导那儿遇到点儿
麻烦，需要用钱“打点”。为了做成生意，你的选择一般是掏钱送礼，如此一来又花去几百到几千元不
等。 其实，这些人都是假冒当地某单位的人，利用人们急于售苗的心理行骗。所谓买苗只是诱惑你上当
的幌子;安排饭局和住宿是为当地某家酒店拉生意收提成，或者只是单纯为了吃喝;而他们演的所谓领导不
同意的戏，则是为了骗取更多的钱财。未等你警觉，他们早已借故溜之大吉。这些人多对外省市人行骗
，一来你不可能知道他们的底细，二来在自己的地盘骗人，即使你有所察觉也不可能“轻举妄动”。
拆招：谨慎对待“天上掉下来的馅饼”，认真分析后再行事。 试想，买方若真的想要苗子，对他来讲，



苗子的质量是第一位的。不到你的苗圃来看苗，反而要你上门洽谈，这种做生意的方式就值得推敲。告
诫苗农朋友，对打这种电话的人应冷处理，不要受所谓的“大生意”的诱惑，更不要到异地签合同。拆
穿他的把戏其实很简单，只要在电话里和他详细商讨所售苗木品种及价格，故意提高其中几种苗木的报
价，使之远高于市场正常价格，如果对方不能察觉，仍坚持邀你到他处洽谈，那么此事就很值得怀疑。
骗术二：利用苗木经不起长途运输的弱点强买(发生率很高)。 强买可发生在任何送苗上门的交易方式中
。通常买方看好苗子，先付给卖方一定数额的定金，之后苗到付款，分批结算。当卖方将最后一批苗子
运到买方所在地，买方却在苗木质量上挑三拣四，狠压价甚至不给结账，而只付给运输费用——此为强
买。强买者利用的是苗木禁不起长途运输的弱点，因为卖方如果不同意低价卖苗，那么将苗木原程拉回
再移栽，同样也会受到很大损失;如果苗木一次运到，不需分批结算，那么对于卖方来讲损失更为严重。
强买在苗木交易市场上较为普遍，有很多欠苗木经营者的账成了死账。
拆招：加强法律意识，在合同上多用心。 送苗上门，苗到付款这种买卖方式的主动权掌握在买方手中，
验苗合格才会给钱。在这种情况下，卖方为避免陷入被强买的被动状况，必须加强法律意识，在事先签
订合同时尽量严谨;签合同要从多方面考虑，列举可能遇到的情况，并在买卖开始前就协商出相应的解决
办法，比如苗木质量怎样算合格，怎样不算合格，双方最好协商出全面的量化标准;合格率达到多少应付
全款，达不到才能适当打折，打折幅度又是怎样的。不要嫌麻烦，更不要疏忽大意，只有在签合同时细
心，才能避免以后遇到麻烦。 骗术三：利用银行系统的特点撤款骗苗(受害者较易上当)。 此骗局受害者
是卖苗方，付款方式是通过银行汇款。设下骗局的人远道而来，声称急需大量苗木，急匆匆看过苗子之
后，当下与卖苗方签好合同，同时与“单位领导”取得电话联系，催促其马上汇款。因为时间短，这些
假象很不容易看出破绽。尤其是当卖苗方与这个买苗人前往当地银行，通过银行确认对方已经汇款出来
时，就更加确信不疑了。殊不知此骗局的症结正在于此，银行系统规定，汇出款项在24小时内因特殊原
因可撤回。于是，这边正在火急火燎地起苗装车，那边却在办理撤回汇款的手续。等到车把货运走，卖
苗方到银行取汇票时，才得知真相，悔之晚矣。 拆招：“不见兔子不撒鹰”，切记款到发货。 这一骗局
给苗农带来的损失一般都比较大，所以，越是遇到这种从天而降的“大买卖”，越要谨小慎微，防止出
现半点差错。在碰到这种情况时，一定要等到汇票到自己手中再发货，或者干脆在电话中交代清楚“需
要现金交易”。不要怕“大买卖”因为拖延一天半天而跑掉，因为买卖即使不做，也比上当损失小。

骗术四：弄虚作假，以次充好，以少充多(发生频率很高)。 目前购苗方通常在签订合同前要到苗木产地
看苗，至少也要看样品，但也有些单位由于工期紧、缺少人手等原因，选择了邮购——通过邮局汇款，
到火车站取货。在拥有诚信保障的市场经济秩序下，这种做法本是一种提高效率、减少资源浪费的进步
。但是，目前在我们的苗木交易市场上，在没有买方监督的情况下，有些卖方常常以次充好，以少充多
，有些人甚至收到款也不发货。由于法律诉讼手续繁琐，时间较长，牵扯精力大，所以，如果涉及钱款
不大，大部分买苗者一般多一事不如少一事，自认倒霉就算了。

拆招：需要社会各方的努力，共同营建诚信的社会风气。 因为买卖双方互不见面，这种买卖形式只能依
靠诚信的市场秩序才能顺畅无误地进行。随着我国的法律制度不断健全，期待企业信用资质评估制度早
日启动，业内企业的信用等级信息早日公开透明，所有企业都能做到诚信经营。
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