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短视频电商运营之短视频电商变现的方法和技巧

————

１、利用数据分析工具选品

短视频电商圈里有这样一句话：产品选的好，别墅买的早。因此，做短视频

电商带货，选品很重要。

而数据分析工具则是帮助我们选品的一大助力。



短视频数据分析工具，可以查看行业中销量高的产品，同时，还可以结合不

同的账号标签，精准查询并分析哪些商品好卖，哪些产品价格更优优势，性

价比高等等。

如果你不知道有哪些短视频数据分析工具可用，或者你不知道如何使用这些

工具，欢迎添加微三云麦超 线上一对一沟通！

————————

２、发布视频、开直播保持频率

不管是短视频带货，还是直播带货，保持规律的频次很重要。

例如，带货视频每天发一个，或者隔一天发一个，每次在同一个时间段发布

；直播每天开播一次，或者一周２－３次，每次时长２－４个小时。

让用户形成看短视频或者直播的习惯。

——————

３、粉丝维护



不管是做短视频带货还是直播带货，粉丝的维护是电商变现的重要环节。

ａ、很多时候，激发粉丝的互动积极性不难。我们可以在视频中直接“请教

”粉丝，向粉丝请教问题，让粉丝有成就感、参与感，愿意主动参与内容的

生产。

ｂ、粉丝的评论要积极回复。粉丝可能会发表对视频或者直播的感受、评价

。那么评论去就是你和粉丝互动的长多，积极回复有助于加强与粉丝的黏性

。

当然，这些只是做短视频电商变现中所需掌握技能的一部分，如果你想了解

更多的短视频电商变现干货，可添加微三云麦超 一对一获取更多详细方法

和技巧！另外再送你１０００Ｇ短视频运营资料包一份，内含涨粉、带货、

拍摄、剪辑等多种干货内容！

——————



——————

早在２０１８年１２月，快手就推出了全新的“电商服务市场”，而在此之

前，淘宝直播定下三年５０００亿的“小目标”，同年１２月１１日，抖音

也正式推出“抖音购物车”，并向全平台符合要求的账号开放自助申请⋯⋯

２０１８年底各大平台推出的短视频电商服务，似乎预示了短视频电商在未

来可能爆发的新曙光。

而２０１９年短视频电商的全面爆发印证了这一点。以抖音、快手为主的短

视频平台，陆续全面推出短视频带货、直播带货的电商变现新模式。

而截止到２０２０年初，个人、企业对短视频直播的疯狂加码，更是将短视

频电商推上了新的高潮。
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