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电商短视频爆火，提升转化率秘诀？

大环境影响越来越明显，实体行业实属不易！

此时此刻，难道您还不想拥有一套可以帮您销往全国各地的卖货系统吗

——————

（１）颜值

让网红去做带货的内容，没有任何一个号会选颜值低的。这里我们推

荐几个品类供大家研究一下，分别是美妆、服装、实用型百货。首先



看一下服装，这里举例的账号是呗呗兔、关小微、美妆达人桃子酱；

服装品类比较好的账号有：梦梦家的小日常、寞然；实用型百货做的

比较好的号有：我是阿菜心、胡桃佳子ＬＪ等等。

这些号有个共同的特点，那就是在做橱窗、购物车这些功能之前，他

们已经充分打造了人物的ＩＰ；出了购物车功能之后，他们整个的Ｉ

Ｐ打造和叙事会围绕着商品来展开，设计一些简单的情节，把商品推

荐给用户。因为颜值高，粉丝也愿意看。

大家可以通过看置顶以外的视频点赞量，来推测他们的播放量，评估

他们的带货能力。一般来说，点赞量乘以５０～７０就是播放量，所

以可以看到有些号的数据是非常稳定的，也有一些号已经被降权了，

大家可以自己去分析。

降权的原因有很多，有的是因为没有走星图，有的是因为有违规的内

容，比如违规的信息、言语里面有违禁词。这里大家要注意，看号的

时候，不要看他点赞多的，而是看他之后的视频点赞量是不是稳定的

。商家选号的时候也可以用这个规律。

（２）信任感



这里有两个号是比较不错的，第一个是老爸评测，我们前面也说到过

他，大家可以看老爸评测现在也做的更专业了，包括实验室，以及环

节设计，都非常完善了。第二个号是牛肉哥严选，他打出“把洋酒价

格打下来”的口号，经常上传一些各大酒庄、各大机场商场考察的视

频。另外烟、酒这类产品在抖音上传视频，大家一定要注意。

我们说的信任感，你会发现做的好的账号，都是有这个概念的。不管

是李佳琦带货口红，还是老爸评测，都是在不同维度上建立了一种专

业性。这种ＩＰ的打造需要一定的时间和坚持的。有些团队就是比较

急功近利，做了号就想变现，其实这里一定要衡量这个号ＩＰ打造的

时间长短，变现能力的问题。

这里多说一下，我们以前只做内容号的时候，是提倡导粉，就是把粉

丝导出来；随着抖音快手对这方面的严打，这种导粉号也越做越难。

抖音的电商，包括购物车、橱窗功能等，是一个闭环的搭建，这时候

大家应该把重心放到抖音推出的各种新型的产品上来，比如最近抖音

出的“飞聊”，还有之前的“多闪”。

他们为什么会出这些新工具呢？他们也是看到了很多粉丝和达人的互



通，以及优质内容怎样沉淀在他们的私域流量里面。目前来看呢，我

个人的看法，当产品多元化的早期，大家不要急于变现，这个早期指

的是粉丝１０万以下；当你粉丝到了１０万以上，可以去考虑购物车

、橱窗等变现形式，更多的是要注意关注字节跳动本身的产品。

（３）视觉冲突

大家在抖音上看过很多，漂亮的小姐姐一开始去扮丑，后面通过化妆

把自己变得很漂亮，这就是视觉的冲突。但是大家已经看得习惯了，

慢慢的就会有些麻木了，所以就有一些新的创意出现。

比如之前是女生扮丑比较多，现在是男生扮丑，先丑化自己，后来通

过化妆进行视觉的反转。男生扮丑到最后反转成帅哥，播完率比女生

的多。这其实是因为，大家对男生颜值基础差是有共识的，经过剧情

再加变帅的反转，大家就会觉得很惊讶，但是女生呢，一开始颜值就

很高，扮丑了就没什么人看了。

最后举几个例子，大家可以看一下，分别是黑马小明、家有老张、你

的小宇、叶公子，基本上都是这种套路。他们视频第一播完率很高，

第二是拍的带货视频，比如用的化妆品，在视频中进行植入，带货效

果很好。



（４）利用平台的基础营销功能

大家要熟悉抖音提供的各种进行商业化的工具。我们之前认为团队们

对这些应该很熟悉，实际上很多团队都不太懂这一块。抖音里其实有

很多的点，包括头像、头条主页、橱窗、是否直播等等，都是可以帮

你做营销的，所以做的时候一定要充分利用。

那么你视频爆了之后，怎样提高你的粉丝量呢？这里给大家推荐一个

非常好用的方法，就是赶紧开直播。你视频一爆，然后你开了直播，

你的头像下面就会有一个ｌｉｖｅ，人们点击直播的时候很有可能直

接错点了关注。美秒教大家的是这种官方允许的技巧，大家灵活去使

用，涨粉也是比较快的。

基础营销功能：开通商品橱窗、开通抖音小店、开通视频中的购物车

、主页与头条关联并展示、参加挑战赛和热门话题，等等，都是比较

常见的。

（５）把产品名字放在视频封面上



为什么这样做呢？你发完视频之后不是每一个都能立刻爆，当有一个

视频“中奖”了，爆了，那如果你提前设置了带有商品介绍的封面，

别人到你的主页来看，就能很方便浏览来看什么视频，增加你视频的

二次曝光。

这里举两个这方面做得比较好的例子，分别是李佳琦和梦梦家的小日

常，他们的主页是非常容易定位到对应商品的，让观众不纠结看哪个

。有的号全部封面都是一张大脸，人们点进主页也不知道看哪个，这

样就损失了二次流量。

——————

________

微三云短视频卖货６大亮点：



１．账号独立

２．素材同步

３．账目管理

４．双重奖励

５奖励模式

６．灵活组件
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