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产品名称 短视频要变现，电商要新流量，短视频电商持续
火热，微三云麦超

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

短视频要变现，电商要新流量，短视频电商持续火热

经历了十多年的快速发展后，传统电商的发展模式触到了天花板。ＱｕｅｓｔＭｏｂｉｌｅ发布的《中

国移动互联网全景生态流量洞察报告》显示，国内互联网流量红利已然枯竭。数据显示，截止２０１９

年４月，中国移动互联网月活跃用户规模达到１１．３６亿，同比增速达３．１％。需要强调的是，这

是２０１８年以来首次出现连续两个月环比下跌。ＱｕｅｓｔＭｏｂｉｌｅ分析认为，流量争夺将持续

白热化，对于电商来说如何解决获客成了难题。

电商平台不遗余力的造节，平台与平台之间除了要应对竞争，更多的关心的是流量持续获取。这种形势

下，要如何破解瓶颈困局？



根据极光大数据《２０１９年Ｑ１移动互联网行业数据研究报告》从休闲娱乐ａｐｐ用户使用时长的内

部占比来看，短视频和在线视频类ａｐｐ是最大的时间杀手，二者内部占比分别为３６．４％和３２．

２％，其中短视频的占比增幅最大，同比增长６５．５％。短视频对新增网民的拉动作用最为明显，新

增网民对网络视听应用的使用率中，短视频使用率高达５３．２％，高于综合视频、网络直播、网络音

乐。

用户的注意力已经迁徙到快手、抖音等短视频和直播的企业上，电商巨头为了获取用户自然需要做出改

变。３６氪研究院６月１２日发布的２０１９《短视频平台用户调研报告》称，短视频平台中有７３％

的用户是青年人，与网民群体有着较大的重合，其中小镇青年用户占比高达４９％。三线及以下城市的

用户数量已经超过了５成，而下沉市场正是电商巨头一直在发力的地方。

有超过半数的用户认为短视频会影响和改变他们的消费行为，在对平台出现的产品信息态度上，４６％

的受访者选择会相信，短视频平台的营销潜能有很大的挖掘空间。

电商巨头都在想方设法的通过各种渠道、平台来获取更多的流量，一切能够为平台导流的流量平台都会

是它们的合作伙伴。一定程度上来看，这也是电商平台在进入增量市场后的各种应对之策，但无论是跟

什么样的平台合作，采取什么样的导流方式，最终的目的都是希望挖掘新的流量。



短视频变现是整个行业人士所面临的“痛点”。根据字节跳动提供的数据显示，４７．９％的短视频内

容团队不能盈利，３０．２５％的内容团队略有盈余，平台补贴是多数内容方的最大收入来源。大部分

短视频创业的内容方都过的比较艰难，短视频行业也有了头部效应的趋势：２０％的头部挣走了８０％

的钱，８０％的基本不盈利甚至亏损。

对于大多数腰部和底部的短视频创作者而言，高额的制作成本并没有换来因流量所得的红利。对于短视

频创业者，变现无外乎广告，补贴和电商，电商对创作者门槛更低，对于腰部以下的创作者也有变现的

希望。短视频平台在经历了巅峰之后，内容方面开始处于增长乏力阶段。平台为了寻求新的突破口，开

始加快推进商业化进程。

今年５月，抖音国内ＤＡＵ在３亿左右，峰值３．１亿，快手ＤＡＵ在２．１亿上下，如此庞大的用户

规模下，结合短视频平台的内容帮助创作者更好的变现，并在维护生态的前提下实行平台商业化，选择

电商切入不失为一条好路子。

————————————

视频直播带货是现在风口、未来的趋势同时实体经营者也必须拥抱变化，一定要重视流量重视粉丝经济

不要再说试一试，一定要破釜沉舟去做［加油］［加油］［加油］

线上商城，短视频带货，直播系统欢迎咨询

——————



————————

微三云社交电商系统应用，会员商城功能，短视频电商功能，礼包应用，拼团应用，微网系统，社区团
购，批发零售应用系统，供应商应用，同城应用功能，云店应用功能，代理商，充值码，跨境电商应用
功能，礼品卡应用功能，会务应用功能，众筹应用功能，美业应用功能，活码应用功能用，财务宝应用
功能，全球仓应用功能。等各种功能，需要了解可私聊
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