
微三云挂售卖货新零售解决方案，挂售寄售批发零售模式，2020年新
模式

产品名称 微三云挂售卖货新零售解决方案，挂售寄售批发
零售模式，2020年新模式

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

——————

详情了解请登录：ｈｔｔｐｓ：／／ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／

或ｈｔｔｐｓ：／／ｗｗｗ．ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／

挂售／寄售／批发零售系统介绍：ｈｔｔｐｓ：／／ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／ｇｓｘｔ

————————

———————

详情登录网站了解ｈｔｔｐｓ：／／ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／

或ｈｔｔｐｓ：／／ｗｗｗ．ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／（微三云｜莞云）

——

挂售商城系统现金流算法及产品成本控制推算

假设平台扣除２０％寄售服务费情况下：

情况１：３折两张

https://wsyguanyun.com/gsxt
https://wsyguanyun.com/
http://https:%2F%2Fwww.wsyguanyun.com%2F/


实收１＋０．３＋０．３＝１．６

产品实际零售价：１．６／３＝０．５３

退出后平台返还＝２０．８－２０．３＝１．０

实际用户收益０

结论：客户相当于无收益，但免费获得一份产品

情况２：３折３张

实收１＋０．３＋０．３＋０．３＝１．９

产品实际零售价：１．９／４＝０．４７５

退出后平台返还＝３０．８－３０．３＝１．５

实际用户收益０．５

结论：客户收益０．５份产品零售价，并免费获得一份产品

情况３：２折两张

实收１＋０．２＋０．２＝１．４

产品实际零售价：１．４／３＝０．４６７

退出后平台返还＝２０．８－２０．２＝１．２

实际用户收益０．２

结论：客户收益０．２份产品零售价，免费获得一份产品

以情况３举例：平台买１份零售赠送２折批发券２张，

用户一个回合收益是２０％＊零售价，称为１份用户收益

假设平台扣除的２０％全用来做分销

——————————

现假设有Ａ，ＢＣ，ＤＥＦＧ，ＨＩＪＫＬＭＮＯ共１６个人购买后挂售活动终止

——————

第一轮：Ａ购买零售和批发后，Ｂ／Ｃ购买，Ａ退出获利２０％零售价，

说明：

１、平台支付Ａ的退出的资金来源于Ｂ和Ｃ的付款，

２、平台本轮资沉淀金额为：１个零售＋２个批发（含平台收益），但寄出去了ＡＢＣ３份产品

————

第二轮：ＤＥＦＧ，４个人购买，ＢＣ退出，Ｂ和Ｃ均获得一份用户收益，

１． 平台支付Ｂ／Ｃ退出的资金来源于ＤＥＦＧ付款，

２．平台本轮实际资金流沉淀为：ＢＣ共４个批发，并寄出了ＤＥＦＧ４份产品

第三轮：ＨＩＪＫＬＭＮＯ，８个人购买，ＤＥＦＧ四人退出，ＤＥＦＧ各获得一份用户收益，

１、平台支付ＤＥＦＧ退出的资金来源于ＨＩＪＫＬＭＮＯ零售付款

２．平台本轮实际沉淀资金为：ＤＥＦＧ共８个批发，并寄出去了ＨＩＪＫＬＭＮＯ８个产品

第四轮：ＨＩＪＫＬＭＮＯ零售和在批发区２折付款购买批发产品后，无后续用户购买，分为提货和退批发款两种情况

方式一：提货：平台收入８人共１６份批发，实际给每个客户３份产品，共发出去２４个产品

平台实际资本沉淀：平台收入１６个批发，发出２４个产品

方式二：退批发款：平台无收入，给客户寄了一份产品，亏了一件产品。８个人共８份产品

平台实际资金沉淀：无收入，且寄出８个产品



方式一总结：平台共沉淀资金１个零售＋３０个２折批发，寄出产品３９个产品

成本测算：剔除那个１个零售后，产品盈利平衡点价格＝沉淀的批发个数＊０．２／寄出产品数，（３０＊０．２）／３９＝１５．３８％，产品成本不能高于１５．３８％，量越大越接近２０％

方式二总结：平台共收入１个零售＋１４个２折批发，寄出２３个产品

成本测算：剔除那个１个零售后，产品盈利平衡点价格＝沉淀的批发个数＊０．２／寄出产品数，（１４＊０．２）／２３＝１２．１７％，产品成本不能高于１２．１７％，量越大越接近２０％

总结：

１． 若按平台净利润来算：买１个零售赠送２个２折批发券的情况下，产品的成本分别不能高于１５．３８％和１２．１７％

２．根据产品盈利平衡点价格＝为沉淀的批发资金＊０．２／寄出产品数的公式，随着量增大，数值增大，这个批发个数和寄出产品数无限接近，百分比逐渐趋向接近２０％，意味着产品零售价和产品成本之间，产品成本绝对不能超过２０％。

当然平台还有其他盈利的地方弥补：

１． 大礼包的销售收益（有购买大礼包应用模式组合的）

２． 平台扣除２０％的寄售手续费可以预留一部分利润，共退出了ＡＢＣＤＥＦＧ７个用户共１４个零售，截留资金１４＊２０％，可以预留一半作为平台收益，假设只分销１０％，相当于多了１４个零售的１０％，按方式一测算，产品成本最低线则是（１．４＋３０＊０．２）／３９＝１８．９７％，方式二产品成本最低线则是（１．４＋１４＊０．２）／２３＝１８．２６％，这个百分比随着量增大，趋向无限接近于３０％，意味着产品成本绝对不能高于零售价的３０％。

３． 扣除２０％后，是客户可提现金额，提现平台扣除６％－７％的代扣税款，加上单笔１－２元的手续费，再加上１００元以上提现和或只能提现１００元的整数倍，这样平台可以增加一些资金沉淀和现金流，还可以限制每周只能提现一次等。

＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿

以情况１举例：平台买１份零售赠送３折批发券２张，

用户做完一个流程相当于免费拿一份产品

第一轮：Ａ购买零售和批发后，Ｂ／Ｃ购买，Ａ退出免费获得一份产品

1、平台支付Ａ的退出的资金来源于Ｂ和Ｃ的付款，

2、平台本轮资沉淀金额为：１个零售＋２个批发（含平台收益），但寄出去了ＡＢＣ３份产品

２． 平台支付Ｂ／Ｃ退出的资金来源于ＤＥＦＧ付款，

２、平台支付ＤＥＦＧ退出的资金来源于ＨＩＪＫＬＭＮＯ零售付款

第四轮：ＨＩＪＫＬＭＮＯ零售和在批发区３折付款购买批发产品后，无后续用户购买，分为提货和退批发款两种情况

方式一总结：平台共沉淀资金１个零售＋３０个３折批发，寄出产品３９个产品

成本测算：剔除那个１个零售后，产品盈利平衡点价格＝沉淀的批发个数＊０．３／寄出产品数，（３０＊０．３）／３９＝２３．０８％，产品成本不能高于２３．０８％，量越大越接近３０％

方式二总结：平台共收入１个零售＋１４个３折批发，寄出２３个产品

成本测算：剔除那个１个零售后，产品盈利平衡点价格＝沉淀的批发个数＊０．３／寄出产品数，（１４＊０．３）／２３＝１８．２６％，产品成本不能高于１８．２６％，量越大越接近３０％

————————

1． 若按平台净利润来算：买１个零售赠送２个３折批发券的情况下，产品的成本分别不能高于２３．０８％和１８．２６％

２．根据产品盈利平衡点价格＝为沉淀的批发资金＊０．２／寄出产品数的公式，随着量增大，数值增大，这个批发个数和寄出产品数无限接近，百分比逐渐趋向接近３０％，意味着产品零售价和产品成本之间，产品成本绝对不能超过３０％。

４． 大礼包的销售收益（有购买大礼包应用模式组合的）

５． 平台扣除２０％的寄售手续费可以预留一部分利润，共退出了ＡＢＣＤＥＦＧ７个用户共１４个零售，截留资金１４＊２０％，可以预留一半作为平台收益，假设只分销１０％，相当于多了１４个零售的１０％，按方式一测算，产品成本最低线则是（１．４＋３０＊０．３）／３９＝２５．７４％，方式二产品成本最低线则是（１．４＋１４＊０．３）／２３＝２４．３４％，这个百分比随着量增大，趋向无限接近于４０％，意味着产品成本绝对不能高于零售价的４０％。

６． 扣除２０％后，是客户可提现金额，提现平台扣除６％－７％的代扣税款，加上单笔１－２元的手续费，再加上１００元以上提现和或只能提现１００元的整数倍，这样平台可以增加一些资金沉淀和现金流，还可以限制每周只能提现一次等。

——————
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