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产品名称 会员营销系统 苏州惠商电子科技 吴江会员营销

公司名称 苏州惠商电子科技有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 苏州市东环路1199号中新城商务楼6B1-7

联系电话 13584991371

产品详情

会员系统支持会员自助消费营销拓客?

    所谓会员自消费，典型的就是线上电商，从选购、下单、支付都由顾客在网站自己完成，没有销售
人员的介入。店盈易会员卡系统支持门店会员顾客自助买单、自助消费，线上线下同步发展。

微会员自消费场景是基于线上电商并结合线下消费体验孕育而生的应用场景，除涵盖了传统会员领域的
积分兑奖、微电商以及O2O场景，还引入物联概念，通过人商交互增强顾客的消费体验。例如：进店推
送、店内导航、远程排队点餐、快速停车、快速取车收费、自助购物等等。如果我们需要一个订一个地
方招待客户，我们不用排队，直接在手机上提前预订就可以了。这些应用场景体验可集合微会员识别、
微会员支付来实现。 

顾客在体验这些场景过程中，能够非常快速地享受商家的服务，同时不需要像以前一样不能脱身的、无
奈的等候，这些来源于收银、停车、缴费的排队和等候将变为顾客进一步消费的时间和机会，更大限度
的提升商家客流量，而顾客将在体验到快速便捷的一系列人商交互的体验后将更难割舍，提高会员顾客
的黏合度。最近，无论是商业巨头还是普通小店，都在推自己的微信会员卡，特别是北上广深四个一线
城市的商家微信会员卡平均每个月10%的速度增加，这个数字触目惊心。

会员获取：多渠道发展会员，获取;充值即会员，充值办卡即刻会员，分级管理VIP;支付即会员，支付关
注即会员，会员营销拓客系统，一键入会免携带;卡券即会员，领取卡券即会员，分享裂变获客易;注册即
会员，商城注册即会员，随时随地享优惠。会员营销，丰富易用拓客工具，会员营销轻松发起;储值营销
，充值预存储值赠送，深度绑定会员消费;积分营销，积分获取﹨兑换﹨支付，提升会员消费粘性;卡券营
销，满减﹨代金﹨瓜分券，精准营销轻松发起;会员分销，吴江会员营销，将会员变成推广员 ，全员营销
老客带新。写一些新闻投稿到大型的网站上，一则新闻就能引起数百家媒体和网站的转载，并造就成千
上万的读者。（会员营销系统）

更多关于会员系统如何拓客请致电。 



关于实体店面同步营销找苏州惠上就对了！！

实体店面同步营销

店面也是充分发挥微信营销优势的重要场地。在菜单的设计中添加二维码并采用会员制或者优惠的方式
，小程序会员营销，鼓励到店消费的顾客使用手机扫描。一来可以为公众帐号增加精准的粉丝，二来也
积累了一大批实际消费群体，对后期微信营销的顺利开展至关重要。消费者只要通过微信公众平台对接
微信会员云营销系统，就可以实现微会员、微推送、、微储值、会员推荐提成、商品查询、选购、体验
、互动、订购与支付的线上线下一体化服务模式。店面能够使用到的宣传推广材料都可以附上二维码，
当然也可以独立制作x架、海报、DM传单等材料进行宣传。

签到打折活动举例

微信营销比较常用的就是以活动的方式吸引目标消费者参与，从而达到预期的推广目的。如何根据自身
情况策划一场成功的活动，前提在于商家愿不愿意为此投入一定的经费。当然，餐饮类商家借助线下店
面的平台优势开展活动，所需的广告耗材成本和人力成本相对来说并不是达到不可接受的地步，相反有
了缜密的计划和预算之后完全可以以小成本打造一场效果显著的活动。以签到打折活动为例，商家只需
制作附有二维码和微信号的宣传海报和展架，配置专门的营销人员现场 指导到店消费者使用手机扫描二
维码。其实无论是大商家，还是小商家，无论你是否是实体店，都可以使用微信会员卡功能的。消费者
扫描二维码并关注商家公众帐号即可收到一条确认信息，会员营销系统，在此之前商家需要提前设置好
被添加自动回复。凭借信息在埋单的时候享受优惠。为以防顾客消费之后就取消关注的情况出现，商家
还可以在确认信息中说明后续的优惠活动，使得顾客能够持续关注并且经常光顾。

苏州惠商电子在移动互联时代同样走在了行业前端，更多详细介绍请致电。

2018年12月27日，腾讯公司发布《腾讯隐私保护白皮书》，倡导“科技向善，数据有度”的隐私保护理
念。在小程序的《服务条款》、《运营规范》中，分别设有“用户个人信息保护”和“用户隐私及数据
规范”专章介绍。

微信小程序在产品功能设计上给用户更多控制力。在小程序的设置页，为用户提供了数据权限开关，一
旦用户授权之后又关闭，小程序再次使用该用户数据时需要重新获得授权，为用户提供更方便的数据控
制权。推广品牌账号方式主要是带上品牌号微信号码直接发送消息推送，当然推的方式软广程度与草根
大号的掉粉率成反比。用户在小程序的资料页还可以看到隐私数据保护的提示以及投诉入口。

小程序在收集、获取用户数据上，小程序坚持“必要+合理”原则。必要是指只有在小程序的具体业务
中，确实有场景需要获取用户数据的情况下，开发者才能去获取用户的同意授权；合理是指开发者获取
数据的范围不应该超出具体场景所需要的数据范围。例如一个提供外卖服务的小程序，可能需要获得电
话、地址等数据，但没有必要获取性别、年龄等数据，否则平台会认为小程序收集用户数据的行为违反
了“必要并且合理”的原则，会对这类小程序进行处理。有这么个案例，讲的是一个商家卖手机，只要
加入微信会员，就可以享受到手机价格相对市场比较便宜的优惠政策，这就让很多客户驻足。

更多微信小程序资讯请致电苏州惠商。

会员营销系统-苏州惠商电子科技-吴江会员营销由苏州惠商电子科技有限公司提供。苏州惠商电子科技
有限公司（www.POS119.cn）是江苏 苏州 ,软件开发的翘楚，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展
、诚实守信的方针，满足客户需求。五、满足求知欲望求知伴随着每一个人，粉丝其实都很喜欢学习掌
握更多有价值的知识，只要找到客户的知识需求点，然后提供相关有价值的知识内容，从而满足其客户
的求知欲望，特别是在营销方面的诸多创新，能帮助我们获得客户的认可及业绩的提升。在苏州惠商电



子科技领导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创苏州惠商电子科技更加美好的未来。
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