
城市商圈O2O系统源码，微三云城市商圈O2O系统解决方案，微三云
麦超

产品名称 城市商圈O2O系统源码，微三云城市商圈O2O系
统解决方案，微三云麦超

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

城市商圈Ｏ２Ｏ系统源码，微三云城市商圈Ｏ２Ｏ系统解决方案，城市商圈Ｏ２Ｏ系统平台开发，莞云
城市商圈Ｏ２Ｏ系统平台解决方案

————————

城市商圈是平台运营者通过整合线上线下资源（即Ｏ２Ｏ），绑定粉丝，实现圈子消费，提高整体收益
的一种运营模式。

不仅粉丝可以得到佣金收益，平台运营者还能通过整合周边资源，进行粉丝价值二次开发。

简言之，城市商圈是一个让粉丝受益，关联商家受益，平台运营者多重受益的可持续发展的Ｏ２Ｏ生态
圈。

当一个平台的粉丝量达到一定程度，平台还可以对粉丝价值进行二次开发，其它商家可以把公众号二维
码放在店内供粉丝扫描。作为入口，凡是从这个平台去到其它（线上线下）商家消费的粉丝，都跟平台
建立终生关系，从而获得其它商家奖励的“入口费”——佣金。

如果入驻平台的商家足够多，且运营管理得好，那么平台所获得的佣金和相关广告收入可能还会超过其
本身的营业收入！再也不像以前那样，商家自己一个独立的公众号，价值无法体现出来。

————



平台运营者通过掌握粉丝交易的大数据，分析粉丝消费行为，作为平台运营者后续增值服务的参考，从
而：

１．提供更及时和个性化的服务；

２．达到“单点提量”的效果；

３．为后期平台关联商家的招商加

盟提供强力依据；

——————

平台运营者将现有线上商城的成熟粉丝资源通过城市商圈模式导入到线下消费，同时自己也可获得其它
商家给的佣金奖励。

因为粉丝已有分销的概念和体验，所以更愿意成为推广的助力，从而在线上和线下同时圈住粉丝消费。

据统计，２０１５年上半年人均消费为：１６５３８元；

假设一个成熟的平台拥有的粉丝量为：２０万；

以８０％的线下转化率和３０％的人均消费转化率来算，

结合“城市商圈＋分销”模式，可得：

２０万＊８０％＊１６５３８＊３０％＝８００，０００，０００

一年下来，通过线上转移到线下的总消费额可达８亿！

此时，不仅粉丝获得了佣金收益，平台运营者还可以赚取庞大的“入口费”，按１％来算，就是８百万
！此外，关联商家也获得更高的业绩，一举三得！

总理都会感谢你拉动了内需！
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