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其实现在有比较成熟的模式可以借鉴参考了，那就是现在比较流行的社区团购电商。然后我对你列举的
条件进行逐条分析。

一、优选商城

首先是平台商城的问题，因为你运营当中难免还是需要中间环节，也就是你说的社区超市的老板帮你进
行推销（推客），发动这些中间推客你需要用利益去驱动，势必会要涉及到利益分配的问题，你可以购
买ＳＡＡＳ软件服务来实现这一功能。（微店三级分销等平台可以去了解一下）

二、发展推客

确实，社区超市离消费者非常近，拥有一定的消费者资源，后期配送也方便，而且他们都是生意人，有
利可图的事情都会尝试。但是你想过没有，有些社区超市也有卖一小部分水果的，当你平台经营的产品
和社区超市经营的产品产生冲突的时候，你觉得超市老板会如何抉择？还有，当你公司平台投入资源将
社区平台运营起来，推客们手上的消费资源盘活以后，他们完全可以撇开你自己干！为什么？因为他们
本身就是生意人，你自己反思一下，采购水果这类产品很难吗？

所以，你需要的是发展小区闲赋在家的业主，最好有过微商经历的人来做这件事。他们一般都在业主群



里，资源不用说；而且他们自己即是推客又是消费者，口碑宣传才是社交电商真正的红利！他们才会老
老实实的依靠你平台的供应链来发展，而不是可以随时替代你的社区超市老板！还有就是你不用考虑产
品冲突的问题了。

三、产品推广

做社区团购生鲜电商，最主要关键是预售和采购。一次上架四五十个单品，营销上你实现不了定向爆破
，采购端你提升不了规模优势。最重要的是会增加运营负担和成本。生鲜的话一般３－５个单品足够了
！

四、站点配送

社区电商最大的优势就是配送环节，传统电商如天猫、京东这些平台的快递一般都要三天，但是同城的
话一般２４小时可以到货，客户体验大大提升。要发动推客进行上门配送，将推客的住宅发展成仓库，
进行统一的培训管理，如果做到这一点，连顺丰和京东物流都干不过你！

如果在顶层商业模式架构、品牌策划、市场营销和运营管理上有什么问题，可以关注我，然后私信沟通
！

——————————



——————————

生鲜平台社区团购运营是、推广之平台介绍文案

此部分文案，应该介绍清楚平台是什么、做什么的。应该适度精短，控制１００字以内。平台文案在创
立初期就应该构思完成，在此不做过多阐述。以下，以某社区团购平台为例：

【ｘｘ平台】是一个专注于给社区提供高性价比产品及服务的邻里社交电商平台，是“社区＋社群＋社
交”的新型模式，基于邻居这个特殊人群展开的新型零售业务，主要提供高性价比的生鲜、水果。
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