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微分销商城怎样刺激粉丝的购买欲

微分销商城是近年来发展较快的一个线上商城，和线下的商场对比，它们有很多的共同点，比如线下的
商场会有很多的熟客，这些熟客是线下商场保持竞争力的重要原因之一，线上商场也一样，想要和同行
保持竞争力就得有粉丝作为基础，粉丝对于线上商城的重要程度是不言而喻的，也是线上商城营销量下
限的保障，那要怎样刺激粉丝的购买欲望，让微分销商城的营销量更上一层楼呢?今天小编就给大家来说
道说道，希望能帮助大家。

1、给会员更低的折扣

一个用户在商家的微分销商城里开会员，就代表了这个用户想在这个微分销商城里进行多次消费，这个
微分销商城也得到了用户的认可，对于商城的会员，商家可以设置会员能比普通用户享受到更低的折扣
，从而吸引用户转化成我们的会员;在平时没有进行活动的时候可以在产品价格下面加一个会员价格，或
者会员可以享受多少折的折扣之类的，这样做可以留住会员用户，吸引新进来的用户转化成我们的会员
，并促使用户立马产生下单的行为。

2、产品价格差不可过小

面临相同的价格，粉丝肯定会反复斟酌，难以抉择。而作为商家，肯定是希望粉丝能快速下单的，扩大
商品之间的价格差，粉丝面临的选择难度就会小很多，没那么多比较的地方，自然也就更容易下单了。

3、充实营销活动

营销活动是每个微分销商城都会举行的，一般会选择在节假日进行，因为节假日大部分人都是在休息，
人流量大，但是别的微分销商城也在做营销活动，想要从别人手中抢到消费者，就得在营销活动的内容
上面下文章，要把活动策划的引人入胜，充实活动的内容，这样才能留下消费者，并且刺激消费的欲望
。



微信分销系统如何打造出分销团队

随着微信分销系统的推出，不少的商家都在微信平台上开始销货，造成了微信分销市场秩序混乱，其中
一个原因就是目前的分销市场充斥着大量的“高价格低价值”的产品。很多急功近利的分销企业为了吸
引更多会员，往往为了眼前的一点蝇头小利选择一些烂产品，再以高额返利为噱头。下面沃米无忧小编
就来给大家说说，微信分销系统如何打造出分销团队?

1、重心一定要放在产品上

随着消费者对微信分销的免疫力不断增强，消费者更加看中的是产品本身，对各种各样的分销骗局也有
了自己的认知。分销企业想要继续做好分销，前提是要有过硬的产品。分销企业不妨先从分销产品的选
择上多花点精力，选择一些高质量的产品，提高复购率。毕竟微信分销的核心还是产品本身。

2、保证商城不出差错

微信分销模式本身就是基于社交平台、熟人经而发展起来的商业模式，更需要对用户进行分析，做好用
户运营。微信分销企业可以从提高服务质量和分销商体验方面来着手，如给分销商提供专业的培训，教
他们如何更有效地发展下级分销商;在分销商城或分销网站提供专职客服，随时解答分销商的问题;及时了
解分销货源库存情况，避免发货不及时的情况发生等。

3、分销商佣金结算清楚

用户成为分销商之后，即可在每个商品详情页看到佣金情况，用户进入“分销中心”即可查看自己分销
收入、团队、提现等信息。“收入信息”记录每笔订单详情，并且将随着订单的状态变化同步收入状态
，当金额由灰转绿，说明订单完成，而收入则变成可提现收入同步至“提现”金额，实现利益均衡分配
和渠道更有效的管控。

以上就是沃米无忧小编带给大家的微信分销系统分销团队资讯了，希望对大家有所帮助，如还想获得更
多资讯，请继续关注沃米无忧!
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