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眼镜行业的发展多元化

1、眼镜品种多元化

当前的眼镜品种已经百花齐放，五彩缤纷，各种品牌价位的镜架、镜片品种繁多，应有尽有。单是树脂
镜片就有普通的、加硬的、加膜的、超薄加硬加膜的，它们都具备轻且不易碎的优点。玻璃镜片又有各
种加膜、变色等种类。

2、眼镜材质多元化

现代科技的发展，使眼镜的材质越来越丰富。现代眼镜文化的发展带给眼镜材质的变化不是材质本身的
变化，而是材质使用观念的变化：注重材质的功能性；讲究材质的搭配性；强调材质的环保性。

 

3、眼镜功能多元化；

科技的飞速发展，不仅使眼镜的功能进行了扩展，功能和用途更加多元化，而且向产业链的上下游进行
了大规模的延伸。不仅出现了许多具有特殊功能的眼镜，而且出现了以眼镜为特征的扩展型产品线和产
品链。

4、眼镜批销渠道多元化

眼镜文化的发展，眼镜市场的扩展使眼镜的批销渠道也发生了重大变化。这种多元化文化影响下的市场
发展也具有多元的特色。

 



5、眼镜经营理念的多元化

以往那种“眼镜秀活动”已经不足以吸引市场的张力。特别是在眼镜的价格已趋于透明， 靠传统的价格
战来获得更多顾客已不可能，顾客对商家的服务需求也不仅局限于简单的店内服务和传统的售后服务，
商家只能依靠多变的市场策略、多样化的服务策略和更新的营销模式来吸引更多的回头客。

眼镜行业未来的发展知会越来越广阔，而在这个巨大的市场中如何保证自己的地位，增强自己的竞争力
已然成为每个眼镜品牌需要重点研究的问题。

 

传授绝技，桃李天下

现在在山东，提起姜玉坤几乎没有人不知道， 原因很简单，眼镜加盟店需要多少钱，因为姜玉坤的连锁
店几乎开遍了山东各地，姜玉坤成了的眼镜品牌。让更多的人戴上合格放心的眼镜，让更多的人走向成
功，这是姜玉坤发展连锁经营的宗旨，姜玉坤心里很清楚，只有给社会做出贡献的人，才能得到社会给
予的回报，贡献越大，回报越丰，对前来加盟学徒的人，特别是下岗职工，姜玉坤从不吝啬，传授经营
，让他们走向成功，把姜玉坤的与众不同带到山东各地，

这些人成功了，姜玉坤的连锁经营也就成功了，姜玉坤的施与政策深得人心，卖服装的改行了，卖水泵
的、卖酒的都改行跟姜玉坤干起了眼镜，下岗的来了、待业的来了、退休的来了、连干了二十几年眼镜
的眼镜店老板也来拜姜玉坤为师，学他的技术，学他的经营，请他指点，一转眼，山东省内几乎开遍了
姜玉坤的分店，精明的老板们开始向外省:发展，去河北、去山西，山东人也开始向外省眼镜市场发起了
攻势，山东人独有的诚实形象加上姜玉坤的经营智慧，

眼镜加盟成为姜玉坤的连锁店攻占外地市场的利器，人们仿佛一下子寻找回来了失去多年的儒雅与诚信
，无需再提防商家的欺骗，明明白白地选择与消费，在姜玉坤的连锁店中轻松地得到了验证，合格眼镜
的比重也因姜玉坤连锁店的增加而在发生着质的变化。和姜玉坤的谈话是愉快的，这种愉快发自心底，
因为通过和姜玉坤的交谈，人们在心中打开了另一扇窗，这扇窗的外面是一个别祥的美好世界，儒雅的
、诚实的明白的、新鲜的，这就是我们向往的，这窗就是我们的心灵之窗。

 

功夫三:不挣昧良心的钱。提及水晶眼镜就不得不多说两句，因为至今还有好多人在鼓吹它的好处，希望
消费者以后能擦亮自己的眼睛辨别是与非。水晶眼镜能养目的说法从古流传至今。在科学不发达的古代
，眼镜加盟连锁，没有比水晶更好的材料制作眼镜，但是价格很贵，只有达官才能配戴。所以认为它很
贵重很神奇，佩戴有养目的功效。至今很多人还没有改变这古老的看法。其实只要了解水晶的结构，就
会知道水晶眼镜不能养目的道理。水晶属天然矿石，密度不匀，产量有限，且质地坚硬，加工困难，费
工又费时。

由于水晶石质量差，常有双折射作用，品牌眼镜加盟，会产生重影，不能阻挡红外线和紫外线，所以睛
不起防护作用。水晶石的组成主要是二氧化硅，二氧化硅含量达99.99%，纯水晶无色，紫外线和红外线
透过率较高。同时水晶石中常有束状条纹与微小汽泡积聚，眼镜加盟，成半透明状(俗称棉条)，有碍视
力。由此可见水晶眼镜并不能养目。有了科学的根据，所以利润再多姜玉坤也坚决不卖，成品老花镜不
合格品多，他也不卖，他要对消费者负责，把别人的眼睛当成自己的来爱护。 

 

眼镜加盟连锁-眼镜加盟-姜玉坤眼镜由山东姜玉坤视光科技有限公司提供。山东姜玉坤视光科技有限公
司（sdjyksg.tz1288.com）是山东 淄博 ,其它的翘楚，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守



信的方针，满足客户需求。在姜玉坤眼镜领导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创姜玉坤眼镜
更加美好的未来。
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