
衣服进货经验YDG20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 衣服进货经验YDG20年冬装新款女式风衣外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:YDG
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

衣服进货经验YDG20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、衣服进货成本、新手做服装走份怎么拿货、微信大牌服
装从哪拿货。

没有人生来就是会做导购的，很多人觉得自己的销售能力和别人相差甚远，觉得这是自己不够聪明，其
实不是，只能说是你没有掌握一定的销售技巧而已，那么服装导购要想业绩提高，应该如何操作呢？销
售有什么诀窍吗？今天小编就分享服装导购的40个销售秘诀，100%提升店铺业绩哦！一起来看看吧。这
种交易成交的概率非常之高，同时顾客还有可能成为下一次的购买者，因为你和蔼的态度和良好的职业
素质打动了他，帮助她做了购买决定，得到了顾客的喜欢和感激。这种方法特别注重的是在进行产品介
绍和鼓动时的那种推动力量，尽管顾客迟早总会决心的，但如果没有这种推动力，他也许要购买欲望要
弱一些，主意拿的慢一点，或者根本不想买了。恰恰在这个问题上，许多终端销售人员却会因为顾客没
有买的可能性而轻易放弃进行产品的深层推销，而被实施此方法的人抢了先机。这种帮助顾客决定购买
的方法适合的是无主见的顾客，这就需要销售人员良好的察言观色，对顾客心理学有一些学习和了解了
。要对自己的产品烂熟于胸，能够做到在对顾客进行讲解时，入目三分，旁征博引，同时也要对顾客提
出来有关产品方面的问题准确无误的予以解答。如果你说出一二三点来，顾客表示赞同，那就趁热打铁
的让顺着顾客被你设置的购买思路而顺延下去，把生意做成功。你推销的过程中，逐步使顾客对于某些
要点表示赞同，同时不要过多的耽误时间，在取得顾客对产品几点同意的情况下，然后暗示顾客产品非



常适合于他，同时价格性能等方面更优于同类产品，顾客自己也既然都赞同了，肯定了产品是不错的，
如还不购买自然是不合理了。低价女装进货渠道之品牌折扣库存尾货货源

品牌折扣尾货虽然备受店主们的关注，但是因为品牌属性的加持有时候热门的货源价格也并不低，但是
想要在其中找到更低价格的货源，那一定是因为滞销或者过季等原因而产生的库存尾货资源，这种货源

并不太多，需要在向品牌折扣供货商进货过程中了解一下清仓的一些更低价格货源。
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